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Filatelia: coleccionismo,
comercio e inversion

En este articulo se tratar& de dar una vision general del nivel comercial e inversionista
de la filatelia en Espafia. Se sefialan algunos comportamientos y detalles tipicos de este
coleccionismo, pero no con la intencion de hacer un tratado sobre |a filatelia 0 marcar unas
pautas que indiquen qué y como coleccionar, sino por su influencia en el desarrollo del
comercio filatélico y, principaimente, en e rendimiento de las inversiones en el sector, ade-
mas de proporcionar al lector algunos datos histdricos y anecdéticos.

Palabras clave: sectores econdmicos, telecomunicaciones, tarifas de comunicaciones,

filatelia, sellos postales, economia del ocio.
Clasificacion JEL: L82.

1. El coleccionismo de sellos,
un poco de historia

Desde la aparicion del primer sello postal en
el Reino Unido (1840), se intuy6 que esas peque-
fias estampillas grabadas podian ser objeto de
coleccion y mantener un comercio muy activo;
prueba de ello es la frase que a mediados del
siglo X1X aparecia impresa en las cartas inglesas
y en la que se podia leer: «Consérvese esta carta.
El sello puede ser, algun dia, una curiosidad inte-
resante».

Tres meses después de la aparicion de este pri-
mer gjemplar, denominado «Penny Black», el dia-
rio Times publicé un anuncio solicitando sellos
usados bajo condiciones a convenir. Era el naci-
miento del coleccionismo de sellos.

Muy pronto se crearon los primeros clubs y
asociaciones de filatelistas, comenzando los inter-
cambiosy €l estudio de los timbres postales. Ani-
mado por las buenas expectativas comerciales, €
belga Jean B. Mdens abrid €l primer comercio
filatelico en 1852 y diez afios después, edito el
primer catélogo de sellos del mundo. También en

* Subdireccion Genera de Estudios sobre € Sector Exterior.

ese afo 1862, se publico el primer dbumy apare-
ci6 la primera revista de filatelia: The Monthly
Advertiser, publicada en Londres. El éxito arro-
llador de este nuevo coleccionabley el crecimien-
to de la demanda de eemplares, quedo reflgjado
con la celebracion de las primeras subastas de
sellos: Paris en 1865, NuevaYork en 1870y Lon-
dresen 1872.

La palabra Filatelia (formada por dos palabras
griegas. «philos» que significa amigo o que ama
y «telos» que significa tributo o impuesto, fue
aceptada por la Real Academia de laLengua el 2
febrero de 1922, que la define como «La ciencia
0 estudio de los sellos 0 estampillas postales) apa-
rece por primera vez aplicadaa coleccionismo de
sellos en 1864, en la revista Le Collectioneur de
Timbres-Poste.

En la actualidad, se calcula que en el mundo
hay unos 50 millones de coleccionistas de sellos
postales que mueven cientos de miles de millones
de pesetas anualmente.

Espafia ocupa el tercer lugar en e mundo en
numero de coleccionistas, por detrés de Estados
Unidos y Alemania, y muy parejo con Francia e
Italia. Se estima que en Espafia existen méas de
500.000 filatélicos, de los que una gran mayoria
estén abonados a Servicio Filatélico de Correos.
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2. El comerciodelossellos

2.1. Desarrollo del comercio filatéico
en Espafia

El primer negocio filatélico espafiol fue creado
en 1854 por José Maria Vergés, en Barcelona.

El comercio de los sellos en Espaia se desa-
rroll6 con fuerzay rapidez durante los siglos X1X
y XX, dirigido por empresarios verdaderamente
expertos en sellos que, ademas de proveer a
cliente en sus necesidades filatélicas, aconsejaban
y guiaban para formar una coleccion coherente y
con opcion arevalorizarse,

Un factor de influencia decisiva en € aumento
del comercio de los sellos es el que constante-
mente aparecen nuevos coleccionistas. Normal-
mente comienzan por ir adquiriendo, a través del
Servicio Filatélico de Correos, |las novedades que
se emiten. Una vez iniciados en el coleccionismo
y para ampliar su coleccion, empiezan a deman-
dar los sellos emitidos con anterioridad, provo-
cando asi un aumento de los precios ya que las
existencias de estos Ultimos no pueden crecer.

Se estima que & Servicio Filatélico de Correos
ingresd durante el afio 2000, més de 6.500 millo-
nes de pesetas por la venta de sellos emitidos
durante ese afio a coleccionistas

Laventa de sellos mediante subastas y através
de los comercios especializados, mueve anual-
mente cerca de 100.000 millones de pesetas.

La venta de accesorios filatélicos esté directa-
mente relacionada y forma parte del comercio de
los sellos. Para una conservacion adecuada de los
gjemplares, es necesario el uso de un material
especifico (&bumes, clasificadores, hojas, filoes-
tuches, fichas, pinzas, etc.) y € de catdlogos para
su clasificacion, valoracion y estudio. La venta de
estos articulos es otra fuente de ingresos en torno
ala que se han creado empresas que se dedican,
solamente, a la fabricacion de esos materiaes, sin
participar en la compraventa del sello como tal.
En el afio 2000 la coleccion completa de los
sellos emitidos en Espafia, alcanzo un valor facia
de 7.190 pesetas. El coste de las hojas y filoestu-
ches necesarios para la conservacion en un dbum
de los sellos del citado afio, oscila entre las 6.000
y 12.000 pesetas, dependiendo de la calidad de
las hojas. No se han conseguido datos reales
sobre el volumen de negocio que esto supone,
pero para hacerse una idea, bastaria con multipli-
car los precios dados para el material por el

numero de coleccionistas estimado; aproximada:
mente entre 3.000 y 6.000 millones de pesetas en
el afio 2000 y sdlo en € capitulo de hojasyy filoes-
tuches.

Lafilatelia es una aficion que puede generar
beneficios amedio y largo plazo. Sdlo es cuestion
de tiempo, ya que dificilmente se podran compen-
sar 1os margenes comerciales y los gastos de los
materiales empleados en la conservacion de la
coleccion, si el tiempo transcurrido desde la com-
pra hasta el momento de la venta es corto.

En casi todas las grandes ciudades espafiolas
suelen formarse mercadillos de sellos en |os dias
festivos. Es verdaderamente dificil calcular el
movimiento de dinero en estos mercados, a los
que acuden aficionados, coleccionistas y profe-
sionales para comerciar, e inversores en busca de
piezas interesantes a buen precio.

En Espafia, Madrid y Barcelona son las ciuda-
des que cuentan con mayor nimero de comercios
filatélicos.

Actuamente la Asociacion Nacional de
Empresarios de Filateliay Numismética de Espa
fia (ANFIL) cuenta con 280 asociados, y la Fede-
racion Internacional de Asociaciones de Comer-
ciantes de Sellos (IFSDA) con méas de 4.000
asociados.

2.2. El comercio atravésde Internet

Internet ha abierto en los Ultimos afios un
nuevo campo en el comercio de los sellos. El
acceso a un mercado mucho mayor y el poder
pasar de un comercio local a otro de nivel
nacional e internacional, ha hecho que un buen
nimero de renombradas empresas filatélicas dis-
pongan ya de pégina Web desde la que ofertan
sus existencias. Lo mismo ocurre con las mayores
casas de subastas de sellos que, por lo general
también se dedican a obras de arte y otros obje-
tos, tienen sus propias paginas desde las que se
puede pujar por correo electrénico.

Pero Internet no solo atrae a los empresarios
del sector; son muchos |os coleccionistas-inverso-
res que anualmente han ido comprando varias
series de los sellos nuevos que iban apareciendo,
unas para su coleccion privada y otras como
inversion. Antes de la explosion de Internet, estos
coleccionistas-inversores tenian muchas dificulta:
des para dar sdida a sus stocks, teniéndolo que
hacer, en la mayoria de los casos, mediante los
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especialistas del sector, que compraban pensando
en el beneficio. Con Internet tienen la posibilidad
de llegar directamente a otros coleccionistas y
sacar mayor productividad a susinversiones.

También los coleccionistas que buscan avanzar
en su coleccion estén participando en este campo.
Para | os coleccionistas residentes en una pequefia
localidad, la adquisicion de sellos para su colec-
cion no es facil, pues los comercios filatélicos
suelen estar en grandes ndicleos, por tanto la ofer-
ta es escasa y elevados |os gastos de transporte
para conseguir |os sellos que necesitan; con Inter-
net tienen acceso a un gran ndmero de comercios
y alas subastas en la Red, con lo que la oferta es
mucho mayor y 10s gastos se reducen.

Estos nuevos vendedores y compradores estan
generando que la ofertay la demanda crezca rapi-
damente en Internet y, apoyandose en empresas
que se han creado precisamente para subastar
cuaquier tipo de articulos en la Red a cambio de
una pequefia comision, se han unido ya a merca-
do de los sellos, generando un movimiento de
dinero dificilmente estimable y controlable.

La gran afluencia de filatélicos a este tipo de
empresas queda reflgjado en los datos obtenidos
del lider de las subastas on-line en Espafa, eBay-
iBazar que, con cerca de 400.000 usuarios, pone
en subasta diariamente més de 57.000 articulos
divididos en 23 categorias. La filatelia, encuadra-
da dentro de los «Coleccionables», es la que
mayor nimero de productos presenta, con més de
4.300, lo que supone un 7,5 por 100 del total de
articulos expuestos.

Este dominio de las subastas filatélicas se
incrementa en otros «sites» que, con menor
numero de usuarios y productos, presentan |os
siguientes resultados.

— Yahoo Espafia en la que la filatelia aporta
més del 25 por 100 de los articulos subastados,
con 1900 productos sobre los 7100 ofertados.

— Atinar.com, con 1800 productos filatélicos
sobre un total de 3200, representando €l 56 por
100.

3. Lossdloscomoinversion
3.1. Revalorizacion

Al estar considerados como papel moneda, los
sellos tienen valor en si mismos. Son seguros y
raramente dependen de tendencias, aunque las
hay, como se verda mas adelante. Se revalorizan

constantemente pues, con el paso del tiempo,
aumenta la demanda y disminuye la oferta. Los
sellos son hienes tangibles, muy bien considera-
dos como valores de inversion a medio y alargo
plazo, constituyendo el mejor valor-refugio para
invertir y aportando un valor afadido, como es €l
deinvertir en cultura

Laadquisicion de piezas ya valiosas y la com-
pra de importantes cantidades de sellos de deter-
minadas emisiones que pueden revalorizarse con
prontitud, debido a su reducido nimero de tirada
0 por integrarse en una temética desarrollada,
deben considerarse como inversiones.

El mercado espafiol de sellos es uno de los
destinos clésicos paralainversion. Como ya se ha
dicho anteriormente, mueve cerca de 100.000
millones de pesetas anuales y la rentabilidad
media de este mercado se ha situado en torno a
12 por 100 anual en los ultimos gercicios. Segun
un estudio elaborado por Tabacalera, una buena
coleccion iniciada en 1950 podria valer hoy 5.000
Veces més.

En e Cuadro 1 podemos apreciar la revalori-
zacion de algunos sellos durante los Gltimos 20
afos.

El sello més caro del mundo es € magenta de
la Guayana britanica con matasellos de Demerara
del 4 de abril de 1856 que, en 1980, se subasté en
NuevaYork por 140 millones de pesetas.

3.2. Factoresqueinfluyen en larevalorizacion
delossdlos

— Tirada. Los sellos de emision corta, es
decir con pocos g emplares puestos en venta, son
los que mas se revalorizan. Su escasez provoca
«huecos» en una coleccion, lo que hace que estos
sellos sean mas deseados aumentado la demanda.
Como gjemplo podemos citar € «Visita del Cau-
dillo a Canarias, sin niumero de control», que con
unatirada de 3000 ejemplaresy un vaor facia de
25 pesetas, ha multiplicado su valor inicial por
30.000 entre los afios 1950 y 2000.

— Antigliedad. Los sellos antiguos, llamados
«cl&sicos», son los més apreciados por los colec-
cionistasy los més dificiles de conseguir.

— Conservacion. El sello debe estar en per-
fecto estado para que su revaorizacion sea méxi-
ma. Los filoestuches y demés accesorios necesa:
rios para conservar |os sellos, aparecieron ya bien
entrada |la segunda mitad del siglo XX. Hasta
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CUADRO 1
EJEMPLOS DE REVALORIZACION DE LOS SELLOS

Sello Valor Facial (1) Afo emisién
1SADET 1o 6 reales 1850
1SADET 11 10 reales 1850
1SADET 11 2 reales 1851
1SADET 1 2 reales 1852
1SADET 1 2 reales 1853
Escudo de Madrid.........cooovvrriiivinniiins 3 cuartos 1853
Alegoria de 13 JUSICa .......ooovirii 10 pesetas 1874
I Cent. El QUIjOte (SErE)......vvvvvvereirieriins 16,75 pesetas 1905

XI'Cong. Ferrocarmiles ..o
Defensa de Madrid (HB)..........ccccovvvevveeennnn,
CL Aniv. Constitucion Estados Unidos (HB) ........
Afo Sto. Compostelano (Serie) .........cccocerrvnnn. 4,05 pesetas 1943
Falla y Zuloaga..........ocooveivvveciieenecs 75 pesetas 1947
Visita del Caudillo a Canarias...............ccccovevvne. 25,10 pesetas 1950
Cent del Sello (SEri€) ......ocvvvevveeeecveereee, 75 pesetas 1950
Legazpi y SOrolla.........oovrvvvcieecs 75 pesetas 1953
Exp. Filat. Nal. 2 HB) ..o 7 pesetas 1958
Veldzquez (4 HB) ... 20 pesetas 1961

10 pesetas 1930
7,45 pesetas 1938
6 pesetas 1938

Fuente: Catalogos Edifil 1979, 1987 y 2000, y elaboracion propia
(1) Valor Facial es el valor impreso en el sello o el PVP del sello.

entonces la conservacion de los sellos no era la
apropiada, por lo que muchos gemplares se han
deteriorado. Un sello en mal estado, sin goma (en
el caso de los no matasellados), roto, con man-
chas de Oxido, o con pérdida de color, tiene muy
poca salida y un precio muy inferior a de los
gemplares en buen estado.

— Centraje. Debido a los mecanismos utiliza-
dos antiguamente para la impresion y cortado de
los sellos se producian defectos en su centrado,
siendo escasos |0s gemplares que salian perfecta-
mente centrados. Estos son |os llamados «ejem-
plares de lujo»; su valor suele ser superior a del
indicado en los catalogos y su revalorizacion
mayor, pues son |0s mas buscados.

— Demanda. Para que un sello sea apreciado
por un importante nimero de coleccionistas debe
reunir, al menos, una de estas dos condiciones:

* (ue €l pai's emisor cuente con muchos colec-
cionistas,

» que forme parte de una coleccion temética
ampliamente desarrollada.

Espafia es uno de los paises que cuentan con
mayor aceptacion entre |os coleccionistas de todo
el mundo. Ademés de los més de 500.000 exis-
tentes en nuestro pais, se estima que hay otros
200.000 filatelistas fuera de nuestras fronteras
que coleccionan sellos espafioles.

— Certificado de Autenticidad. Absolutamente
necesario ala hora de comprar una pieza de ato
valor. Este certificado es emitido por expertos en
Filatelia que, tras un proceso de andlisis del sello,
dictaminan su autenticidad. No debe comprarse

Precios en pesetas segun catalogo Edifil

1979 1987 Rev. 87/79 2000 Rev. 00/87
200.000 300.000 50% 495.000 65%
320.000 425.000 33% 680.000 60%
925.000 1.500.000 62% 2.925.000 95%
825.000 1.300.000 58% 2.450.000 88%
625.000 950.000 52% 1.700.000 79%
850.000 1.200.000 41% 2.200.000 83%
140.000 260.000 86% 475.000 83%

60.000 125.000 108% 245.000 96%

31.000 63.000 103% 130.000 106%
280.000 425.000 52% 870.000 105%

75.000 125.000 67% 230.000 84%

4.600 7.500 63% 13.500 80%

27.500 32.500 18% 45.500 40%
225.000 350.000 56% 730.000 109%

85.000 95.000 12% 130.000 37%

80.000 100.000 25% 145.000 45%

6.000 13.000 17% 14.000 8%
3.400 5.400 59% 6.000 1%

un sello de ato valor que no haya sido autentifi-
cado mediante expertizacion.

— Especulacion. Determinadas emisiones se
revalorizan debido a la especulacion. Suelen ser
emisiones de muy escasa tirada, con un precio
ato de ventay, en ocasiones, emitidas por sorpre-
sa, por o que pasan desapercibidas para el colec-
cionista poco informado; si bien es cierto que
también resultan dificiles de conseguir a precio
de salida aunque se disponga de informacion,
pues hay que hacerlo mediante suscripcion expre-
say por medio de Asociaciones Filatélicas. Estas
emisiones tienen una revalorizacion muy rapida,
llegando a doblar su precio alos pocos dias de su
puesta en circulacion. Son muchos los coleccio-
nistas que estan levantando su voz contra este tipo
de emisiones, promoviendo su exclusion de las
colecciones y, por tanto, negandose a entrar en
este comercio especulativo; pero por mucho que
les pese, estas emisiones seguiran aumentando de
valor, ya que seran objeto de deseo por parte de
losinversionistas.

3.3. Empresasdeinversion

A principios de los afios ochenta empezaron a
surgir empresas dedicadas alainversion en bienes
tangibles (piezas de arte, oro, piedras preciosas,
monedas y sellos). Segln un articulo publicado
en Invertia (1), de todos estos productos citados

(1) ARAGONES, R.: «Lainversion en bienes tangibles da una
rentabilidad mediadel 10 por 100» en Invertia: www.invertia.com
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ISADBT 1.
Isabel II........
Isabel II..
Isabel II..
Isabel Il.......cc.....

I Cent. El Quijote (serie)...... “
Defensa de Madrid (HB)..........oovveeeiieeeeee et

Fuente: Catélogo Edifil 2000.

anteriormente «los que ofrecen un mejor retorno
y garantizan el importe desembolsado son las
colecciones de sellos (su rentabilidad ronda entre
el 10 por 100 y el 12 por 100), seguida por la
numismética, las piezas de arte y, por Gltimo, €
oroy las piedras preciosas».

Estas empresas de inversion especializadas en
el mercado filatélico, proporcionan a inversor no
especializado la base teorica necesaria, ofrecién-
dole la compra de paquetes filatélicos cuya revar
lorizacion estd asegurada, pues previamente se
han hecho con un ato porcentaje de las existen-
cias de esos paquetes en el mercado, lo que las
convierte en actores decisivos a la hora de fijar
los precios, pudiendo prever cua sera su evolu-
cion.

Entre estas empresas se pueden destacar, en
Espafia, €l Grupo Afinsa y Forum Filatélico.
Ambas garantizan una plusvalia minima y el
compromiso, bajo contrato, de recompra de los
sellosa cabo de un tiempo.

Seguin los datos obtenidos a través de la pagina
web de Forum Filatélico, esta empresa tuvo unos
ingresos de explotacion durante el afio 2000 de
59.280 millones de pesetas, con unos gastos de
explotacion de 51.906 millones de pesetas, obte-
niendo unos beneficios de explotacion de 7.374
millones de pesetas.

En el capitulo de clientes, Forum Filatéico ha
pasado de |os cerca de 70.000 que tenia en 1996,
aloscas 110.000 que tiene en 2000.

También es digna de mencion la evolucion
positiva que se ha reflgjado en la generacion de
empleo, pues e nimero de empleados ha crecido
en un 70 por 100 en el periodo 1996-2000.

Uno de los productos ofrecidos por estas
compafiias consiste en la compra de paguetes o
lotes de sellos, durante 10 afios, por un importe
minimo de 3.000 pesetas mensuales. A partir
del tercer afio, el inversor podré revender a la
compafiia los paguetes adquiridos con un bene-

16,75 pesetas
7,45 pesetas

Valor Facial Afo emision Sello nuevo Sobre carta

1850
1850
1851
1852
1853
1853
1905
1938

495.000
680.000
2.925.000
2.450.000
1.700.000
2.200.000
245.000
870.000

685.000
820.000
5.475.000
3.375.000
3.225.000
1.775.000
305.000
1.100.000

6 reales
10 reales
2 reales
2 reales
2 reales
3 cuartos

ficio del 5 por 100 sobre el precio de compra.
Este beneficio se incrementa hasta el 8 por 100
a partir del sexto afo. Vencido el contrato, la
rentabilidad minima que se garantiza es del 10
por 100, aunque en la préactica ronda el 16 por
100.

Existen otros tipos de productos que resultan
operaciones a medio o largo plazo. Productos que
estan adecuados para cualquier tipo de inversion,
desde una pequefia aportacion minima mensual,
hasta fuertes inversiones a contado. Incluso la
posibilidad de Planes de Abono, en los que €l
cliente puede elegir entre un cobro mensua per-
manente y heredable, o un capital.

Un posible inversor inexperto en Filatelia,
puede sentir cierta incertidumbre a la hora de
invertir en sellos, pues en este mundillo tam-
hién existe el fraude; hay bastantes falsificacio-
nes, principamente de los sellos valiosos, por
lo que estas empresas suponen, ademas de una
garantia en rentabilidad, una seguridad contra
el fraude.

3.4. Tendencias

No solamente €l sello en si debe ser objeto de
coleccion o de inversion. En las Gltimas décadas
estd adquiriendo gran importancia la Historia
Postal que consiste en coleccionar las cartas cir-
culadas con los sellos. Para los coleccionistas
avanzados esto supone la expresion maxima de la
Filatelia, pues reflgja fielmente la utilizacion del
sello para el motivo por e que fue creado; permi-
te también el estudio de las marcas postales utili-
zadas, conocer € trénsito de las cartas, los fran-
queos usados, y otras peculiaridades, como
marcas de censura 'y desvio del transito en tiem-
pos de guerra, 0 marcas de empresas, etc.

Tomando como referencia algunos de los
sellos citados en e Cuadro 1, podemos ver en €
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Cuadro 2 las diferencias de precio entre los sellos
sueltos y esos mismos sellos sobre carta.

Los precios de los sellos sobre carta pueden
variar sustancialmente dependiendo del tipo de
marcas 0 matasellos que se encuentren en el
sobre. En el Cuadro 2 se han tomado las referen-
cias bésicas, sin entrar en variedades que aumen-
tarian €l precio.

Muchos coleccionistas, cuando reciben una
carta franqueada con sellos postales, creen que
deben separar los sellos de la carta, guardarlos y
tirar el sobre. Esta tradicion en e coleccionismo
esta llegando a su fin. La tendencia es guardar €
conjunto, conservar la pieza entera con sus mar-
casy matasellos. Eso es Historia Postal.

El coleccionismo filatélico tiende haciala His-
toria Postal, que se convertira en una forma de
inversion con gran futuro alargo plazo.

4. Influencia del euro sobrelos sellos

Con la llegada del euro desapareceran los
sellos en pesetas. Debido a este cambio los que
tengan el valor facial solo en pesetas no podran
ser utilizados para € franqueo de las cartas. Apa-
rentemente, esto deberia provocar la pérdida del
concepto de papel moneda para esos sellos y por
tanto una devaluacion; pero nada més legjos de la
realidad.

De momento ya existe una Resolucién para e
canje de los sellos en pesetas por sellos en eurcs,
por lo que éstos mantendréan la consideracion de
papel moneda. Todos los aspectos para dicho
cambio se encuentran registrados en la Resolu-
cion de 12 de junio de 2001, conjunta de la Sub-
secretaria de Fomento y la Subsecretaria de Eco-
nomia, sobre canje de signos de franqueo
denominados en pesetas por otros denominados
en euros. También se puede consultar en el BOE
numero 161 del 6 dejulio de 2001, paginas 24261
y 24262.

En opinion de D. Manuel Gonzdlez, jefe del
Servicio Filatélico de Correos. «se retiraran los
sellos canjeados, se veran las existencias que que-
dan y la demanda que hay. Muchos de esos sellos
no tardaran en revalorizarse».

Histdricamente esta situacion de canje de
sellos ya se ha dado en Espafia. Fue en 1937,
durante la guerra civil. En esa época existian
sellos emitidos tanto por el bando Republicano
como por el Naciona. Del anuncio publicado €

15 de agosto de 1937 en el diario El Faro de
Ceuta, se han extraido las siguientes liness:

«Canje de sellos.

Los sellos no emitidos por el Gobierno
Nacional que se hallen en poder de los particula-
res y sociedades, podran canjearse por otros de
valor equivalente, hasta el 25 de agosto en las
condiciones siguientes.

Cuando se sospeche que los efectos que se
presenten al canje sean de ilegitima procedencia
0 estén falsificados, se suspendera el canje de los
mismos y sin perdida de momento, se daré cuenta
al respectivo Delegado de Hacienda, quien
dispondra que se reconozca por persona perita,
procediendo en su caso segun preceptdan las dis-
posiciones vigentes sobre contrabando y defrau-
dacion ... Los sellos que se presenten al canje y
cuya admision proceda, se canjearan por otros de
Correos cuidando de que los que haya de recibir
cada particular o expendedor puedan tener la
misma utilidad que los retirados...».

Después de mas de 60 afios de ese primer
canje, podemos observar que |os sellos republica-
nos se han seguido revalorizando en el mismo
grado que los nacionales de agquella época.

Por Ultimo citar lo que es practicamente una
Ley en e coleccionismo en generd: cuando ago
se retira de la circulacion, cuando ya no se va a
emitir nada mas sobre algun tema, su precio
aumenta. Los sellos en pesetas perderan su valor
para el franqueo, pero para los coleccionistas
aumentara su cotizacion. Desaparecerd el valor en
pesetas, como desaparecieron |os valores en rea
les, cuartos, milésimas y escudos. Se convertiran
en una coleccion cerrada, en una etapa mas de la
filatelia espafiola. Los sellos en pesetas ya tienen
un principio y un final de coleccion.

5. Conclusiones

El sdllo espafiol es uno de los més requeridos
internacionalmente. En Espafia el ndmero de
coleccionistas aumenta constantemente, 10 que
genera un comercio en auge y una revalorizacion
genera delafilatelia espaiola

El comercio de sellos através de Internet tiene
ya un movimiento considerable, provocando un
aumento de la oferta y la demanda, asi como la
incorporacion a mercado de coleccionistas que
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aspiran a establecer en la Red su negocio de com-
praventa de sellos.

El coleccionismo de sellos es un sistema renta-
ble de ahorro e inversion, s bien es cierto que hay
diferencias importantes entre coleccionar sellos
por &ficion o invertir en sellos. Un coleccionista
debe tener en cuenta que para rentabilizar su
coleccion debera hacerlo a muy largo plazo (20
afilos como minimo), pues a coste de los sellos
habré que afiadir los gastos en material. Por €l
contrario, invertir en sellos no requiere unos ele-
vados gastos adicionales y se basa en la adquisi-
cion de piezas ya cotizadas, cuya revaorizacion
es rapida. Para conseguir una inversion rentable
en poco tiempo, se ha de ser un experto en filate-
lia'y conocer los sellos 0 emisiones que tendran
una fuerte demanda, 0 dejarse asesorar por quie-
nes tienen amplio conocimiento de este mercado.
Por otra parte, coleccionar sellos por aficion no
requiere un fuerte desembolso inicial, sino una
pequefia cantidad de forma continua; mientras
que para invertir en sellos y lograr importantes
beneficios a medio plazo, es necesaria una fuerte
aportacion inicial, que puede ser el Unico desem-
bolso que seredlice.
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Paginas de interésfilatélico

Correos: www.correos.es - Pagina oficial de Correos y
Telegréfos, con imagenes de los sellos emitidos desde
1950, historia, articulos, Asociaciones Filatélicas, etc.

Filatelia Digital: www.filateliadigital.com - Revista
filatélica gratuita con interesantes articulos, estudios,
bibliografia, y otros temas de interés parael coleccionista.

Foro de filatelia: www.forodefilatelia.com - Lugar de
encuentro para los coleccionistas. Debates, consultas, opi-
niones...

Fundacion Albertino de Figueiredo: http://www.
filatelia-fundacionadf.com/home.html - Creada con & pro-
pésito de estimular a todos los niveles el prestigio del
coleccionismo de sellos y su interés publico. Foros, histo-
rig, noticias, consgjos, etc.

Selloland: www.sdlloland.com - Pagina con una com-
pleta informacion sobre el sello espafiol: catdogo on-line,
foros, articulos, consejos para principiantes, noticias, etc.
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AVISO PUBLICO

SUB. GRAL. COMERCIO EXTERIOR DE PRODUCTOS AGROALIMENTARIOS

SOLICITUD DE DEVOLUCION DE FIANZAS
PLAZOS PARA PRESENTACION DE PRUEBAS

Aplicacion a los Certificados concedidos desde el dia 1 de julio de 1995,
salvo que exista reglamento especifico que lo modifique

Platanos TREINTA DIAS siguientes a la expiracién

Rgto. CE n.° 2362/98

del periodo de validez del Certificado.

Mandioca

SESENTA DIAS siguientes a la expiracion

Rgto. CE n.° 2245/90

del periodo de validez del Certificado. Art. 7

Productos agricolas:

Materias grasas, plantas vivas, productos flo-
ricultura, leche y productos lacteos, carne va-
cuno, semillas, frutas y hortalizas, carne por-
cino, huevos, carmne de ave, arroz, azdcar, sec-
tor vitivinicola, cereales, etc.

DOS MESES siguientes a la expiracion del
perfodo de validez del Certificado.

Rgto. CE n.° 1199/95

— En todos los productos el PLAZO MAXIMO para solicitar la resolucion de los expedientes es de VEINTICUATRO MESES desde el dia siguiente a la expira-
cion del Certificado. Transcurrido este plazo no se efectuara la devolucion del importe de la Fianza, aun en el caso de que se presente la correspon-

diente prueba de realizacién de las operaciones.

MINISTERIO DE ECONOMIA
Secretaria General de Comercio Exterior

SUB. GRAL. COMEX. PRODUCTOS
AGROALIMENTARIOS. SERVICIO DE FIANZAS

Solicitudes de devolucion de fianzas constituidas
(Importacion y Exportacion)

La Orden de 26 de febrero de 1986 («BOE, 7 de marzo»), modificada por la
Orden de 27 de julio de 1995, establece que la devolucion de las fianzas se rea-
lizar por la Secretaria General de Comercio Exterior a solicitud del interesado.

Las solicitudes de devolucién de las fianzas constituidas ante los Servicios
Centrales, deberdn dirigirse a la Secretaria General de Comercio Exterior (Servi-
cio de Fianzas, Paseo de la Castellana, 162, planta cuarta, 28071 Madrid).

Las solicitudes de devolucién de las fianzas, constituidas ante las Direcciones
Regionales y Territoriales de Comercio y CATICES, deberan presentarse en la
misma Direccién o CATICE que concedi6 los correspondientes certificados.

El no solicitar, los interesados, la resolucion de los expedientes de devolucién
de las fianzas con la aportacidn de las pruebas, en los plazos establecidos en la
legislacion nacional y comunitaria en vigor, para los diversos productos agrico-
las, dara lugar al oportuno Acuerdo Declarativo de Incumplimiento.

Con el fin de agilizar la resolucion de los expedientes de devolucién de
las fianzas constituidas a disposicién de la Secretaria General de Comercio
Exterior, es recomendable se adjunte a las solicitudes la fotocopia del co-
rrespondiente «Resguardo de depésito o Garantia en Efectivo», o «Res-
guardo de Garantia Otorgada mediante Aval o Seguro de Caucién».

SERVICIO DE FIANZAS

Acuerdo declarativo de incumplimiento
(Fianza constituida en las operaciones
de Importacion y Exportacion)
Ingreso de las liquidaciones

Las cantidades a ingresar en el Tesoro Publico-Recursos Eventuales,
como consecuencia de los expedientes de Acuerdo Declarativo de Incum-
plimiento de Resguardos de Garantias Otorgadas por Terceros, pueden
hacerse efectivas por la EMPRESA TITULAR DE LOS CERTIFICADOS.

— En MADRID:

MINISTERIO DE ECONOMIA

DIREC. GRAL. DEL TESOROQ Y POLITICA FINANCIERA
Paseo del Prado, 4

28071 MADRID

— En PROVINCIAS:

INTERVENCION DE HACIENDA de la localidad en que resida la Entidad
Delegada que constituyé la Garantia Otorgada por Terceros (Aval o Certi-
ficado de Seguro de Caucion).

Realizado el ingreso y expedida la CARTA DE PAGO, esta CARTA DE
PAGO original debera remitirse a:

MINISTERIO DE ECONOMIA

SERVICIO DE FIANZAS

P.° Castellana, 162, PI. 4.2
28071 MADRID

MINISTERIO DE ECONOMIA
Secretaria General de Comercio Exterior

SUB. GRAL. COMERCIO EXTERIOR DE PRODUCTOS AGROALIMENTARIOS
SERVICIO DE FIANZAS

Paseo de la Castellana, 162, cuarta planta, 28071 Madrid
Teléfonos: (91) 349 38 67 y 349 39 13




