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Convocatoria de ferias en el exterior

FERIA INTERNACIONAL EXPOCOMER 2003
Panamé (12-16 de marzo de 2003)

Del 12 &l 16 de marzo de 2003 se celebrard en Panamala
XXI edicién de la principal feria comercia de Panamd,
EXPOCOMER. El Ingtituto Espafiol de Comercio Exterior,
ICEX va a coordinar nuevamente la presencia empresarial
espafiola en EXPOCOMER, mediante un Pabellén Oficial
Espariol.

Las exportaciones espafiolas a Panamé muestran una evo-
lucién muy satisfactoria en los Cltimos afios hasta situarse en
alrededor de los 100 millones de dolares anuales (excluyendo
buques). Existe una serie de productos que con regularidad y
de formaya tradicional se exportan a Panama. Tales produc-
tos son: perfumes, cosméticos, baldosas cerdmicas esmalta-
das, libros, bebidas y licores (vino, cava y sangria), calzado,
joyeria, productos farmacéuticos. En los afios de vigencia de
los dos Convenios Financieros firmados con Panama, los
mayores crecimientos porcentuales en nuestras exportaciones
se produjeron en partidas que no eran tradicionales y que lle-
garon a través de los proyectos financiados con cargo a los
mismos (instrumentos de medicion, optica, radiodifusion y
television, equipamiento médico-hospitalario, material didac-
tico, etcétera). Las exportaciones espafiolas a Panama supu-
sieron en el afio 2001 un 0,27 por 100 del total de las expor-
taciones totales. Nuestra cuota de mercado en las
importaciones panamefias de 2001 fue del 1,3 por 100. Las
exportaciones espafiolas en e | trimestre del 2002 fueron de
20,7 millones de ddlares.

EXPOCOMER es un medio de gran utilidad para que las
empresas espafiolas den a conocer sus productos en el mercado
panamefio y también para poder acceder a otros mercados
regionales ya que esta exposicion es visitada por compradores
de otros paises de la region.

Panaméa mantiene ventajas tradicionales como pais para
el comercio internacional. Tiene un importante Centro
Bancario Internacional, con més de 110 bancos nacionales
e internacionales presentes, el dolar es |a moneda de curso
oficial, goza de puertos estratégicamente ubicados en las
rutas comerciales, disfruta de buenas comunicaciones en
todos los sentidos y en su territorio se ubica la Zona Libre
de Coldn, principal zona libre de impuestos en el continen-
te americano en volumen de importaciones y reexportacio-
nes.

Hay que destacar, ademés, la transferencia del Canal de
Panama a la soberania panamefia. Panamé ademas, es sede de
la Secretarfa «pro tempore» del ALCA, asociacion de libre
comercio que una vez concluidas las negociaciones convertira
a Hemisferio Americano en el &ea de libre comercio més
grande del mundo.

La presencia de EXPOCOMER 2003 constituye por todo
lo anterior, una ocasidn dptima para darse a conocer no solo
en el mercado panamefio, sino también en el resto de paises
centroamericanos y sudamericanos dado el significativo
numero de compradores procedentes de [os mismos que visi-
tan laferia

|. PERFIL DE LA FERIA
DATOS GENERALES

Localizacion: Feria Internacional EXPOCOMER
Centro de ConvencioneSATLAPA - PANAMA
Tel.: 507 227 0033
Fax: 507 227 0115
E-mail: expo@expocomer.com
http.//www.expocomer.com
Fechas: 12-16 de marzo de 2003.
Horario: miércoles, sdbado y domingo: 2,00 pma10,00 pm.
Jueves, viernes y lunes: 2,00 pm a 9,00 pm.
Caracteristicas: XXI edicion, anual y multisectorial.

DATOS EDICION 2002

NUmero de expositores: 468.

Volumen de transacciones realizadas. 111,6 millones de
dolares.

Paises representados: 33.

Visitantes: 40.000 de los cuales 21.344 son profesionales.

NUmero de marcas: 1.777. .-

SECTORES PRIORITARIOS: SECCION
— Alimentos-bebidas-licores-tabaco. ESTADISTICO-
— Productos médicos y farmacéuticos-laboratorios. INFORMATIVA
— Ropa-calzados-telas-cueros.
— Decoracion de interiores-muebles-|amparas-alfom-
bras.
— Elementos y materiales de construccion.
— Ferreteria.
— Cristaleria-articulos de casay cocina.
— Electronicos-electrodomésticos-rel ojeria.
— Computadoras y microcomputadoras.
— Productos médicos y farmacéuticos.
— Juguetes-pasatiempos.
— Deportes.
— Artes gréficas-material didactico.
— Joyeria-perfumeria-cosméticos.
— Materia prima paralaindustria
— Productos y equipos agricolas.
— Tecnologia avanzada.
— Servicios (bancos, turismo, agencias de vigjes, etcé-
tera).
— Automoviles.

Para cual quier sector no mencionado anteriormente consul-
ten con la Oficina Comercia de Espafia en Panama, Consgjero
Comercia, Ilmo. Sr. D. Ramén Chaves Vidal, Tel.: 00 507
2694182 / 4018 / 2641061 - Fax: 00 507 2642458, e-malil:
buzon.oficial @panama.of comes.mcx.es
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[I. PABELLON OFICIAL
A) CONDICIONES DE PARTICIPACION

El plazo limite parala admision de solicitudes es e 16 de
diciembre de 2002 en el ICEX (Paseo de la Castellana, 14;
28046 Madrid) o en las Direcciones Regionales y Territoriales
correspondientes.

La participacion como expositor en la feria queda reserva-
da a empresas espafiolas y € stand minimo que se puede con-
tratar es de 12 metros cuadrados.

El importe de participacion es de 100,00 euros por metro
cuadrado para empresas que hayan sido expositores en més de
dos ediciones en el Pabellon Oficia ICEX.

En él caso de empresas que participen por 1.2 0 2.2 vez den-
tro del Pabellén Oficia de laFeriaInternacional EXPOCOMER,
la cantidad a abonar sera de 90,00 euros por metro cuadrado.

La organizacion se reserva el derecho a realizar una selec-
€ion de empresas en base a criterios objetivos tales como ade-
cuacion sectorial, idoneidad del producto, experiencia comer-
cid de la empresa en € mercado de la Feria, etcétera. Si la
empresa no ha sido seleccionada se le devolvera el importe que
haya remitido.

Las empresas seleccionadas como expositoras serdn infor-
madas por escrito. Por razones técnicas los metros asignados
podrén tener una desviacion méxima de +15 por 100 con rela-
cioén alasuperficie solicitada, aunque seintentard respetar cada
peticion en la medida de lo posible.

Si con posterioridad alarecepcion del pago total, |laempre-
sarenunciaa participar perderalatotalidad delacuota. Sloen
casos aducidos de fuerza mayor, e ICEX sereserva el derecho
de valorar |as razones presentadas por la empresa y, eventua-
mente, devolver un porcentaje de la cuota abonada.

B) DOCUMENTOSA ENVIAR

1. Fichade solicitud, debidamente cumplimentada. De esta
misma fichatranscribiremos exactamente |os datos parael caté
logo del Pabellon Oficial.

2. Unjuego de catélogos de la produccion de la empresa.

3. Comprobante de transferencia bancaria a favor del
Ingtituto Espafiol de Comercio Exterior (nimero de cuenta
corriente en BBVA: 0182-2370-43-0014290099) indicando en
€l campo de ordenante € nombre del pagador y direccién com-
pleta’y en el campo de observaciones € nombre de la feria
EXPOCOMER 2003, y por e importe del 100 por 100 de la
cantidad antes indicada de participacion, correspondiente al
espacio solicitado.

Rogamos nos adelanten via fax (nimero: 91 349 06 97)
comprobante de la transferencia solicitada.

IMPORTANTE: La entrada de la solicitud sera aquella en
la que el Departamento de Ferias Multisectoriales tenga a su
disposicion los tres documentos.

C) PRODUCTOSA EXPONER

Siempre que sea posible, e Pabellén exige exhibicion de
producto. Los productos a exponer en el Pabellon Espafiol
deberan ser exclusivamente de fabricacion espafiola; dentro de

cada stand solo se expondran productos correspondientes al
titular del mismo. Del mismo modo, la marca comercia de la
mercancia deberd ser espafiola.

Lesinformamos que no se permitelaventaa publico delos
productos expuestos en € Pabellon Oficia durante el periodo
de celebracion de laferia.

D) ORGANIZACION DEL PABELLON
El ICEX facilitard los siguientes servicios:

— Contratacion del espacio a ocupar.

— Decoracion del pabelléon (ver D.1).

— Transporte de lamercancia (ver D.2).

— Edicion de un catdogo de expositores del Pabellon
Espafiol.

— Inclusion en el catélogo oficial de la Feria

— Mantenimiento del pabellon (limpieza, vigilancia, elec-
tricidad, etcétera).

— Azafatas para informacion general en stand ICEX.

D.1. Decoracion: la decoracion bésica sera uniforme para
todos los stands del Pabellon. EI ICEX proporcionaré a cada
participante un stand con la dotacion basica que mejor se adap-
te a sector, de cuyo detalle se les informara en el comunicado
de admision. Todo aquel requerimiento que no se encuentre
contemplado en la dotacion basica, debera ser aprobado previa-
mente por el Ingtituto y correraa cargo del expositor.

End interior del stand cada empresa podra utilizar su propio
logotipo, carteles, todo tipo de materia promociona, Sempre que
no atere laimagen del conjunto del Pabellén ni su distribucion.

D.2. Transporte de lamercancia:

— Para bienes de consumo y productos agroalimentarios.
el ICEX seharacargo del pago del 50 por 100 del trans-
porte de ida, hasta €l stand; y del 50 por 100 de vuelta
en el caso de que hubiera retorno de algunas mercanci-
as. No es necesario que la mercancia retorne para per-
cibir laayuda de transporte.

— Para productos industriales: € ICEX se hara cargo del
75 por 100 del transporte deiday vuelta (desde e dma-
¢én que indique €l transportista a pie de stand/almacén
del transportista) siempre que exista retorno a Espaia
Si no se produce € retorno de la mercancia, no habra
ningln tipo de ayudaa transporte, ni deidani de vuel-
ta. Solamente se abonard el 50 por 100 del transporte de
aquella mercancia que permanezca en destino cuando
se trate de materiales desechables.

No se incluyen, en ningln caso, ni seguros, ni aranceles s
los hubiera, ni gastos de importacion definitiva. El ICEX selec-
cionara la empresa transportista que se encargara de este servi-
cio, convocando un concurso de transporte.

Condiciones para percihir la subvencion del gasto de trans-
porte:

a) Obligatoriedad de usar los servicios del transportista
oficid.

b) Lamercancia objeto del transporte debe ser exhibida en
su totalidad en e stand de la empresa, dentro del
Pabell6n Oficial.
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Al objeto de estimar el volumen de lamercanciaatrans-
portar y una vez comunicada a las empresas admitidas
en e Pabellon, la superficie adjudicada, se les dara
oportunamente un plazo paraenviar a ICEX lasiguien-
teinformacion: el packing list y laficha de transporte de
lamercanciaaexponer en laferia, cuyo modelo les serd
previamente remitido. Esta informacion debera coinci-
dir con las cantidades embarcadas y expuestas en €
stand.

El transportista oficial estd autorizado por ICEX para
no embarcar [os equipos o productos en caso de exis-
tir discrepancias entre las informaciones facilitadas
previamente. Si a pesar de todos estos requisitos se
comprobara en feria que la mercancia expuesta no se
corresponde con la informacion facilitada por la
empresa expositora, €l Ingtituto no subvencionara el
transporte, debiendo el expositor abonar la totalidad
del importe del mismo directamente a transportista
oficial.

NUmero de envios: el transportista establecerd una tnica
fecha limite de grupaje, tanto de la ida como para €
retorno, que habré sido comunicada con anterioridad a
los expositores, realizandose, por tanto, un dnico envio
0 envio/regreso de la mercancia.

Si alguin expositor no entregaralamercanciaen el ama-
cén del trangportista, dentro de la fecha limite, el coste
del transporte seré por cuentay responsabilidad exclusi-
va del expositor. Cuando haya transporte de retorno, el
expositor habra de informar a transportista oficial,
como minimo 24 horas antes del cierre de laferia, si la
mercancia retorna o no a Espafia. La mercancia que no
retorne seré desal ojada de los stands por € transportista
oficid y situada en el amacén habilitado a efecto sien-
do tanto el desalojo como el almacengje por cuenta de
la empresa expositora.

En ausencia de informacion por parte del expositor, €
transportista entenderd que la mercancia retorna a
Espafia

Embalgje: la mercancia debera ir embalada de acuerdo
con las indicaciones del transportista oficial, que pre-
viamente habréan sido aprobadas por € ICEX.

f) Seguro: es obligatorio que toda la mercancia vaya ase-
gurada. Este gasto serd por cuenta del expositor que
podra contratar la péliza, bien con la aseguradora pro-
puesta por €l transportista oficial o bien con cualquier
otra empresa de seguros. Este seguro debera contratarse
hasta el destino final de la mercancia.

El transportista adjudicatario del contrato y el expositor
«pasaran en su caso a establecer la relacion juridica correspon-
diente para € transporte de la mercancia que, de redizarse,
ICEX presumira aceptada y asumida por ambas partes».

El transportista seré responsable de las posibles contingen-
cias que puedan producirse como consecuencia del transporte
de las mercancias, tales como dafios, robos, o entrega fuera de
plazo, motivo por e cua éste estard obligado a que todas las
mercancias vigen debidamente aseguradas.

Los expositores tendrén la obligacion de estar presentes en
el stand en el diay horas que el ICEX establezca, con objeto de
recibir las mercancias, siendo de su entera responsabilidad |as
contingencias que puedan producirse por incumplimiento de
esta obligacion.

D.3. Mantenimiento del Pabelldn: los servicios de limpie-
za, vigilancia, agua (en su caso) y electricidad, desde la inau-
guracion de la Feria hasta su clausura, seran contratados direc-
tamente con el Recinto Ferial, o con empresas locaes
especializadas. Durante €l horario oficia de la Ferialos expo-
sitores serdn los Uinicos responsables de sus stands y, por tanto,
deberan tomar las medidas adecuadas paraevitar contingencias.

LAS EMPRESAS PARTICIPANTES DEBERAN ATEN-
DER EL STAND LOS DIAS DEL MONTAJE'Y DESMON-
TAJEY EN TODO CASO, EL STAND DEBERA PERMA-
NECER CONVENIENTEMENTE ATENDIDO DURANTE
LOSDIAS QUE DURE LA FERIA.

[1I. COORDINACION
El coordinador de laferia, a quien pueden Vds. dirigir sus

consultas es D. Fernando Ledn, tel.: 91 349 18 50, fax: 91 349
06 97.
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