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Convocatoria de ferias en el exterior

CONVOCATORIA ESPANA EXPORTA 2003
Quito (Ecuador) 19-21 de noviembre de
2003

El Ingtituto Espafiol de Comercio Exterior (ICEX) convoca
|a feria exclusiva de productos espafioles «<ESPANA EXPOR-
TA», que tendrd carécter multisectoria y se celebrard en Quito
(Ecuador) del 19 a 21 de noviembre de 2003.

Economia ecuatoriana

Ecuador es un mercado potenciamente importante para la
exportacion espafiola por su importancia demogréfica (aproxi-
madamente 12 millones de habitantes), accesibilidad (transporte
2éreo directo desde Madrid aQuito, con vuelos diarios), facilidad
de comunicacion (el idioma oficia es e espafiol), poca compe-
tencia locd y una fuerte demanda materializada en un creci-
miento significativo de sus importaciones en los tres Gltimos
afios. A esto habria que afiedir que Ecuador tiene una economia
dolarizada desde €l afio 2000, que congtituye un factor de estabi-
lidad y seguridad para |as operaciones internacionales. La orga
nizacion de misiones comerciaes directasy misionesinversas de
compradores siguen siendo uno de los principaes instrumentos
de penetracion en el mercado ecuatoriano. Espafia posee como
ventgja comparativa afiadida la buenaimagen del producto espa-
fiol y la receptividad hacia nuestro pais, resatada por la presen-
cia de muchos emigrantes ecuatorianos en Espafia.

La dolarizacion implantada en Ecuador hace tres afios, ha
tenido un efectivo positivo. La situacion del pais, actualmente,
presenta condiciones mas favorables que antes de la adopcion de
este sstema monetario. € PIB tuvo crecimientos del 5,1 por 100
enel 2001y del 3,3 por 100 en e afio 2002. Delamano del FMI,
Ecuador esta apostando por la consolidacion de su recuperacion
econémica. En fechas recientes € gobierno ecuatoriano firmé un
nuevo acuerdo Stand By con e Fondo, que trae apargiado €
compromiso de cumplir una serie de condiciones para lograr la
estahilidad econémica del pais.

Ecuador es miembro de la Comunidad Andina de Naciones
(CAN). Con Colombiay Per(, y en menor nivel con Venezuela,
mantiene importantes intercambios comerciaes a interior de
esta agrupacion econémica. Colombia es € segundo socio
comercia del Ecuador, por detrés de |os Estados Unidos.

En cuanto a su sector exterior, & conjunto de lasimportacio-
nes ecuatorianas han registrado crecimientos muy significativos
apartir del afio 2000, con tasas superiores a 40 por 100. En €
2002, & monto de las importaciones redlizadas por Ecuador
acanzé los US$ 6.200 millones y las exportaciones de la Unign
Europea a este mercado se cifraron en US$ 890 millones. Espafia
ocupa la cuarta plaza como proveedor europeo.

En los dos tltimos afios, se han incrementado sustancial men-
ted nlmero de misiones comercialesy demandas de informacion
alaOficinaComercia de Quito, lo quereflgalaimportanciaque
vaadquiriendo este mercado parael empresario espafiol.

La exportacion espafiola a Ecuador se caracteriza por se dis-
persa y fragmentaria En e 2002 los principaes capitulos de
exportacion d mercado ecuatoriano, fueron, por este orden:

Afio Exportaciones Importaciones Saldo
espafiolas espafiolas

172,4 1275 44,9

112,2 136,2 (23,9)

80,5 110,3 (29,8)

58,9 731 (14,1

101,2 65,5 357

137,7 58,6 791

Fuente: Banco Central del Ecuador.

maquinaria y aparatos mecénicos, pléstico para invernaderos,
libros, embarcaciones pesqueras, aparatos y material eléctrico,
papel, materias colorantes, productos farmacéuticos, pavimento
ceramico, griferia, vinosy confiteria

Sectores con poco desarrollo pero con grandes posibilidades
de crecimiento futuro dada la capacidad espafiolay las necesida
des y potencididades ecuatorianas serian € sector de la agroin-
dustriay turismo.

L asimportaci ones espafiol as procedentes de Ecuador, aunque
con marcados descensos, siguen siendo las mismas: camaron,
conservas de atlin, pescado congelado, y en menor medida frutas
tropicdes.

Por todo ello, podemos concluir que actualmente e Ecuador
presenta oportunidades comercides muy interesantes para una
expansion de las exportaciones espafiolas hacia este mercado.

A. PERFIL DE LA FERIA
A.l. Datos Generales

+ Localizacion: Hotel HILTON COLON QUITO. Avda

Amazonas y Patria. http://www.hilton.com.

+ Cdendario:
19 de noviembre
10,00 h.: Recepcion de autoridades y empresarios. Inaugu-
racion oficial. Rueda de prensa ante los medios
locales.

12,00-19,00 h.: Feria abierta a visitantes profesionales.

19,30 h.: Coctel de bienvenida. Lugar: Hotel Coldn Hilton.

20 de noviembre

11,00-19,00 h.: Feria abierta a visitantes profesionales.

21 de noviembre

11,00-19,00 h.: Feria abierta a visitantes profesionaes y

publico en general.

Caracteristicas: Multisectorial. Cabe resdltar que estaferia
tiene como Unica finalidad la bisqueda de representante por o
que no habréa exposicion de productos, pudiendo incluir en €
transporte oficial de la feria sdlo material de difusién (catdlo-
gos, folleos, etcétera) y muestras sin valor.

A.2. Campafia de comunicacion

Se organizara una importante campafia publicitaria y de
comunicacion paradifundir €l certameny atraer a profesionales.
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A.3. Los sectores de mayor interés para la feria de Quito
2003

* Maguinaria Agricola.

* Maguinaria paralaindustria alimenticiay conservera.

* Maguinaria para explotacion y transformacion de la ma-

dera.

+ Maquinaria para la construccion y mineria.

* Plésticos parainvernaderos.

+ Acabados para la construccion (pavimento ceramico, gri-

ferfa).

¢ [luminacion y decoracion para € hogar (lamparas, ador-

nos de cristal y cerémica).

+ Textiles para el hogar (edredones, sdhanas, manteleria).

+ Calzado.

« Alimentos y bebidas (vinos, aceite de oliva, conservas

vegetales, embutidos, productos de confiterfa).

* Medicamentos genéricos y cosmética.

* Telecomunicaciones.

* Servicios financieros.

* Servicios para e turismo.

Para cualquier sector no mencionado anteriormente consul-
ten con la Oficina Comercial de Espafia en Quito, Consgjero
Comercial: Ilmo. . D. Julian Izquierdo Zamarriego. Telf.: 00-
5932 2544716. Fax: 00-5932 2564174. E-mail: buzon.ofi-
cial @quito.ofcomes.mex.es.

B. CONDICIONES DE PARTICIPACION

El plazo limite para la admisién de solicitudes es el 29 de
mayo de 2003 en & ICEX (Paseo de la Castellana, 14; 28046
Madrid) o en |as Direcciones Regionaesy Territoriales corres-
pondientes.

La participacion como expositor en la feria queda reserva-
da a empresas espafiolas. La cuota de participacion es de 85
por m2. El stand minimo a contratar es de 9m2,

La organizacion, sereserva el derecho aredizar una selec-
€ion de empresas en base a criterios objetivos tales como ade-
cuacion sectorial, idoneidad del producto, experiencia comer-
cia de la empresa en € mercado de la Feria, etcétera. S la
empresa no ha sido seleccionada se le devolvera el importe que
haya remitido.

Las empresas seleccionadas como expositoras sera infor-
madas por escrito. Por razones técnicas |os metros asignados
podrén tener una desviacion maxima de +15 por 100 relacion a
la superficie solicitada, aunque se intentara respetar cada peti-
cion en lamedida de lo posible.

Si con posterioridad a la recepcion del pago, la empresa
renuncia a participar perdera la totalidad de la cuota. Sdlo en
casos aducidos de fuerza mayor, e ICEX sereserva el derecho
de valorar |as razones presentadas por la empresa y, eventual-
mente, devolver un porcentgje de la cuota abonada.

DOCUMENTOSA ENVIAR

1. Ficha de solicitud debidamente cumplimentada. De esta
mismarfichatranscribiremos exactamente los datos para el caté-
logo del Pabellén Oficidl.

2. Un juego de catdlogos de la produccion de la empresa.

3. Comprobante de transferencia bancaria a favor del
Ingtituto Espafiol de Comercio Exterior (N° c/c en BBVA 0182-

2370-43-0014290099) indicando en el campo de Ordenante e
Nombre del Pagador y Direccién Completay en e campo de
Observaciones en el nombre delaFeria: ESPANA EXPORTA,
y por el importe del 100% de la cantidad antesindicada de par-
ticipacion, correspondiente al espacio solicitado.

Rogamos nos adelanten via Fax; (n° 91 349 06 97) com-
probante de la transferencia solicitada.

C. PRODUCTOSA EXPONER

Solamente habra exposicion de material promociona de
catdogos y folletos y, excepcionalmente muestras sin valor
comercia. El limite méximo serd marcado en € epigrafe
TRANSPORTE de esta convocatoria.

D. ORGANIZACION DEL PABELLON

El ICEX facilitaralos siguientes servicios:

— Contratacion del espacio a ocupar.

— Decoracion del pabellon (ver D.1).

— Transporte de lamercancia (ver D.2).

— Edicion de un catdlogo de expositores de la feria.

— Mantenimiento del pabellon (limpieza, electricidad,
etcétera).

— Azafatas para informacion general en stand ICEX.

D.1. Decoracion

La decoracion basica serd uniforme para todos los stands
del Pabellon. El ICEX proporcionarda cada participante un stand
con la dotacion bésica de cuyo detdle se les informara en e
comunicado de admision. Todo aguel requerimiento que no se
encuentre contemplado en la dotacion bésica, debera ser aproba
do previamente por € Instituto y correraa cargo del expositor.

En €l interior del stand cada empresa podra utilizar su pro-
pio logotipo, carteles'y todo material promocional, siempre que
no altere laimagen del conjunto del Pabellén ni su distribucion.

D.2. Transporte de la mercancia

+ Como ya hemos comentado anteriormente, en esta feria
no habra exhibicion de productos sino que se trabgjard sobre
catalogos, por el que en este caso el ICEX se haré cargo del 50
por 100 del importe del transporte del material promociona
(folletos, catdlogos, posters, fotos, etcétera) desde e almacén
queindique el transportista a pie de stand. No habra transporte
de retorno.

* Seincluira excepcionalmente € transporte de pequefias
muestras sin valor comercial hasta un méximo por expositor de
167 Kg. 0 un metro ctbico (1 m3) indistintamente.

+ CONDICIONES PARA PERCIBIR LA SUBVENCION
DEL GASTO DE TRANSPORTE

a) Obligatoriedad de usar losserviciosdel transporte oficial.
b) Al objeto de estimar €l volumen dela mercanciaatrans-
portar y una vez comunicada a las empresas admitidas en €
Pabelldn, la superficie adjudicada, seles daré oportunamente un
plazo para enviar d ICEX la siguiente informacion: el packing
list y la ficha de transporte de la mercancia a exponer alaferia,
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cuyo modelo les serd previamente remitido. Esta informacion
debera coincidir con las cantidades embarcadas y expuestas en
¢ Stand.

El Trangportista Oficial estd autorizado por |CEX para no
embarcar |os equipos o productos en caso de existir discrepan-
cias entre las informaciones facilitadas previamente. Si a pesar
de todos estos requisitos se comprobara en feria que lamercan-
cia expuesta no se corresponde con la informacion facilitada
por la empresa expositora, € Ingtituto no cofinanciard el trans-
porte, debiendo €l expositor abonar la totalidad del importe del
mismo, directamente al operador de transporte oficial.

¢) Numero de envios: El transportista establecerd una
Unica fecha limite de grupaje, que habra sido comunicada con
anterioridad a los expositores, realizandose, por tanto, un Gnico
envio o envio/ regreso de la mercancia.

Si dgln expositor no entregara lamercancia en el amacén
del transportista, dentro de la fecha limite, € coste del trans-
porte ser& por cuenta'y responsabilidad exclusiva del expositor.

En ausencia de informacion por parte del expositor, € trans-
portista entendera que la mercancia retorna a Espafia.

d) Embalaje: La mercancia deberdir embalada de acuerdo
con las indicaciones del operador del transporte oficial, que
previamente habran sido aprobadas por el ICEX.

€) Seguro; Es obligatorio que toda la mercancia vaya ase-
gurada. Este gasto sera por cuenta del expositor que podra con-
tratar la poliza, bien con la aseguradora propuesta por d trans-
portista oficial o bien con cualquier otra empresa de seguros.

Este seguro debera contratarse hasta el destino final de lamer-
cancia

* El transportista adjudicatario del contrato y €l expositor
«pasarén en su caso a establecer la relacion juridica correspon-
diente para el transporte de la mercancia que, de realizarse, €
ICEX presumira aceptada y asumida por ambas partes».

» El transportista seré responsable de las posibles contin-
gencias que puedan producirse como consecuencia del trans-
porte de las mercancias, tales com o dafios, robos, 0 entrega
fuera de plazo, motivo por €l cua éste estara obligado a que
todas |as mercancias vigjen debidamente aseguradas.

+ Los expositores tendran la obligacion de estar presentes
en el stand en el diay horas que el ICEX establezca, con obje-
to de recihir las mercancias, siendo de su entera responsabilidad
las contingencias que puedan producirse por incumplimiento de
esta obligacion.

LAS EMPRESAS PARTICIPANTES DEBERAN PERDO-
NARSE COMO MINIMO EL DIA ANTERIORAL COMIEN-
ZO DE LA FERIA (18 DE NOVIEMBRE) PARA LA DECO-
RACION DEL STAND Y PERMANECER EN LA FERIA
DURANTE LOSDIAS QUE DURE LA MISMA.

B. COORDINACION

La coordinadora de la feria, a quien se pueden Vds. dirigir
sus consultas es Dfia. Rosa M2 Garcia. Tfno.: 91 349 63 39 —
Fax: 91 349 06 97 — E-mail: rosa.m.garcia@icex.es.
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