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LA DINAMICA RECIENTE DEL COMERCIO EXTERIOR DE
CASTILLA Y LEON

Globalizacion, concentracion e influencia de la inversion directa

Como consecuencia del vigoroso incremento de las relaciones econdmicas inter-
nacionales en las ultimas décadas, los intercambios con el exterior se han converti-
do en un importante centro de atencidn para cualquier territorio. En ese contexto, el
trabajo que se presenta analiza la respuesta de las exportaciones e importaciones
de mercancias de Castilla y Ledn a los desafios que plantea el dinamismo de dichas
relaciones. Se examina especificamente la reaccion de la distribucién geografica y
de la composicidon por productos, tomando como referencia lo sucedido en los ulti-
mos quince anos. El andlisis descubre unos intercambios inusualmente concentra-
dos, dificiles de interpretar tedricamente y muy marcados por la influencia de la
inversion directa procedente del exterior.
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Clasificacion JEL: F12, F14, F23, 018, R12.

1. Introduccion!

Las décadas inmediatamente posteriores a la
Segunda Guerra Mundial se caracterizaron por un
incremento muy significativo de las transacciones
internacionales. Esta tendencia continud, en general,
a lo largo de toda la segunda mitad del siglo XX,
adquiriendo un impulso adicional a partir de media-
dos de los afios ochenta. Desde entonces se ha ido
consolidando una situacion caracterizada por una
gran interdependencia econdmica internacional.

En una situacién como la descrita, la dinamica
economica de cualquier territorio depende nota-
blemente del entorno global y, por ello, el estudio

* Departamento de Economia Aplicada. Universidad de Valladolid.

! Este articulo recoge una parte de los argumentos desarrollados en
la ponencia titulada EI comercio exterior de Castilla y Leon en el
marco de la globalizacion, presentada por los autores en el 12° Con-
greso de Economia de Castilla y Ledn.
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de las relaciones que se establecen con ese entor-
no constituye un asunto de gran interés. Partiendo
de esa premisa, en este articulo se analiza como se
desenvuelve Castilla y Leon en el actual contexto
de intensas relaciones internacionales, centrando
la atencion en las de caracter comercial, y de modo
especifico en los intercambios de mercancias. Con
el propodsito de profundizar en el conocimiento de
esos intercambios se prescindira de un plantea-
miento coyuntural, optandose por el analisis de lo
sucedido en el medio plazo, y en concreto, a lo
largo de los ultimos quince afios. Ese es precisa-
mente el periodo que permite estudiar la base de
datos que se ha tomado como referencia funda-
mental: la base DataComex, publicada por la Se-
cretaria de Estado de Comercio. Tratando de cum-
plir con ese mismo propdsito (llevar a cabo un ana-
lisis de cierta profundidad) se intentara avanzar >
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en lo que podria ser un simple examen superficial
de los datos, recurriendo para ello a una variada
gama de ratios e indices, y estableciendo vinculos
con los postulados empleados en las teorias mas
relevantes y mas recientes en materia de comercio
internacional.

El estudio se divide en dos apartados, seguidos
de una breve conclusion. El primero de esos apar-
tados trata de calibrar el comportamiento de la dis-
tribucion geografica de las exportaciones e impor-
taciones de Castilla y Leon en el contexto genera-
do por el aumento de la internacionalizacion de los
intercambios comerciales. El segundo apartado esta
consagrado al estudio de la trayectoria que ha se-
guido la composicion por productos del comercio
exterior regional en ese mismo contexto.

2. Globalizacion y distribucion geografica
del comercio regional

Una de las caracteristicas mds relevantes del
reciente avance de la interdependencia comercial
internacional es el hecho de que no so6lo han
aumentado de forma notable las transacciones que
se producen, sino que, ademas, tienden a participar
de forma activa en ellas practicamente todos los
paises del mundo. Este rasgo, que acentua la sen-
sacion de que nos encontramos ante una economia
globalizada, responde a la incidencia de factores
tanto técnicos como institucionales, que han faci-
litado mucho los intercambios, incluyendo los que
tienen lugar entre territorios muy alejados entre si.
Obedece también al drastico cambio de orienta-
cion de la politica comercial de un buen numero de
paises, que hasta hace s6lo unos afios mantenian
unos vinculos con el exterior muy limitados
(OMC, 2008). Se trata de economias no desarro-
lladas, que a partir de los afios setenta y ochenta
comenzaron a desmantelar las severas medidas de
proteccion que utilizaban en el marco de estrate-
gias de industrializacidon por sustitucion de impor-
taciones o, en el caso de las economias planifica-
das, de paises que relajaron o abandonaron las res-

tricciones propias de un sistema autarquico, basa-
do en un férreo monopolio estatal del comercio
exterior. Estos cambios han permitido, por ejem-
plo, que China haya dejado de ser una de las eco-
nomias mas aisladas del mundo y en sélo unas
décadas haya pasado a convertirse en el primer
exportador mundial de mercancias.

Al observar los datos correspondientes a Castilla
y Ledn se obtiene la impresion de que nos encon-
tramos ante un territorio que, en términos genera-
les, podria haberse mantenido al margen de las
tendencias que se observan a escala mundial. El
Grafico 1 pone de relieve la existencia de un co-
mercio exterior sumamente concentrado, en el que
los grandes protagonistas fueron los paises desarro-
llados, que acapararon, como media, mas del 90
por 100 de los intercambios realizados entre 2000
y 2009. Un porcentaje muy elevado (casi el 83 por
100 de las exportaciones y mas del 88 por 100 de
las importaciones) fueron transacciones que no
salieron de un ambito espacial reducido, ya que se
llevaron a cabo con los otros 14 paises que integra-
ban la UE con anterioridad a las ampliaciones
hacia el Este, es decir, con lo que podria conside-
rarse el «nucleo duro» de la Unidén Europea (UE
15). A los paises no desarrollados les correspondid
una posicion marginal (con algo mas del 9 por 100
de las exportaciones y solo el 6,3 por 100 de las
importaciones), a pesar del proceso de diversifica-
cion que se percibe al observar las cifras que apa-
recen en el Cuadro 12.

La comparacion con lo que se aprecia en el
total de exportaciones e importaciones espafiolas >

2 El alejamiento de las pautas que prevalecen en el comercio mun-
dial, y en particular, la escasa vinculacion de Castilla y Leon con el pro-
ceso de globalizacion, quedaria confirmada por otros rasgos del com-
portamiento del comercio exterior regional. Llama la atencion, por
ejemplo, que la tasa de apertura apenas creciera en la comunidad auto-
noma durante el periodo objeto de estudio. Concretamente, la propor-
cion que representa la suma de exportaciones e importaciones de mer-
cancias respecto del PIB se mantuvo practicamente inalterada, ya que
el aumento que registrd en la segunda mitad de la los afos noventa fue
compensado por la reduccion que sufrié desde 2000 a 2009. La tasa de
apertura de Espafia siguié una evolucion similar, pero con una trayec-
toria global creciente. La diferencia entre este comportamiento y el que
se observa en Castilla y Le6n hizo que la distancia entre la tasa de aper-
tura de la comunidad auténoma y la del conjunto del pais se triplicara
a lo largo del periodo analizado (Carrascal y Lobejon, 2010).
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GRAFICO 1
CASTILLA Y LEON. DISTRIBUCION GEOGRAFICA DEL COMERCIO EXTERIOR
(MEDIA 2000- 2009)

EXPORTACIONES

Paises no
desarrollados
Resto de paises 9.1%
desarrollados
8,1%

UE 15
82,8%

IMPORTACIONES

Paises no
desarrollados
Resto de paises 6,3%
desarrollados
5,3%

UE 15
88,4%

Ministerio de Industria, Turismo y Comercio.

Fuente: elaboracion propia a partir de la informacion suministrada por la base de datos DataComex, de la Secretaria de Estado de Comercio.

CUADRO 1
DISTRIBUCION DEL COMERCIO EXTERIOR DE CASTILLA Y LEON POR PAISES!

(En porcentajes)

19952 2000 2001 2002
Francia .......cccooeeveeveiveennns 56,0 57,2 55,3 54,5
Alemania .........ccccceeeveeeenns 5,8 57 6,1 6,3
ltalia.....cooeeeerireceeee, 9,0 9,0 8,4 9,1
Portugal . 8,7 71 7,6 7,3
Reino Unido ..........cccceeeee 4,3 4,8 55 55
Bélgica ......cccooviiiiiiiiien nd 1,7 1,8 1,7
Paises Bajos . 1,9 1,9 1,7 1,9
Turquia ....ccceeeveeeeieeeeee, 0,4 0,8 0,8 1,2
Estados Unidos................. 1,6 1,3 1,1 0,9
Eslovenia 0,5 1,2 1,3 0,9
Total 3 principales socios 88,1 71,9 69,8 69,9
comerciales * (43,1)  (40,7) (41,00  (40,9)
Total 10 principales socios 70,8 90,7 89,5 89,4
comerciales®..........cccooeunns (69,7) (69,5) (69,9) (69,6)
Total paises 92,7 91,5 91,4
desarrollados #................. (78,6) (80,0) (80,3) (80,4)

2003

54,6
6,5
8,9
7.6
5,1
1,9
2,0
1,6
1,0
0,8

70,0
(41,3)

90,0
(69,7)

92,7
(80,5)

Media

2004 2005 2006 2007 2008 2009° 2000-
2009

46,5 42,9 40,3 38,4 35,3 36,6 46,2
9,1 10,2 10,2 10,4 10,5 11,0 8,6
8,7 8,2 8,2 8,0 7,1 6,5 8,2
7,3 7,5 7,7 7,8 8,9 8,5 7,7
7,6 7,7 7.8 7,5 7,9 8,1 6,8
3,3 3,4 3,2 3,0 3,5 3,9 2,7
1,9 2,1 2,6 2,6 2,7 2,6 2,2
1,5 1,7 2,1 1,7 1,2 0,2 1,3
1,0 1,0 1,0 1,2 1,1 1,2 1,1
1,2 1,2 1,3 0,9 0,7 0,1 1,0
64,3 61,3 58,7 56,8 52,8 54,1 71,9
(40,2) (38,0) (36,4) (37,2) (34,3) (35,6) (38,6)
88,1 85,8 84,3 81,5 78,8 78,8 90,7
(68,8) (66,00 (63,8) (64,8) (61,8) (62,9)  (66,7)
92,7 91,3 90,1 88,7 88,7 89,1 90,9
(79,7) (76,7) (745) (747) (70,9) (72,6)  (77,0)

1. Las cifras expresan la proporcién, en porcentaje, respecto del valor total de los intercambios con otros paises (exportaciones mas importaciones).
Los paises que figuran en el cuadro son los 10 a los que les correspondié una mayor participaciéon media en el comercio exterior de Castilla y

Ledn durante el periodo 2000-2009.
2.
3.
4.

Datos provisionales.

La base DataComex sélo ofrece por separado informacién sobre los intercambios con Bélgica a partir de 1998.

Entre paréntesis, las cifras correspondientes a Espafia. Conviene advertir que dichas cifras se han obtenido a partir de la lista de principales

socios comerciales de Espafia, que coincide con la de Castilla y Ledn en los tres primeros puestos, pero no en los siguientes.

5. Se han tomado como paises desarrollados los miembros de la OCD

E.

Fuente: elaboracion propia a partir de la base de datos DataComex de la Secretaria de Estado de Comercio. Ministerio de Industria,

Turismo y Comercio.

confirma la singularidad del comercio exterior de
Castilla y Ledn en este ambito. EI Cuadro 1 mues-
tra como la parte que les corresponde a los paises
desarrollados y a los socios comerciales mas rele-
vantes es sensiblemente menor en las transaccio-
nes de Espaiia con el resto del mundo (cifras entre
paréntesis) que en las realizadas por Castilla y
Leon. Una referencia mas precisa es la que ofrecen
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el indice de Herfindhal y Hirschman normalizado
y el indice de Gini (Recuadro 1). A pesar de su
reduccion en la ultima década, ambos indices pre-
sentan valores mucho mas altos para estas ultimas
transacciones, lo que ratifica la existencia de un
mayor grado de concentracion (Cuadro 2).

Sin que sea necesario aportar otros argumentos,
la informacion que se ha ofrecido hasta el mo- >
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RECUADRO 1
iNDICE DE HERFINDHAL, HIRSCHMAN Y GINI

El indice de Herfindhal y Hirschman es una de las expresiones mas utilizadas para estudiar la concentracién del comercio internacional, ya sea por
productos o por paises. Se calcula sumando los cuadrados de las participaciones de cada producto o pais, lo que equivale a ponderar la participacion de
cada uno de ellos por si misma. En este trabajo se ha utilizado la férmula normalizada, que acota los resultados, distribuyéndolos entre Oy 1:

2

Xi 1

n
4 n
Y xi
=

1-1
n

IHHN =

En cuanto al indice de Gini, es el coeficiente estadistico por excelencia para medir la desigualdad de una distribucién. Se basa en el calculo del
area comprendida entre la curva de Lorenz y la linea de equidad, de modo que cuanto méas préxima a 0 supone mayor equidad en la distribucion, y
cuanto mas préxima a 1 mayor concentracion en la distribucion (para mayor detalle sobre su célculo véase por ejemplo Carrascal (2011)). Ambos indi-
ces se han calculado partiendo de la informacién del comercio por paises suministrada por la base Data Comex, descartando las transacciones que
se llevaron a cabo con aquéllos para los que, por diferentes circunstancias, no existen datos para todo el periodo 1995-2009. Una vez eliminados esos
datos la lista es de 227 paises. Para analizar la concentraciéon por productos se ha calculado el valor de los dos indices para cada una de las divisio-
nes de la Clasificacién Uniforme del Comercio Internacional (CUCI) en su cuarta versién.

Media
1995 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2000-
2009
Comercio por paises
Espaiia
Importaciones
IHH' ... . 0,080 0,075 0,075 0,075 0,074 0,071 0,062 0,056 0,060 0,052 0,055 0,066

0,903 0,897 0,894 0,892 0,894 0,890 0,881 0,874 0,883 0,871 0,873 0,885

IHH 0,095 0,086 0,088 0,086 0,088 0,086 0,083 0,079 0,079 0,075 0,078 0,083
0,906 0,901 0,900 0,900 0,901 0,900 0,896 0,892 0,892 0,890 0,889 0,896

Castilla y Le6n
Importaciones
IHH! e 0,387 0,422 0,418 0,397 0,382 0,337 0,308 0,249 0,233 0,186 0,212 0,314
0,970 0,971 0,969 0,970 0,969 0,965 0,961 0,957 0,954 0,948 0,951 0,961

IHH s 0,324 0,300 0,270 0,269 0,287 0,196 0,162 0,165 0,151 0,149 0,152 0,210
GINI ..o 0,962 0,958 0,953 0,951 0,952 0,945 0,941 0,939 0,935 0,931 0,932 0,944
Comercio por productos
Espaiia
Importaciones...................

0,025 0,039 0,036 0,036 0,036 0,087 0,040 0,039 0,040 0,040 0,085 0,038
0,594 0,646 0,636 0,633 0,639 0,648 0,655 0,664 0,665 0,666 0,653 0,650

IHH e, 0,065 0,061 0,060 0,059 0,062 0,061 0,054 0,051 0,052 0,047 0,044 0,055
0,684 0,676 0,670 0,671 0,674 0,676 0,676 0,678 0,677 0,671 0,666 0,674

Castilla y Le6n

Importaciones
IHH e 0,102 0,169 0,164 0,178 0,181 0,201 0,187 0,138 0,125 0,086 0,095 0,153
0,794 0,822 0,809 0,807 0,804 0,809 0,801 0,782 0,770 0,746 0,764 0,791

IHH 0,326 0,295 0,267 0,273 0,280 0,268 0,236 0,169 0,153 0,146 0,169 0,226
GINI .o 0,879 0,871 0,862 0,866 0,873 0,872 0,863 0,844 0,832 0,821 0,837 0,854

1. indice de Herfindhal y Hirshman normalizado. Ver Recuadro 1.

2. Datos provisionales.

Fuente: elaboracion propia a partir de la base de datos DataComex de la Secretaria de Estado de Comercio. Ministerio de Industria,
Turismo y Comercio.

mento sobre el reparto geografico de las transac- punto de vista espacial (mucho mas que los del con-
ciones permite varias conclusiones importantes: junto del pais), siendo sus principales socios comer-

1. Los intercambios de Castilla y Leon con el ciales los paises desarrollados. Las economias no
resto del mundo estan muy concentrados desde un desarrolladas, a las que les corresponde una canti- >
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dad significativa y creciente de las exportaciones e
importaciones mundiales, desempefiaron un papel
muy poco relevante en las transacciones castellano-
leonesas durante el periodo objeto de estudio.

2. Una parte muy sustancial de esas transaccio-
nes tiene lugar especificamente dentro de la Unidn
Europea (UE), y en particular con lo que podria con-
siderarse su eje central (UE15). Esta importante
polarizacion de los intercambios y el sentido en que
se ha producido podrian constituir un indicio de la
influencia del marco institucional sobre el comercio
exterior de Castilla y Leon. Dicho marco es mucho
mas propicio para los contactos con los otros miem-
bros de la UE que con el resto de paises del mundo.

3. La importante concentracion geografica de las
transacciones hace que éstas no se ajusten a una con-
cepcion global del comercio internacional. Se trata
de un comercio eminentemente regional (entendien-
do regién como grupo de paises) que, como sefialan
algunos autores, en muchos casos sigue una logica
mas propia de los intercambios nacionales que del
comercio genuinamente internacional’.

4. El elevado peso relativo de las economias
desarrolladas en las exportaciones e importaciones
de Castilla y Leon hace que éstas sean dificiles de
encajar con los postulados de las concepciones
tedricas tradicionales, como sucede con el conoci-
do enfoque neoclasico articulado en torno al Teo-
rema Heckscher-Ohlin. Es preciso tener en cuenta
que esas concepciones explican la logica del
comercio internacional a partir de las diferencias
que existen entre paises (en el caso de dicho teo-
rema, a partir de las diferencias relativas entre sus
respectivas dotaciones factoriales). Al orientarse
tanto el grueso de las exportaciones como de las
exportaciones hacia otros territorios desarrollados
—en principio, paises similares— habria que recurrir
a otros argumentos, mas propios de contribuciones
tedricas mas recientes®.

3 En el caso de las exportaciones e importaciones que tienen lugar en
el seno de la UE, éstas son ajenas a la incidencia de la politica comercial,
se desarrollan en un contexto en el que esta garantizada la libre movilidad
de los factores, e incluso, cuando se trata de paises que participan en la
Unién Monetaria Europea, son operaciones realizadas en una misma
moneda. Martinez Gonzalez-Tablas (2000); Martinez Gonzalez-Tablas
(2003), Sutcliffe y Glyn (1999) y Sutcliffe y Glyn (2000).

4 En el apartado e de este articulo se hace una referencia mas com-
pleta a este tipo de cuestiones.
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Cuando se profundiza en el analisis, pasando de
la informacion por grandes areas a los datos por pai-
ses, la imagen de unas transacciones sumamente
concentradas desde un punto de vista espacial no
hace sino consolidarse. Esos datos mas desagre-
gados permiten, ademas, descubrir detalles impor-
tantes que el uso de informacion menos afinada no
revela. De acuerdo con las cifras recogidas en el
Cuadro 1, diez paises acapararon, como media, mas
del 90 por 100 del comercio exterior de Castilla y
Leon durante el periodo 2000-2009. La composicion
de esta lista no sorprende, teniendo en cuenta lo que
se ha sefialado con anterioridad. Por una parte, todos
los paises, salvo Estados Unidos y Turquia, pertene-
cen a la Union Europea. Ademas, todos ellos, con la
unica excepcion de Eslovenia, son miembros de la
OCDE’. No figura en dicha lista ningun pais no
desarrollado, ni siquiera China, a pesar del gran pro-
tagonismo que ha adquirido esa economia en el co-
mercio internacional en los ultimos afios.

Si se reduce la lista de diez a tres paises vuelve
a surgir la imagen de unas transacciones muy con-
centradas. El porcentaje acumulado por Francia,
Alemania e Italia supera nada menos que el 70 por
100 del valor medio de las exportaciones y las
importaciones de ese mismo periodo (2000-2009).
S6lo los intercambios con Francia (el principal
socio comercial) supusieron mas del 46 por 100 de
dicho valor medio.

Los detalles que se acaban de resefiar ofrecen pis-
tas interesantes acerca de los factores que pueden
explicar una configuracion tan peculiar del reparto
geografico de las transacciones exteriores. En con-
creto, el elevado porcentaje que le corresponde a
Francia y la destacada posicion de Italia en la lista de
principales socios comerciales de Castilla y Ledn
sugieren que el comercio exterior de esta comuni-
dad auténoma esta condicionado por la actividad
de algunas empresas multinacionales originarias
de esos paises, que cuentan con un gran potencial
productivo y son particularmente activas en el
ambito del comercio exterior. Este rasgo, que se >

5 La pertenencia a esa organizacion es el criterio que se ha utilizado
para distinguir a los paises desarrollados de los subdesarrollados, como
se explica en la nota 5 del Cuadro 1.
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confirmara al analizar la estructura de los inter-
cambios por productos, tiene una gran trascenden-
ciay, valorado junto a la gran concentracion de las
transacciones, ha de constituir un motivo de preo-
cupacion. Dicha preocupacion se justificaria, por
una parte, por el hecho de que la referida concen-
tracion conlleva en si misma un importante riesgo,
ya que tanto las exportaciones como las importacio-
nes dependen mucho de un niimero muy reducido de
mercados, por lo que son muy vulnerables a lo que
pueda suceder en éstos. La posibilidad de establecer
un vinculo entre esta situacion y la intervencion de
un selecto grupo de empresas multinacionales acen-
tua el riesgo, ya que no solo existiria dependencia de
lo que ocurra en muy pocos mercados, sino que esa
dependencia existiria, ademas, respecto de un limi-
tado niimero de centros de decision, cuyos intereses
trascienden del ambito regional.

3. Globalizacion y composicion de los
intercambios

La concentracion vuelve a ser la sensacion domi-
nante cuando se analiza la composicion de los inter-
cambios exteriores de Castilla y Leon por productos
(Grafico 2 y Cuadros 3 y 4). Se trata de una coinci-
dencia importante entre dicha composicion y la dis-
tribucion geografica de esos intercambios. Existen,
ademas, otros nexos relevantes entre ambas:

1. El grueso de las transacciones estd compues-
to por las manufacturas. El predominio de este tipo
de mercancias, tanto en las compras a otros paises
como en las ventas al exterior, es un rasgo habitual
en el comercio internacional moderno, sobre todo
en los intercambios entre economias desarrolla-
das. Conviene recordar que en el apartado anterior
se puso de manifiesto que ese tipo de economias
fueron las mas importantes, con gran diferencia,
en el comercio exterior de Castilla y Ledn. De acuer-
do con los datos facilitados por la base DataComex,
reflejados en el Grafico 2, las manufacturas a las que
les correspondi6é un mayor protagonismo fueron en
concreto las incluidas en la seccion 6 (articulos
manufacturados diversos) y en la seccion 7 de la

Clasificacion Uniforme del Comercio Internacional
—CUCI- (maquinaria y material de transporte). El
elevado peso relativo de las manufacturas se corrobo-
ra cuando se analiza la distribucion de las exportacio-
nes y las importaciones a partir de datos mas des-
agregados. Las diez divisiones de la CUCI con un
mayor peso relativo en el valor total de las transaccio-
nes exteriores de Castilla y Ledn son precisamente las
manufacturas. Las filas correspondientes a cada una
de ecllas aparecen sombreadas en el Cuadro 3. La
suma de sus participaciones respectivas supuso casi
el 78 por 100 de las exportaciones y cerca del 73 por
100 de las importaciones.

2. Al igual que la distribucion geografica de
esas exportaciones € importaciones, su composi-
cion también ofrece indicios de la gran influencia
ejercida por algunas empresas multinacionales ubi-
cadas en Castilla y Leon. A la seccion 7 de la CUCI,
que incluye los intercambios de automoviles y sus
componentes (en cuya fabricacion estan especiali-
zadas las multinacionales més representativas), le
correspondid entre el 55 por 100 y el 60 por 100,
como media, del valor total de las exportaciones ¢
importaciones de Castilla y Ledn durante el perio-
do 2000-2009 (Grafico 2). La influencia de esas
empresas se aprecia también cuando se examina la
informacion mas detallada. Las divisiones 78 y 71
(vehiculos de carretera y motores y generadores)
representaron entre ambas, como media, casi el 58
por 100 de las exportaciones en la tltima década.
La relevancia de las exportaciones de neumaticos y
cubiertas explica que las manufacturas de caucho
fueran la tercera partida en orden de importancia,
con una participacion media superior al 6 por 100.
En cuanto a las importaciones, las mismas divisio-
nes 71y 78 citadas anteriormente contribuyeron al
44 por 100 de su valor total en el mismo periodo
(Cuadro 3)°. >

© La presencia de las mismas partidas en el grupo de productos mas
importantes de las exportaciones y las importaciones constituye un posi-
ble indicio de la existencia de comercio intraindustrial. Mas adelante, en
este mismo apartado, se hace una valoracion de la incidencia de este feno-
meno en la seccion 7 de la CUCI (a la que pertenecen las divisiones 71 y
78), utilizando informacion mucho mas desagregada y recurriendo a tres
expresiones distintas del indice de Grubel y Lloyd. Ver infra.
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GRAFICO 2
COMPOSICION POR PRODUCTOS DEL COMERCIO EXTERIOR DE CASTILLA Y LEON
(Media 2000-2009)

EXPORTACIONES

Productos  Alimentos Otros productos
quimicos 8,1% 5,7%
9,8%

Manufacturas
diversas
15,5%

Maquinaria y
equipo de transporte
60,9%

IMPORTACIONES

Productos
quimicos
12,3%

Alimentos  Otros productos
6,6% Y

2%

Manufacturas
diversas
17,1%

Maquinaria y
equipo de transporte
55,7%

Ministerio de Industria, Turismo y Comercio.

Fuente: elaboracion propia a partir de la informacion suministrada por la base de datos DataComex, de la Secretaria de Estado de Comercio.

La gran concentracioén que existe en torno a los
productos relacionados con el automovil hace que
resulte complicado identificar otras divisiones
relevantes dentro de la composicion de exportacio-
nes e importaciones; a todas ellas les corresponde
una participacion muy exigua en el importe total
de los intercambios. Esta tarea, no obstante, se
hace algo mas facil cuando se establece una com-
paracion con la estructura general del comercio
exterior espaiiol (a través de indices de especiali-
zacion y de dependencia) y cuando se integra la
informacion que ofrecen por separado exportacio-
nes e importaciones empleando indices basados en
el saldo, como el indice del saldo relativo (conoci-
do también como indice de ventajas comparativas
reveladas) o el indice de contribucion al saldo’.

El resultado més importante del manejo de ese
tipo de informacion (Cuadros 3 y 4) es la constata-

7 Los indices de especializacion y de dependencia se han calculado
a partir de las siguientes formulas:

Xeyti Moyti
z XeyLi 2 MoyLi
i . _ i .
IE,0 e 100; ID,= Vi 100;
ZXEi 2 MEi

Las expresiones empleadas para el calculo de los dos indices de ven-
tajas comparativas reveladas y de contribucion al saldo son:
Xi— Mi
Xi+ Mi Z‘ z,“ 100

Zxﬁ%m 10072xi+2m >Xit XM

2 2

VCR, = X=M oo, ICS, = Xz
Xi+Mi

X representa las exportaciones, M las importaciones, el subindice 7 hace
referencia a cada una de las divisiones de la CUCI y los subindices C
y Ly E se refieren respectivamente a Castilla y Ledn y a Espafia.

BOLETIN ECONOMICO DE ICE N° 3012
DEL 1 AL 30 DE JUNIO DE 2011

cion de que Castilla y Ledn posee un potencial
exportador comparativamente mayor que el espa-
fiol en practicamente todas las partidas correspon-
dientes a la seccion 0 de la CUCI (productos ali-
menticios y animales) y en algunas divisiones
especificas de las secciones 1, 2 y 4 (bebidas y
tabaco, materias primas no combustibles y grasas
y aceites). Lo pone de manifiesto el indice de espe-
cializacion, que toma valores superiores al 100 en
los casos sefialados. En casi todos ellos Castilla y
Led6n manifiesta una reducida tendencia relativa a
la importacion, segun muestran sus tasas de
dependencia, por lo que para dichos productos el
saldo relativo y el indice de contribucion al saldo
arrojan casi siempre valores positivos. Esos valo-
res denotarian la existencia de un foco de ventajas
comparativas en torno a ese tipo de mercancias, en
su mayor parte relacionadas con la agricultura y la
ganaderia, y que podrian vincularse con la dota-
cion de recursos naturales de la region®.

Una composicion de las transacciones como la
que se ha descrito, marcada fundamentalmente por
la gran relevancia de un nimero muy reducido de >

§ La influencia de dicha dotacion se veria confirmada por el hecho
de que las producciones menos compatibles con ella, como, por ejem-
plo, las frutas o los pescados, no formarian parte de las ventajas, sino
de las desventajas comparativas de la region (Cuadro 4). En el ambito
de las manufacturas resulta mucho mas complicado encontrar un
nucleo de actividades, al margen de las vinculadas con el sector del
automovil, con un papel relevante en el comercio exterior de Castilla y
Leon. El indice de especializacion sélo supera el umbral 100 en divi-
siones relacionadas con ese sector y en cuatro divisiones mas: produc-
tos quimicos inorganicos, productos farmacéuticos, resinas y aceites
esenciales y materiales de construccion (Cuadro 3).
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Porcentaje Porcentaje indice de indice de
Cadigo? Divisién CUCI de las de las A g IVCR* ICSs
. . . especalizacion® dependencia®
exportaciones importaciones
51 Productos quimicos organicos.................. 0,8 2,3 47,3 86,5 -1,5 -49,0
52 Productos quimicos inorganicos............... 0,4 2,9 130,1 515,5 -2,5 -72,0
53 Tintes y curtientes.........cccoeveeeieiiieaieennnes 0,2 0,3 171 50,6 -0,1 -50,4
54 Productos farmacéuticos ..............ccccueee.... 5,5 3,5 168,1 104,6 2,0 22,8
55 Resinas y aceites esenciales ................... 2,0 0,4 132,5 39,5 1,6 69,7
56 Abonos (excepto grupo 272) ...........cccce.e 0,0 0,3 1,1 132,7 -0,3 -85,3
57 Plasticos sin transformar ..... . 0,3 i3 15,7 79,5 -1,0 -59,6
58 Pléasticos transformados 0,5 0,8 56,8 109,3 -0,4 -28,2
59 Otros productos quimicos.... . 0,2 0,6 23,4 49,3 -0,4 -44.8
61 Cuero y manufacturas de cuero................ 0,1 0,1 41,0 49,9 0,0 5,9
62 Manufacturas de caucho ...........cc.ccceeenee 6,2 3,7 395,3 411,5 2,5 26,8
63 Manufacturas de corcho y madera........... 0,4 0,4 64,4 94,4 -0,1 -7,0
64 Papel, cartdén y derivados ............ccceeeneenee. 1,4 1,5 83,1 96,3 -0,1 -1,7
65 Hilos, tejidos y confeccion ... 0,4 1,2 20,2 75,7 -0,8 -48,1
66 Manuf. de minerales no metalicos............ 1,6 1,2 54,7 106,9 0,4 15,7
67 Hierroy acero ........cccoceeveennes . 2,9 41 79,7 127,7 -1,2 -17,3
68 Metales no ferrosos 0,6 1,0 36,9 71,3 -0,4 -25,9
69 Otras manufacturas de metales.. . 2,0 3,8 71,5 178,9 -1,9 -30,4
71 Motores y generadores..........cccceeveeennennns 12,9 53 543,1 199,7 7,6 422
72 Magquin. industrial especializada .............. 0,4 2,0 27,5 92,7 -1,6 -67,3
73 Maquinas para trabajar metales................ 0,4 0,5 64,5 104,7 -0,1 -8,6
74 Maquinaria y equipo industrial.................. 1,2 5,9 34,1 148,1 -4,6 -64,2
75 Magquinaria de oficina.........cccccevereriennee 0,1 0,1 8,1 4.1 0,0 -27,5
76 Equipo de telecomunicaciones................. 0,0 0,5 1,5 13,9 -0,5 -87,9
77 Maquinaria y aparatos.......... . 1,0 3,7 23,8 77,5 2,7 -55,8
78 Vehiculos de carretera.. 449 37,7 206,4 253,8 7,2 10,3
79 Otro equipamiento de transporte . 0,0 0,1 1,1 71 -0,1 -62,5
81 Materiales de construccion ...........c......... 0,5 0,5 100,8 103,4 0,0 5,7
82 Muebles y sus pares..........cccccceeiveeiueenen. 0,3 1,1 30,0 134,7 -0,8 -55,5
83 Articulos de viaje 0,0 0,0 3,0 12,9 0,0 -73,3
84 Prendas y accesorios de vestir................. 0,2 0,7 8,3 21,1 -0,5 -54,0
85 Calzado......ccoooveeeiiiiec e 0,0 0,1 1,9 10,7 0,0 -34,6
87 Instrumen. y aparatos cientificos 0,1 0,9 15,9 62,4 -0,8 -70,3
88 Equipo y material fotografico .. . 0,0 0,0 1,6 6,3 0,0 -80,3
89 Manufacturas diversas............cccocceeerueennen. 0,5 1,2 17,4 40,0 -0,8 -41,4
91 Paquetes postales sin clasificar ............... 0,0 0,0 0,6 1,2 0,0 nd
93 Transacciones especiales sin clas ........... 0,0 0,5 64,9 103,0 0,7 29,0
94 Conjuntos industriales sin clas. ................ 1,2 0,0 nd nd 0,0 nd
96 Monedas (excepto Oro).........cccccevervenrenne. 0,0 0,0 nd nd 0,0 nd
97 Oro N0 MONEtario.........ccceeeeceeeeeeiveeeeeinnnnn 0,0 0,0 0,0 3,3 0,0 nd
99 Trafico confidencial ............cccccveveiiieeeennes 0,0 0,0 0,0 0,6 0,0 nd

1. Las filas que aparecen sombreadas son las que corresponden a la lista de las 10 secciones mas importantes del conjunto de transacciones comer-
ciales exteriores registradas en Castilla y Le6n a lo largo del periodo 2000-2009. Su participacion en el valor total de éstas fue del 75,3%.

2. Clasificacion Uniforme del Comercio Internacional (CUCI). Revisién 4, de 2006. Se ha suprimido la informacién que la base DataComex ofrece para
algunas rubricas que no figuran en la relacion oficial de la Division Estadistica de las Naciones Unidas y para las que, ademas, de acuerdo con esa
base, no se produjeron transacciones.

3. Los indices de especializacion y de dependencia no pueden calcularse, y, por ello, la informacién correspondiente aparece como no disponible (nd)
en aquellos casos en que la base de datos no recoge transacciones para el conjunto de Espafia, lo que hace que el denominador de los indices
sea cero. Ver nota 7.

4. indice de ventajas comparativas reveladas o indice de saldo relativo. Esta expresado en porcentaje. No puede calcularse y, por tanto, figura como
no disponible (nd) en aquellos casos en los que no se produjeron transacciones en Castilla y Leén, lo que hace que el denominador del indice sea
cero. Ver nota 7.

5. indice de contribucién al saldo. Ver nota 7.

Fuente: elaboracion propia a partir de la base de datos DataComex de la Secretaria de Estado de Comercio. Ministerio de Industria, Turismo

y Comercio.

partidas, podria justificarse desde un punto de vista
teorico atendiendo al papel que cumplen las econo-
mias de escala y otros factores que favorecen la
polarizacion de la actividad econdmica. Como
consecuencia del impacto que ejercen estos factores,

dicha actividad tiende a concentrarse en determina-
dos espacios, cuya especializacion se va acentuando,
lo que acaba reflejandose en la estructura de su co-
mercio exterior. De acuerdo con la teoria que apoya
este punto de vista (la denominada nueva geo- >
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Porcentaje
Codigo? Divisién CUCI de las
exportaciones
00 ANIMales ViVOS........ceeeeeeeieecciiieeieeeeeeeen, 0,3
01 Carne y preparados de carne................... 2,1
02 Productos lacteos y huevos...................... 0,9
03 Pescado o crustaceos y moluscos .. 0,2
04 Cereales y preparados de cereales. 1,0
05 Legumbres y frutas............c........ 0,8
06 Azlcar y preparados de azicar................ 0,5
07 Café, té, cacao y especias ........cccccervruenne 0,6
08 Pienso para animales ........ 0,9
09 Preparados comestibles 0,7
11 Bebidas.........cccceeviieenns 0,9
12 Tabaco y sus productos 0,1
21 CUEros Y Pieles.......cccceeerueinenicincireieens 0,2
22 Semillas 0,0
23 Caucho en bruto .........ccccveeeecveeiiciieeeiiens 0,0
24 Corcho y madera........ccooeveenieincineninns 0,1
25 Pasta y desperdicios de papel.................. 0,2
26 Fibras textiles..........ccccoviiiiiiiiiii, 0,1
27 Abonos en bruto . 0,3
28 Menas y desechos de metales................. 0,1
29 Productos animales y vegetales............... 0,4
32 Huya, coque y briquetas....... 0,0
33 Petréleo y derivados.......... 0,0
34 Gas natural y manufacturado ... 0,0
35 Corriente eléctrica...........ccoveiriiiiciiiinnnne 0,1
41 Grasas de origen animal..............ccccocceueee 0,1
42 Aceites y grasas vegetales 0,0
43 Ceras y grasas procesadas 0,0

Porcentaje

de las indice ds indicede oy jcee
. ) especalizacion  dependencia
importaciones

0,1 146,4 139,5 11,0 0,1
0,1 163,3 102,6 63,1 1,6
0,3 172,5 155,2 -6,4 -0,2
0,2 16,5 60,9 -66,6 -1,0
0,2 169,0 75,5 14,5 0,2
0,3 12,2 106,6 -24,4 -0,6
0,3 183,1 139,7 18,9 0,2
0,1 169,9 62,9 36,7 0,3
0,2 326,1 79,6 35,3 0,5
0,4 162,4 84,3 34,4 0,3
0,0 67,7 26,7 68,4 0,8
0,0 86,8 0,4 95,8 0,1
0,0 187,5 76,1 67,7 0,2
0,1 146,0 43,1 -67,7 -0,2
0,9 13,4 283,9 -98,2 -0,7
0,3 72,0 106,5 -61,3 -0,4
0,1 138,7 125,8 -11,9 0,0
0,0 29,2 25,5 22,5 0,0
0,0 79,5 39,1 53,4 0,2
0,3 21,8 15,2 -43,7 -0,2
0,2 108,5 123,7 3,7 0,0
0,0 5,0 7,8 -75,8 0,0
0,1 0,8 2,1 -75,4 -0,2
0,0 0,2 0,4 -97,3 0,0
0,0 28,3 0,3 nd 0,1
0,1 252,7 325,4 11,0 0,0
0,0 0,5 29,4 63,1 -0,1
0,0 147,4 21,2 -6,4 0,0

1. Ninguna de las secciones del cuadro pertenece a la lista de las 10 mas importantes del conjunto de transacciones comerciales exteriores registra-
das en Castilla y Leén a lo largo del periodo 2000-2009. En cuanto a los indices de especializaciéon y de dependencia, consultar la nota 12.

2. Clasificacion Uniforme del Comercio Internacional (CUCI). Revision 4, de 2006. Se ha suprimido la informacion que la base DataComex ofrece para
las rubricas con la denominacién “intrastat”, que no figuran en la relacion oficial de la Divisién Estadistica de las Naciones Unidas y para las que,
ademés, de acuerdo con esa base, no se produjeron transacciones. La citada base DataComex asigna a esas rubricas los cédigos 19, 39 y 49.

3. indice de ventajas comparativas reveladas o indice de saldo relativo. Esta expresado en porcentaje. No puede calcularse y, por tanto, figura como
no disponible (nd) en aquellos casos en los que no se produjeron transacciones en Castilla y Leén, lo que hace que el denominador del indice sea

cero. Ver nota 7.
4. Indice de contribucién al saldo. Ver nota 7.

Fuente: elaboracion propia a partir de la base de datos DataComex de la Secretaria de Estado de Comercio. Ministerio de Industria, Turismo

y Comercio.

grafia econdmica), el Unico limite que encontraria
esa polarizacion seria la influencia de otros factores,
como los costes de transporte, que operan en sentido
contrario, es decir, que fomentan la dispersion de esa
actividad economica’.

Algunos rasgos relevantes del comercio exte-
rior de Castilla y Leon son, en principio, bastante
coherentes con esta interpretacion. Por una parte,
ésta es compatible con los intercambios entre terri-

° En sintonia con lo que supuso la aparicion de la nueva teoria del
crecimiento o la nueva teoria pura del comercio internacional en los
afios noventa del siglo pasado, la nueva geografia econdmica ha inten-
tado también desde entonces integrar en el analisis econdmico las con-
secuencias de un marco de competencia imperfecta, en este caso para
mejorar la comprension de la localizacion de las actividades producti-
vas. El Premio Nobel Paul Krugman fue el primero en realizar aporta-
ciones relevantes en esa linea, comenzando por el célebre articulo
publicado en el Journal of Political Economy, Krugman (1991).
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torios analogos (desarrollados). Basta con que
cada uno de ellos se especialice en determinadas
ramas por efecto de los factores que contribuyen a la
concentracion de la produccién —que no dependen
de sus caracteristicas diferenciales— y que luego se
intercambien los bienes fabricados por dichas ramas.
Por otro lado, la dinamica de algunos sectores muy
relevantes en los intercambios exteriores de la comu-
nidad autébnoma, como ocurre con la fabricacion de
automoviles, estd muy relacionada con el aprovecha-
miento de las economias de escala. La importancia
de éstas se ve acrecentada, ademas, por la repercu-
sion de algunas circunstancias concretas, como la
estrategia aplicada por la empresa mas destacada
de ese sector (Fasa Renault), que intenta apurar al >
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maximo esas economias, asignando a cada planta
la fabricacion de un solo modelo o un niimero muy
limitado de éstos!®.

La reduccion de los costes de transporte y los
avances institucionales ligados al proceso de globa-
lizacion obligan a pensar en una influencia crecien-
te de las economias de escala y del resto de factores
que fomentan la concentracion de las actividades
productivas'!. Como consecuencia de ello, cabria es-
perar un aumento de la especializacion y, por tanto,
una progresiva concentracion de la estructura por
productos de los intercambios. Los datos que reco-
ge el Cuadro 2 no parecen encajar, sin embargo, con
esa prevision. Los valores del indice de Herfindhal
y Hirschman y del indice de Gini, calculados a par-
tir de la composicion por productos de las exporta-
ciones y de las importaciones de Castilla y Leon, se
mantienen en niveles altos respecto de los alcanza-
dos en Espafia, pero no se han ajustado, en general,
a una trayectoria creciente. De hecho, su valor se ha
reducido de forma significativa a partir de los pri-
meros afos de la década (Cuadro 2). Podria hablar-
se, por lo tanto, desde entonces, de una dinamica de
diversificacion de las transacciones, contraria a lo
que pronosticaria la nueva geografia economica.

Un resultado como el que se acaba de presentar
podria considerarse un sintoma mas de la escasa
incidencia de la dindmica de la globalizacion sobre
la trayectoria economica de la comunidad auténoma,
y especificamente sobre su comercio exterior. No
obstante, podria argumentarse también que esa dina-
mica podria haber propiciado una diversificacion y
no una concentracion de los intercambios. Para

10 No conviene perder de vista que, si bien permite un mejor apro-
vechamiento de las economias de escala, esta estrategia hace que la
produccion y las exportaciones de las factorias de Renault dependan
estrechamente del éxito comercial del modelo o modelos cuya fabrica-
cion les confie la multinacional. En esas circunstancias, el riesgo y la
vulnerabilidad a los que se hizo referencia en el apartado 3 aumentan.
Resulta relativamente facil que se produzcan situaciones como la que
se vivio recientemente en Valladolid como consecuencia de las escasas
ventas del «Modusy. Gardin (2006).

' Aunque pueden entrar en juego otros factores, se ha constatado
empiricamente que la ubicacion de esas actividades depende sobre todo
del arbitraje que se establece entre los costes de transporte (y otros obs-
taculos a los intercambios) y las economias de escala. Si los primeros
se reducen, la localizacion de la produccion pasa a ser determinada fun-
damentalmente por las segundas. El aprovechamiento de éstas impulsa
una progresiva concentracion de dicha produccion. Brainhart (1997).

defender esta ultima tesis habria que cambiar de
referentes tedricos, recurriendo a aquéllos que sos-
tienen que en las transacciones entre paises desarro-
llados es habitual asistir a procesos de «desespecia-
lizaciéon» y de aumento de intercambios de produc-
tos similares (comercio intraindustrial). Los argu-
mentos tedricos que se utilizan para avalar esa posi-
bilidad son bastante variados, aunque los mas utili-
zados son aquéllos que se basan en la ausencia de
competencia perfecta, en la diferenciacion de pro-
ductos y, de nuevo, en las economias de escala'?.
La trascendencia de ese tipo de economias en
las ramas que cuentan con mas relevancia en las
exportaciones ¢ importaciones de Castilla y Ledn,
la tendencia a la diversificacion de éstas y el ele-
vado peso de los intercambios con paises desarro-
llados invitan a pensar en unas transacciones que
podrian estar muy marcadas por el citado comer-
cio intraindustrial. Para contrastar esa posibilidad
se ha calculado el valor que alcanzan diferentes
expresiones del indice de Grubel y Lloyd para los
intercambios en los que se han detectado mas
exportaciones e importaciones en ambos sentidos:
los de la seccion 7 de la CUCI (maquinaria y mate-
rial de transporte)'. Para reducir el problema que
supone la agregacion estadistica en la identifi- >

12 Existe, no obstante, la posibilidad de que influyan también las
dotaciones factoriales. Esa influencia es factible en el caso de que los
productos intercambiados sean similares, pero difieran en funcion de
su calidad (comercio intraindustrial vertical). Puede encontrarse una
reflexion interesante sobre los fundamentos tedricos del comercio
intraindustrial en general en un conocido estudio sobre la especializa-
cion en el marco de la UE, publicado por la Comision Europea.
Aiginger et al. (1999).

13 Las formulas empleadas para calcular el indice de Grubel y Lloyd
son las siguientes:

1n(, [xiMi 3 [Xi—Mi
IGLu=13 | 1221 GLy =5 :
nicql - (Xi+Mi) 3% +M)
Z(XI+MI)_EH:‘XIMI‘
IGLco= nI:‘ ':1 N
3 (X M) - ZXi—EMi‘

La primera (/GLma) es una media aritmética, que parte de la expre-
sion simple del indice de Grubel y Lloyd. La segunda (IGLmp) es una
media ponderada. La tercera (/GLco) es la formula corregida, que trata
de evitar la influencia del desequilibrio comercial en la percepcion del
comercio intraindustrial. Esa distorsion no afecta de manera significa-
tiva al comercio exterior de Castilla y Ledn —con una tasa de cobertura
siempre cercana al 100—, pero si al patrén que se utiliza como referen-
cia (el conjunto de exportaciones e importaciones espafolas).
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1995 2000 2001 2002
Castilla y Leén:
Media simple...........c.c...... 0,10 0,14 0,14 0,14
Media ponderada............. 0,28 0,35 0,46 0,44
indice corregido ............... 0,32 0,36 0,49 0,46
Espafa:
Media simple................... 0,45 0,45 0,47 0,47
Media ponderada............. 0,63 0,65 0,69 0,69
indice corregido ............... 0,65 0,75 0,78 0,78

2003

0,15
0,43
0,46

0,46
0,70
0,79

Media
2004 2005 2006 2007 2008 20092 2000-

2009
0,14 0,15 0,15 0,16 0,16 0,16 0,15
0,48 0,50 0,49 0,49 0,39 0,32 0,43
0,50 0,52 0,50 0,50 0,43 0,39 0,46
0,46 0,45 0,46 0,45 0,47 0,47 0,46
0,71 0,72 0,72 0,69 0,65 0,67 0,69
0,83 0,87 0,87 0,85 0,76 0,72 0,80

1. Los calculos se han efectuado con el mayor nivel de desagregacion que permite la CUCI (5 digitos).

2. Datos provisionales.

Fuente: elaboracion propia a partir de la base de datos DataComex de la Secretaria de Estado de Comercio. Ministerio de Industria,

Turismo y Comercio.

cacion del comercio intraindustrial se ha trabajado
con la informacion mas detallada que ofrece la
CUCI (datos con un nivel 5 de desagregacion)'*.
Las cifras que se han obtenido, recogidas en el
Cuadro 5, ponen de manifiesto que el referido
comercio intraindustrial es, a pesar de todos los indi-
cios resefiados anteriormente, poco relevante en el
comercio exterior de la comunidad auténoma.
Llama particularmente la atencion el bajo nivel que
alcanza la media aritmética del indice de Grubel y
Lloyd para la seccion 7, asi como la gran distancia
que existe entre los valores registrados en Castilla y
Leodn y los correspondientes al conjunto de Espafia.
Existe, ademas, un detalle interesante que no convie-
ne pasar por alto: las cifras de Castilla y Leon difie-
ren mucho segun se calcule la media aritmética o la
media ponderada. La magnitud y el sentido de esa
diferencia denotan que el comercio intraindustrial no
afecta de forma homogénea a todas las partidas de la
seccion 7, sino fundamentalmente a las que concen-
tran una mayor proporcion de intercambios, entre las
que sobresalen, como se sabe, las vinculadas al sec-
tor del automdvil. Puede afirmarse, a partir de esta
constatacion, que, buscando una interpretacion ted-

14 La identificacion y cuantificacion del comercio intraindustrial es
una cuestion compleja, que lleva asociados problemas importantes.
Lobejon (2001). Uno de los mas relevantes es el que afecta a la impo-
sibilidad de contar con informacion precisa sobre transacciones de pro-
ductos realmente idénticos. Hay autores que consideran que, de hecho,
este problema hace que sea practicamente imposible medir la intensi-
dad de ese tipo de comercio a partir de indices como el propuesto por
Grubel y Lloyd. Fontagné y Freudenberg (1997).
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rica del comportamiento del sector exterior de
Castilla y Ledn, se tropieza de nuevo con la influen-
cia ejercida por las actividades con mas peso en éste,
controladas en su mayor parte por un nimero redu-
cido de multinacionales. No seria muy descabellado
sefialar que seria mds bien el criterio de ésas empre-
sas (y no una logica tedrica concreta) lo que permi-
tirfa explicar la esencia del funcionamiento de ese
sector.

4. Conclusiones

El reciente avance de la globalizacién ha tenido
una escasa incidencia en el comercio exterior de
Castilla y Ledn, como pone de manifiesto la acu-
sada regionalizacion de dicho comercio durante
los ultimos quince afios.

La existencia de una gran concentracion de las
transacciones por paises se ha visto acompanada de
una gran concentracion por productos. Las caracte-
risticas y la intensidad de ambas invitan a sospechar
que en el origen de la polarizacion de los intercam-
bios esta el protagonismo de un reducido grupo de
empresas multinacionales, originarias de los paises
que cuentan con mas peso en esos intercambios y
que estan especializadas en la fabricacion de las
mercancias que alcanzan una mayor participacion en
ellos.

No es facil relacionar las transacciones exterio-
res de la region con una logica tedrica concreta. >
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Las explicaciones mas tradicionales del comercio
internacional s6lo encajan con la existencia de un
modesto nucleo de ventajas comparativas en torno
a productos relacionados con la agricultura y la
ganaderia, que aprovecharian la dotacion de recur-
sos naturales de la region. El resto del perfil de la
estructura de ventajas y desventajas comparativas
estd mas relacionado con factores como las econo-
mias de escala, que tienen mayor relevancia en las
explicaciones mds recientes del funcionamiento
del comercio internacional.

El proceso de globalizacion no ha conducido a
un aumento de la concentracion de la estructura
por productos de los intercambios, en contra de lo
que pronostica la denominada nueva geografia
econdmica. Se aprecia, de hecho, cierta tendencia
a la dispersion, que podria ser compatible con la
existencia de unas transacciones dominadas por el
intercambio de bienes similares (comercio intra-
industrial). Puede comprobarse, no obstante, que
ese tipo de comercio tiene una incidencia muy
escasa y que estd muy vinculado al elemento que
parece condicionar, en ultima instancia, el com-
portamiento general de las exportaciones y las
importaciones de Castilla y Ledn: las decisiones
de las empresas multinacionales que asumen el
control de una proporcion muy importante de su
comercio exterior.
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