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Nos encontramos con otro gran

trabajo de síntesis, tanto histórica

como de análisis económico, al esti-

lo del que uno de sus autores,

O’Rourke realizó en otro texto, «Glo-

balización e historia», que fue co-

mentado en el número 839 de esta

revista. O’Rourke es profesor de

economía del Trinity College de Du-

blín y Roland Findlay es uno de los

grandes expertos actuales en teoría

comercial. Es titular de la cátedra

Ragnar Nurkse de la Universidad de

Columbia. Ambos profesores se han

unido para producir y presentarnos

una excepcional síntesis de la rela-

ción entre política y economía, que

no son dos mundos separados (lo

que es propio de las metodologías

de los procedimientos de los análisis

académicos, pero no de la realidad).

Los dos conceptos están inextrica-

blemente unidos, para conseguir

tanto el poder como el bienestar. Esa

interrelación se encarna en el co-

mercio, que ha sido, como señala el

profesor de Harvard, Ferguson, el

origen y fundamento de la integra-

ción económica internacional y de su

expresión moderna, la globalización.

Los autores, como señala otro

gran experto en estos temas, el pro-

fesor Jones, han realizado una, nos

atreveríamos a decir que excepcio-

nal, síntesis, como pocas veces en-

contramos, entre conocimiento his-

tórico detallado y un solidísimo co-

nocimiento de la teoría económica,

lo que, en nuestra opinión, muestra

un camino metodológico que habría

de producir extraordinarias investi-

gaciones. También en la obra se re-

vela un gran dominio de las fuentes

bibliográficas.

R. Findlay y K. O’Rourke exami-

nan, y lo subrayamos como lo he-

mos hecho en otras reseñas, la im-

portancia de la idea de que, a lo lar-

go del último milenio, se han

registrado varias olas de globaliza-

ción, pero también procesos de

desglobalización (en otros térmi-

nos, avances y pasos atrás) en la

constitución de un mundo, una tie-

rra, económicamente interconecta-

dos (el gran sueño del llamado libe-

ralismo igualitario). En definitiva,

éste sería el que entienden los au-

tores como objeto de la globaliza-

ción. En esa interconexión el instru-

mento básico ha sido el comercio

mundial.

Los autores han escrito el libro

bajo la creencia de que no puede

entenderse la actual economía

mundial y, subrayamos nosotros,

que todavía ésta no está plenamen-

te globalizada, sin un conocimiento

de la historia que la produce, ya que

la globalización contemporánea y

sus consecuencias políticas y eco-

nómicas no se han producido en el

vacío, sino con un proceso mundial

de desarrollo económico desigual

que ha durado centurias, si no mile-

nios (vemos aquí un lejano eco del

concepto de la larga duración de

Braudel).

Como señalan los autores «As

we point out below, the greatest ex-

pansions of world trade have ten-

ded to come not from the bloodless

“tâtonnement” of some fictional

Walrasian auctioneer but from the

barrel of a Maxim gun, the edge of

a scimitar or the ferocity of nomadic

horsemen» (página XVII) ya que

ésta es la segunda idea directriz de

su exhaustivo trabajo sobre el co-

mercio y la interrelación comercial.

Los avances y retrocesos están di-

rectamente relacionados con el

juego interactual, interactivo, entre:
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el comercio, el equilibrio político, la

guerra (lo que cuestionaría la idea

de la dulzura del comercio tan pro-

pia del Siglo XVIII), lo que podemos

denominar el preliberalismo, que

tan bien analizó A. Hirschman en

«Las pasiones y los intereses», y la

mutua interdependencia de las di-

ferentes regiones del mundo. La

paz mongólica, que previamente

arruinó a China y al mundo islámi-

co, es buena prueba de ello, por-

que la seguridad de las rutas y la

incentivación del comercio que pro-

dujo permitió la llegada a Europa

de numerosos descubrimientos y

nuevas tecnologías (papel, pólvo-

ra, brújula, imprenta), que debida-

mente perfeccionados y desarrolla-

dos por los europeos permitió la

posterior expansión, tanto econó-

mica como política, de éstos.

En definitiva, los autores están

convencidos de que la actual globali-

zación es la culminación de un largo

proceso que ha envuelto la interac-

ción de todas las regiones del mun-

do, a través del comercio y la trans-

ferencia de tecnologías, pero tam-

bién del uso de las fuerzas armadas.

Para llevar a cabo su análisis, y

sin olvidarse de la geografía, en su

sentido más clásico, los autores divi-

den el mundo en siete regiones, a

saber, Europa Occidental, Europa

del Este (antes Bizancio), el Mundo

Islámico de Medio Oriente y Norte de

África, Asia Central (el espacio de

los nómadas), Sur de Asia (India),

Sudeste Asiático y Este de Asia (que

incluye China y Japón). En esta divi-

sión han tenido en cuenta los facto-

res geográficos, pero también los

culturales y religiosos (lo que explica

la distinción europea).

La obra se estructura en diez ca-

pítulos. En el primero, al margen de

establecer los fundamentos teóricos

del análisis, se explica la división en

las siete regiones ya señaladas,

describiendo los rasgos básicos,

geográficos, culturales y religiosos,

que las individualizan. El segundo

capítulo analiza las interrelaciones

comerciales entre estas regiones

hacia el año 1000, cuando termina

el primer milenio, momento en el

que inician su análisis. En él ponen

de manifiesto el papel de interme-

diario que juega el mundo islámico,

en contacto con la Europa tanto del

Oeste como del Este, como a su

vez con la India, el Sudeste asiático

y el imperio chino. Es la época de

esplendor del Islam.

El tercer capítulo, que abarca el

período entre 1000 y 1500, analiza

las consecuencias económicas de

la creación del imperio mongol, que

permite unificar gran parte de Asia,

eliminar el carácter de intermedia-

rio de la región islámica y posibilitar

el contacto directo entre los dos ex-

tremos: Europa Occidental y Asia

del Este. Es la llamada paz mongó-

lica, que coincide con la edad de

oro de la famosa Ruta de la Seda y

la apropiación por la Europa occi-

dental de todo tipo de técnicas, in-

cluidas las jurídico-comerciales,

tanto del mundo islámico, como de

las restantes regiones. Además, si

Europa puede terminar dominando

el mundo, es porque a través de la

paz mongólica percibió que éste

podía ser dominado.

Especialmente interesante son las

valoraciones de las consecuencias

económicas que se deducen de la

tragedia demográfica que supuso la

peste negra, ya que permitió, con el

declinar de la población, un ascenso

en los ingresos reales per cápita, ya

que la tierra y el capital humano que-

daron intactos, especialmente en la

Europa Occidental. El final de la paz

mongólica, y el fuerte declive del

mundo bizantino e islámico, supuso

la ruptura de la comunicación directa

con Asia y la necesidad de volver a

buscarla desde Europa Occidental,

claramente fortalecida demográfica-

mente (más fuerte y resistente a las

enfermedades) y económicamente

(para lo que hacen los autores una in-

teresante aplicación de la ecuación

de Fisher).

El cuarto capítulo se dedica al co-

mercio mundial entre 1500 y 1650,

período en el que el factor funda-

mental es la aparición de América y

su plata, tras los viajes de descubri-

miento y de las conquistas españo-

las y portuguesas que, por un lado,

permitieron volver esta vez por vías

marítimas a Asia y retomar el con-

tacto con Lejano Oriente. Con la

plata extraída en América se tendría

el dinero para poder volver a com-

prar en Asia, permitiendo la crea-

ción de una notable trinidad comer-

cial: plata, seda y especies. En con-

traposición también se registró un
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permanente estado de guerra facili-

tado por la revolución tecnológica

que experimentó la construcción

naval y de armamento en las poten-

cias occidentales, en permanente

lucha por la supremacía. También

ello se trasladó a diversas regiones

del mundo por el impacto de la lle-

gada de los europeos y la disloca-

ción de las rutas comerciales tradi-

cionales (la llegada masiva de plata

americana ocasionó un auténtico

shock monetario), la aparición de

fenómenos inflacionarios y la mone-

tarización de las sociedades.

El quinto capítulo abarca el perío-

do entre 1650 y 1780, que denomi-

nan los autores la «edad del mer-

cantilismo». En ella se confunden

los intereses políticos de hegemo-

nía con los comerciales, iniciando

una lucha por la supremacía maríti-

ma entre Gran Bretaña, Holanda y

Francia, pero también en tierra, en-

tre China y el inicio del expansionis-

mo ruso. Los Estados asiáticos

adoptan muchas de las técnicas mi-

litares occidentales. Al final, el pe-

ríodo ve el triunfo británico, posible-

mente porque este Estado fue ca-

paz de centralizar los ingresos

fiscales y financieros con la crea-

ción de tesoros y bancos centrales.

Ello permitió un crecimiento en Eu-

ropa superior al de las demás regio-

nes, las cuales, enfrentadas a fuer-

tes problemas internos, empezarían

a ser sometidas y colonizadas.

El capítulo sexto se dedica a la re-

volución industrial y al inicio de la

gran divergencia entre la Europa

Occidental y el resto de las regiones.

Por cierto, las interrelaciones entre

guerra y comercio, tan presentes en

la edad del mercantilismo, también

se encuentran en esta etapa, que se

inicia con las guerras napoleónicas y

termina con las guerras mundiales.

La supremacía europea está facilita-

da, tanto por su superior cohesión

política, por el fortalecimiento de los

Estados, como por la nueva revolu-

ción tecnológica, que otorga a los

europeos instrumentos de dominio y

supremacía. Los autores se plan-

tean con gran agudeza en este capí-

tulo la pregunta de ¿por qué los bri-

tánicos, por qué los europeos y no

Asia? Y encuentran respuesta en el

superior porcentaje de la participa-

ción económica de los Estados pero

también su sujeción a un orden jurí-

dico vinculante que incrementa la

seguridad.

El capítulo séptimo abarca el pe-

ríodo 1780-1914. Lo titulan el de la

«gran especialización». Realizan

una comparación entre la globaliza-

ción con causas geopolíticas aso-

ciadas a la paz mongólica y la glo-

balización nacida en el Siglo XIX,

que tiene raíces tecnológicas (revo-

lución de los transportes y la ener-

gía), que facilitó el comercio y la es-

pecialización, en una clara ejemplifi-

cación de las teorías de Heckscher

y Ohlin de dotación de factores,

especialmente en el comercio de

productos primarios. También es la

edad del imperialismo.

El octavo capítulo lo dedican al

período 1914-1939 al que denomi-

nan de «la desglobalización», ya

que el enfrentamiento entre los di-

versos países europeos, incapaces

de controlar los efectos perjudicia-

les de la globalización aludida del

Siglo XIX (crisis de la agricultura eu-

ropea, corrientes migratorias, apari-

ción de nuevos poderes), provoca-

ron una crisis del comercio y una

ruptura de los lazos económicos

forjados con anterioridad, ante la di-

fusión de un irracional proteccionis-

mo.

El capítulo noveno se dedica al

final del Siglo XX y al fenómeno

que, denominan simplemente,

«globalización», hecho posible por

la creación de un nuevo orden eco-

nómico mundial, desde el fin de la

Segunda Guerra Mundial y la re-

construcción de la economía atlán-

tica, que había sido su eje princi-

pal, la cual, tras algún tropiezo, se

fortaleció a partir de los años 80,

basándose en una nueva revolu-

ción tecnológica, en el abarata-

miento de los costes de transporte

y comunicación, y en la propia cri-

sis fiscal de los Estados.

El último capítulo se dedica a la

situación de la globalización a la al-

tura del Siglo XXI. Su comentario

entraría más en un análisis pros-

pectivo.

En definitiva, se trata de una gran

obra, llena de sugerencias y líneas

de investigación, de lectura necesa-

ria para quienes quieran obtener

unas sugerentes explicaciones de la

situación actual de nuestro mundo.

La misma vuelve a poner de mani-
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fiesto, una vez más, la estrecha rela-

ción entre el poder político y el eco-

nómico, entre Estado y economía de

mercado, dos gemelos que se aman

recíprocamente y que se necesitan

de manera continuada, a pesar de

aparentes contradicciones.

Antonio M. Ávila Álvarez
TPGA Universidad Autónoma

Miguel A. Díaz Mier
Universidad de Alcalá

ECONOMÍA Y ECONOMISTAS
ESPAÑOLES EN LA GUERRA
CIVIL

Obra dirigida por Enrique
Fuentes Quintana y coordinada
por Francisco Comín.
Varios autores
Galaxia Gutenberg,
Círculo de Lectores, Madrid, 2009

Ningún período de la historia de

España ha producido tanta literatu-

ra como el correspondiente a la

Guerra Civil de 1936-1939. Pero,

además, la historia de la Guerra no

ha sido estudiada exclusivamente

por los historiadores. A éstos se han

sumado, con mejor o peor fortuna,

muchos otros profesionales de va-

riados campos, como militares, polí-

ticos, periodistas, sociólogos, ensa-

yistas, religiosos, y hasta meros re-

presentantes del pueblo llano que

sentían la necesidad de contar sus

experiencias propias.

Además, como hecho singular, y

dentro ya del exclusivo terreno de

los historiadores profesionales, la

aportación de especialistas no es-

pañoles ha sido ciertamente nota-

ble, suministrando un valioso valor

añadido a la descripción e interpre-

tación de aquel período.

A pesar del elevado volumen de

producción editorial que el conflicto

fratricida ha generado, debe resal-

tarse que la gran mayoría de las

aportaciones históricas se han cen-

trado de manera abrumadora, bási-

camente, en los siguientes campos:

el político (interno e internacional),

el militar, el social, y el de la perse-

cución/represión. Sin embargo, va-

rias otras vertientes de la Guerra

han sido mucho menos exploradas

en términos relativos. Un ejemplo

es el de la vertiente económica. Sal-

vando algunas investigaciones im-

portantes, como por ejemplo las de

Ángel Viñas, Pablo Martín Áceña, o

José Ángel Sánchez Asiain, la eco-

nomía de la Guerra no había sido

objeto de atención intensa por los

especialistas.

No se podrá ya decir lo mismo a

partir de ahora. Coincidiendo con el

70 aniversario de la finalización del

conflicto acaba de aparecer esta

monumental publicación, que reba-

sa las 2.100 páginas y que se dedi-

ca fundamentalmente al análisis de

todos los aspectos económicos de

la contienda bélica nacional.

* * *

Esta notable contribución a la his-

toria de la Guerra Civil española

probablemente no se habría produ-

cido sin la aportación inicial de

quien fue el profesor Fuentes Quin-

tana. Él la imaginó, la diseñó y la di-

rigió a lo largo de varios años. Con-

viene recordar que la preocupación

por la historia y el pensamiento eco-
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nómico españoles fue proverbial a

lo largo de su vida, y se acentuó en

la última etapa de ésta.

La gestación de este colosal em-

peño, al que se refiere esta nota críti-

ca, viene de antiguo. Como ha recor-

dado Sánchez Asiaín, ya hacia 1970

Fuentes Quintana delineó un primer

proyecto que preveía la colaboración

de 23 expertos. En 1974 pareció que

el proceso se iba a poder acelerar.

Pero surgieron muchas dificultades.

Era difícil encontrar financiación, la

indispensable colaboración de algún

ministerio falló, no existía acceso su-

ficiente a los archivos, pero sobre

todo, lastres políticos de importancia

frenaban la investigación libre en un

tema todavía tabú en el interior del

país. La Transición después, con su

manto de silencio, tácitamente pac-

tado entre las nuevas fuerzas políti-

cas, sobre las cuestiones derivadas

de la Guerra Civil y el período fran-

quista, tampoco ayudaría a prose-

guir en el empeño.

Tuvieron que pasar bastantes

años, concretamente hasta 1999,

para que Fuentes Quintana retoma-

ra el ambicioso proyecto. Entonces,

y contando como colaborador direc-

to con el profesor Comín, relanzó el

intento. Se trataba de acometer una

labor que viniera a complementar

su impresionante obra Economía y

economistas españoles (publicada

entre 1999 y 2004), pero centrada

ahora en la Guerra Civil española.

De ahí que en esta nueva tarea de

desarrollo colectivo se buscara,

dentro de lo posible, una cierta con-

tinuidad en los autores de la citada

obra.

En la planificación de la investiga-

ción el profesor Fuentes pudo con-

tar con la colaboración de expertos

destacados en este área, como

José Ángel Sánchez Asiaín, Pablo

Martín Aceña, Salvador Almenar,

Alfonso Sánchez Hormigo, Juan

Álvarez Zabalza, Ángel Viñas, San-

tos Juliá, y Miguel Martorell. Ade-

más buscó y encontró el patrocinio

de la Real Academia de Ciencias

Morales y Políticas, y así se inició el

nuevo proceso. El resultado sería

esta notable obra que ahora acaba

de publicarse.

Enrique Fuentes Quintana no lle-

garía a tiempo de ver publicado su

proyecto, pero la que habría de

constituirse en su obra póstuma fue

terminada y llevada a buen puerto fi-

nal por su discípulo y coordinador en

la tarea, el profesor Francisco Co-

mín. En cuanto a los autores parcia-

les de la investigación quiso Fuentes

que todos los expertos gozaran de

un alto nivel de calidad y para ello

buscó se cumpliera un triple requisi-

to: que fueran universitarios de pres-

tigio académico, que respetaran en

sus contribuciones los métodos y

procedimientos propios de las cien-

cias sociales, y que tuvieran publica-

ciones sobre el tema atribuido de ca-

lidad contrastada. El resultado sería

esta monumental obra ahora publi-

cada, cuyo contenido se expone se-

guidamente.

* * *

El libro se abre con una introduc-

ción de la que es autor el profesor

Comín. Si normalmente no se suele

prestar mucha atención en una re-

seña crítica de un libro a la introduc-

ción o prólogo, aquí resulta obligado

hacer justo lo contrario.Porque se

trata de una extensísima aportación

que cubre 161 páginas, y que cons-

tituye una síntesis acabada de los

dos volúmenes de la obra. Es casi

un libro dentro de otro libro. Hasta el

punto de que el lector apresurado,

por ejemplo aquél que aún no esté

en el paro, o que ya se encuentre ju-

bilado, podría conocer y entender lo

básico novedoso e importante de

las aportaciones de estas investiga-

ciones en la introducción, y abordar

en otros momentos, como un desa-

rrollo de este núcleo, los 47 capítu-

los que siguen.

Tras esta introducción la publica-

ción se estructura en cuatro gran-

des secciones:

1) El contexto político e interna-

cional.

2) Las economías españolas y

las políticas económicas.

3) Los economistas, las ideas y

las propuestas económicas.

4) Las consecuencias de la Gue-

rra sobre la economía y los econo-

mistas.

La sección El contexto político e

internacional se estructura en 7 capí-

tulos que tratan sucesivamente de:

los orígenes de la Guerra (Santos

Juliá); la división política republicana

(Hugo García); la configuración del

régimen nacionalista (Ismael Saz); el
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poder local (Ángela Cenarro); facto-

res militares esenciales (Gabriel

Cardona); el contexto internacional

(Enrique Moradiellos); y los apoyos

exteriores (Ángel Viñas).

La sección siguiente Las econo-

mías españolas y las políticas eco-

nómicas recoge 14 capítulos que se

refieren a: los dos modelos económi-

cos enfrentados (José Ángel Sán-

chez Asiaín); las colectivizaciones

agrarias (Julián Casanova); las re-

formas agrarias nacionales (Carlos

Barciela); la política industrial de la

República (Josep M. Bricall); la polí-

tica industrial franquista (Elena San

Román), la coyuntura industrial (Jor-

di Catalan); la fractura ferroviaria

(Francisco Cayón y Miguel Muñoz);

el Banco de España (Pablo Martín

Aceña); la banca (José Ángel Sán-

chez Asiaín); las Cajas de Ahorros

(Eugenio Torres); el comercio exte-

rior (Elena Martínez); la Hacienda re-

publicana (Francisco Comín y San-

tiago López); la Hacienda franquista

(Miguel Martorell y Francisco Co-

mín); la Caja General de Reparacio-

nes republicana (Glicerio Sánchez);

la Hacienda catalana (Rafael Valle-

jo); las dos pesetas (Miguel Marto-

rell); la guerra monetaria (José Ángel

Sánchez Asiaín); el oro del Banco de

España (Pablo Martín Aceña); y la

inflación (Jordi Maluquer).

La sección Los economistas, las

ideas y las propuestas económicas

contiene 8 capítulos dedicados a:

los intentos de institucionalización

de los estudios de economía (Enri-

que Fuentes Quintana); el análisis

económico en España (Salvador

Almenar); el análisis estructural de

la economía española (Juan Zabal-

za); la aportación de José Larraz

(Enrique Fuentes Quintana); pro-

gramas económicos republicanos

(Rafael Vallejo); los economistas

ante la reforma agraria (Ricardo Ro-

bledo); las propuestas económicas

anarquistas (Luis Garrido); y el aco-

so a los empresarios (Mercedes Ca-

brera y Fernando del Rey).

Finalmente la cuarta y última

sección Consecuencias de la Gue-

rra sobre la economía y los econo-

mistas consta de 11 capítulos refe-

ridos a: las consecuencias macroe-

conómicas (Joan R. Rosés); las

secuelas demográficas (Julio Alcai-

de); las víctimas y la represión

(Santos Juliá); la destrucción del

capital humano universitario (Jau-

me Claret); los economistas acadé-

micos en el exilio (Manuel Martín y

Eloy Fernández); la cultura en el

exilio (Manuel Aznar); consecuen-

cias en el sector exterior (Elena

Martínez Ruiz); la exportación es-

pañola de alimentos y materias pri-

mas en la posguerra mundial (Fer-

nando Guirao); la liquidación de los

activos alemanes (Miguel Marto-

rell); transformaciones agrarias en

la posguerra (Juan Pan- Montojo);

y la catástrofe cultural (José Carlos

Mainer).

La obra concluye con un amplio

apéndice fotográfico que recoge

instantáneas inéditas, distintas a las

habitualmente repetidas en los li-

bros sobre la Guerra Civil. Asimis-

mo se incorpora en sus páginas

finales un índice onomástico, una

extensa bibliografía, y una referen-

cia personal sobre los colaborado-

res que han escrito los diferentes

capítulos.

* * *

Sin duda que el tándem Fuentes

Quintana-Comín ha conseguido dar

cima a una obra acabada, ejemplar,

y abrumadora en el mejor sentido

de ésta palabra. El libro viene a ser

como un poliedro gigante de 47 ca-

ras cada una de las cuales profundi-

za en un aspecto concreto de la

Guerra. De estas 47, un total de 35

tienen un contenido exclusivamente

económico, y las restantes contie-

nen una óptica más general o bien

tocan temas específicos importan-

tes que ayudan a la interpretación

del resto del libro.

Aunque en la introducción se co-

mience destacando que ésta no es

una obra de homenaje al profesor

Fuentes Quintana, la verdad es que

la excelencia y el calibre del mate-

rial que aquí se ha reunido sí que

convierte la publicación en un «ho-

menaje indirecto» a quien fue su

inspirador y director.

El profesor Comín señala en su

introducción que en algunos temas

económicos las aportaciones de

este libro muestran sólo «la parte no

sumergida del iceberg». Esta apre-

ciación resulta excesivamente mo-

desta, ya que a partir de ahora, será

difícil escribir sobre la economía de

la Guerra Civil española sin tener en

LOS LIBROS

208 LA INTERNACIONALIZACIÓN DE LA EMPRESA ESPAÑOLA EN PERSPECTIVA HISTÓRICA
Julio-Agosto 2009. N.º 849ICE



cuenta este «iceberg no sumergi-

do» que significa la obra Economía

y economistas españoles en la

Guerra Civil.

La estructura modular y no se-

cuencial de la publicación permite

abordar su lectura empezando por

cualquiera de sus capítulos, y seguir

luego el curso que se desee. Aun-

que se han cuidado las fronteras del

contenido de cada colaboración,

esto no impide que en algunos ca-

sos se solapen interpretaciones y

explicaciones no coincidentes, pero

esto lejos de confundir enriquece la

visión de quien lea una obra como

ésta de naturaleza colectiva, en la

que el respeto a la independencia de

cada investigador luce claramente.

Una crítica que se podría hacer

es la de por qué se han fundido en

un solo libro dos componentes se-

parables como la «economía de la

Guerra Civil» y «los economistas

españoles en dicha Guerra». La

verdad es que algunos de los capí-

tulos de la sección segunda de la

obra podrían haberse desgajado

para conformar un libro aparte. Y

esto porque los economistas espa-

ñoles de primera línea de entonces,

no intervinieron en la formulación de

las políticas económicas desarrolla-

das por ambos bandos, aunque fue-

ra evidente su presencia física en

los escalones militar, o de comités

políticos. En realidad la Guerra in-

fluyó mucho más en los economis-

tas españoles que éstos en la eco-

nomía de la Guerra.

Prácticamente todas las vertien-

tes económicas significativas de la

Guerra aparecen abordadas. Y se

enfatiza «prácticamente» porque sí

hay una que no lo ha sido y que sin

duda es relevante, por lo que su au-

sencia no pasa de largo. Se trataría

de un posible capítulo dedicado a lo

que podría encuadrarse en la ex-

presión «inversiones exteriores y

movimientos de capital». Por una

parte, tuvo que producirse necesa-

riamente una importante huida de

capitales ante la tensa situación que

precedió al golpe militar y, claro

está, durante el desencadenamien-

to del mismo e incluso después. Y

esta lógica espantada de capitales,

se reinvertiría naturalmente en el

exterior. Por otra parte en ambos

bandos existen indicios de inversio-

nes exteriores, desde las potencias

intervinientes sobre todo, vincula-

dos especialmente al equipamiento

de material militar (montajes, sumi-

nistros, reparaciones, etcétera). Y,

por último, muchas de las corrientes

inversoras que se venían producien-

do en España quedarían brusca-

mente congeladas por el conflicto.

En definitiva, este puede ser sin

duda un aspecto difícil de conocer y

sobre todo medir, pero habría sido

interesante un intento de abordarlo

en un capítulo especial.

Finalmente, cabe destacar la pri-

morosa y cuidada edición en la ver-

sión preparada para la Real Acade-

mia de Ciencias Morales y Políticas.

El producto editorial raya por su-

puesto a la altura de su contenido. A

pesar de ello se puede anotar algún

aspecto crítico. La edición a la que

se está haciendo referencia se pre-

senta en dos volúmenes alojados a

su vez en un estuche. La verdad es

que dadas las enormes dimensiones

de la obra, quizá hubiera aumentado

su manejabilidad si se hubiera repar-

tido en tres volúmenes. Cada volu-

men sobrepasa el kilo de peso y

esto, claro, hace menos cómodo su

manejo. También se podría haber in-

cluido el índice del volumen primero

al final de éste, lo que hubiese facili-

tado su consulta sin tener que trasla-

darse de volumen, con independen-

cia de poder repetirlo al final del se-

gundo. Pero estos son reparos

menores que en modo alguno afec-

tan a una obra verdaderamente mo-

numental e importante para la histo-

riografía de la Guerra Civil española.

Gonzalo Ávila
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RESEÑAS

TIEMPOS INCIERTOS
Democracia, libertad
y derechos humanos
en el Siglo XXI

George Soros
Ramdom House Mondadori, 2006.

Desde la perspectiva que ofrece

el paso del tiempo, George Soros,

el financiero con más éxito del Si-

glo XX, analiza a sus 75 años, la

evolución de su pensamiento, clara-

mente influido por el filósofo Karl

Popper. Soros, conocido como el

gran gurú, con gran influencia en las

transiciones democráticas de la Eu-

ropa Oriental y en la política interna-

cional de los últimos veinte años, re-

formula, una vez más, su modelo de

sociedad abierta en el marco de una

globalización avanzada.

Este libro, «lo más parecido a

unas memorias», recoge los princi-

pios en que se basa su visión del

mundo y su labor filantrópica. Su

objetivo sigue siendo lograr un mun-

do más justo y habitable, fomentan-

do sociedades abiertas en países

concretos en un momento en que la

globalización del planeta parece

conducir a una inestabilidad gene-

ralizada.

Él cree poseer las tres cualidades

necesarias. En primer lugar, tiene

un conocimiento de la historia de lo

que él llama «situaciones alejadas

del equilibrio»; en segundo lugar,

posee unas creencias éticas y políti-

cas, y, por último, ha ganado mucho

dinero (no es habitual que la gente

posea estas tres cualidades). Ade-

más, la red de fundaciones que ha

creado, orientadas a desarrollar es-

tas sociedades abiertas, le propor-

ciona un conocimiento del medio lo-

cal en el que llevar a cabo sus ini-

ciativas. Las personas que dirigen

esas fundaciones tienen derecho a

participar en la vida política de sus

países, un derecho que él como fo-

ráneo puede o no tener.

Soros es una excepción. Nacido

en Budapest en el seno de una fa-

milia judía, sobrevivió a la barbarie

nazi, escapó de la Hungría comu-

nista y se refugió en Londres, donde

se licenció en la London School of

Economics. Allí entró en contacto

con el filósofo Karl Popper, que tuvo

una gran influencia en su vida y en

su pensamiento. En 1956 se instaló

en Estados Unidos y creó uno de

los fondos de inversión más impor-

tantes del mundo, al anticiparse sis-

temáticamente a los movimientos

de los mercados financieros, lo que

le proporcionó una gran fortuna que

ha empleado en actividades filantró-

picas que giran en torno al Open

Society Institute que preside. En

1991 había creado una red de fun-

daciones que abarcaba a más de

veinte naciones, con la finalidad de

combatir el apartheid en Sudáfrica,

apoyar a los disidentes en la Europa

del Este, respaldar la Carta de los

77 en Checoslovaquia, a Solidari-

dad en Polonia, a los refuseniks ju-

díos en la Unión Soviética, etcétera.

En la primera parte del libro, So-

ros explica las enseñanzas que re-

cibió y la estructura conceptual que

moldea su pensamiento. En la se-

gunda, se centra en analizar la si-

tuación actual de nuestras socieda-

des, caracterizadas por una gran

inestabilidad, tanto en cada país

como en el sistema internacional,

dominado por Estados Unidos, que

ha perdido los valores que antes le

hicieran grande.

Para entender la situación del

mundo actual, señala, hay que

aceptar dos conceptos: el de falibili-

dad y, sobre todo, el de reflexividad.

No hay ni habrá nunca una verdad

absoluta en los asuntos humanos.

Nadie tiene toda la razón y nadie

tiene siempre la razón. No existe

una fuente externa de certezas ina-

movibles. Lo que hacemos, según

Soros, es usar conocimientos ad-

quiridos y trasladarlos a ámbitos en
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los que ya no son aplicables. Esto

genera, a la larga, interpretaciones

antojadizas y multiplica los errores.

Una sociedad abierta, explica, no

equivale a un gobierno mundial,

porque los gobiernos interfieren en

la libertad individual y resultaría

opresivo. El orden mundial vigente

resulta insatisfactorio, por lo que

las relaciones internacionales se

deben regir por el derecho interna-

cional y por eso se requieren insti-

tuciones más fuertes que las actua-

les —cita a manera de ejemplo el

Tribunal Penal Internacional (TPI) y

la Organización Mundial del Co-

mercio (OMC)—. El principal obs-

táculo para un posible orden mun-

dial es Estados Unidos, y en con-

creto la administración Bush, con la

que Soros es muy crítico. La opi-

nión pública norteamericana hoy

admite que la invasión de Irak fue

un error, pero acepta la «guerra

contra el terror», que ha llevado a

EE UU al «abandono de la razón»

en materia de política global y ha

contribuido a que el mundo sea hoy

más inestable: «corremos el peligro

de destruir nuestra propia civiliza-

ción», advierte en tono apocalípti-

co. Estados Unidos deberá recupe-

rar su posición de líder legítimo del

mundo libre; la Unión Europea, no

es una alternativa.

Durante la presidencia de Bush

hijo, Estados Unidos no ha sabido

mantener el liderazgo que ostenta-

ba desde la II Guerra Mundial. Hoy

día ninguna otra entidad soberana

puede ella sola sustituir dicho lide-

razgo. Norteamérica deberá depen-

der de la cooperación internacional

y para ello sus socios más válidos

serían la Unión Europea, la comuni-

dad global de democracias y la so-

ciedad civil.

En relación a la UE sucede que

los Estados Miembros han aceptado

una delegación limitada de su sobe-

ranía. Su funcionamiento interno es

además difícil, precisamente por el

número de miembros. Además, ac-

tualmente la construcción europea

aparece ralentizada políticamente.

Las actitudes europeas ante la glo-

balización están muy divididas, el

movimiento de capitales ha creado

problemas. De todos modos, no es

una crisis terminal. La ciencia buro-

crática mantendrá el pulso, pero la

UE primero habrá de revivir para lue-

go vivir. Ya no podrán ser la «élites»

las que impulsen el proceso de

avance, sino la demanda popular. La

ausencia de la UE como potencia

militar complica el problema.

La idea de una sociedad abierta

global debería ser un elemento de

avance y esto implica también

abrirse a nuevas incorporaciones.

Actualmente la UE se enfrenta a un

caso clave como Turquía. Por otra

parte los países europeos tienen

actitudes distintas frente a Estados

Unidos. En cualquier caso la UE

debería constituirse en el prototipo

de una sociedad abierta global.

Otra idea atractiva es la de una co-

munidad de democracias que ejercie-

ra la responsabilidad de proteger,

pero la Declaración de Varsovia que-

dó en nada. Hoy en día es verdad

que los países desarrollados adoptan

una actitud condescendiente con los

países en desarrollo. Sería deseable

que éstos últimos celebraran sus pro-

pios acuerdos para proteger sus inte-

reses (Cancún 2003). Y tampoco

China, aunque no sea una democra-

cia, puede quedar al margen de cual-

quier configuración. Existe además

un gran potencial para que las ONG y

la sociedad civil vengan a llenar el va-

cío de poder dejado en la comunidad

internacional. El caso de la ITIE (Ini-

ciativa de Transparencia en las

Industrias Extractivas) nacida en

2002 puede ser un ejemplo positivo.

Por el contrario, la actitud de países

como China y la India frena la conse-

cución de muchos progresos en la

adecuada administración de los re-

cursos. El mundo necesita el lideraz-

go de un estado soberano ergo Esta-

dos Unidos deberá recuperar su posi-

ción de líder legítimo del mundo libre,

pues la Unión Europea no es una al-

ternativa.

Soros, para finalizar, señala los

problemas a los que se enfrenta el

orden mundial: el calentamiento

global, la dependencia energética,

la maldición de los recursos esca-

sos y el régimen de no proliferación

nuclear, que requerirán una mayor

cooperación internacional. No hay

duda de que todas estas cuestiones

pendientes serán de un gran interés

para las futuras actividades y funda-

ciones de George Soros.

M.J.L.
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CLAVES DE LA ECONOMÍA
MUNDIAL 09

Varios autores
Libro y CD-Rom, 2009,
518 páginas

La edición 09 del libro Claves si-

gue la estructura de contenido de las

anteriores ediciones. Este año tanto

el tema central como la tribunal em-

presarial y la economía en imágenes

están dedicados a las infraestructu-

ras y a la energía. Se trata la inver-

sión en infraestructura como política

anticíclica en el actual clima de crisis

global, se describen las diferentes

formas de participación privada en

los proyectos de infraestructuras pú-

blicas o se abordan los factores que

afectan al funcionamiento de las in-

fraestructuras que los analistas y go-

bernantes deben tener presente a la

hora de formular medidas regulato-

rias o elaborar proyectos. En cuanto

a la energía, se analizan las actuales

estrategias en los marcos de la

Unión Europea y España tendentes

a, por un lado, garantizar el suminis-

tro y, por otro, combatir el cambio cli-

mático. Se tratan también las alter-

nativas en energías renovables

(electricidad renovable, bioenergía,

etcétera) como soporte de la soste-

nibilidad climática y del abasteci-

miento.

En las secciones dedicadas al

análisis del entorno internacional y

empresarial, así como en las sec-

ciones dedicadas a países y regio-

nes, planea de forma generalizada

la actual crisis global: cómo está

afectando a las diversas econo-

mías, con qué medios la están com-

batiendo y cómo podrían hacerlo las

empresas desde diversos plantea-

mientos estratégicos (globalfocu-

sing, offshoring, capital riesgo, cola-

boración e innovación...).

Por lo que al CD-Rom se refiere,

además de contener la totalidad de

artículos del libro y 134 informes de

países (30 de ellos se incorporan en

esta edicción), es un potente instru-

mento de análisis que permite utili-

zar de forma interactiva la ingente

cantidad de información contenida

en la base de datos que lo sustenta.

Datos sociopolíticos y económicos

recogidos en 142 variables para

256 países soberanos y territorios

dependientes, la totalidad de los

existentes en el mundo. A la utilidad

de cruzar datos para realizar ran-

kings, comparaciones y combina-

ciones entre países y generar, fruto

de ese cruce, diferentes gráficos, se

añade la posibilidad de exportarlos

a otros formatos para su uso poste-

rior en otras aplicaciones. Además,

el CD proporciona 2.018 direccio-

nes de interés con sus respectivos

enlaces a páginas web y correo

electrónico.

Claves se ha convertido ya en

una obra clásica y singular en el pa-

norama editorial en lengua españo-

la en la que participan 105 destaca-

dos especialistas internacionales.

Una herramienta imprescindible

para instituciones y organismos pú-

blicos, organizaciones empresaria-

les, universidades, escuelas de ne-

gocios, medios de comunicación,

economistas, sociólogos, periodis-

tas y cualquier profesional que quie-

ra acceder a un conocimiento pro-

fundo de la economía mundial.
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