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En los últimos años hemos tenido oca-
sión de asistir a una explosión de obras
de autores franceses preocupados por el
fenómeno de la mundialización. Buena
parte de las mismas tienen su origen en
el CEPII, centro de investigación de
fenómenos de prospectiva y de economía
internacional y a cuyos trabajos cabe aso-

ciar el texto que pasamos a comentar.
Conocíamos otros trabajos interesantes
de G. Lafay (Commerce international: la
fin des avantages acquis, así como su
dedicación a la construcción de indicado-
res sobre ventajas reveladas) y en estas
mismas páginas de Información Comer-
cial Española hemos tenido ocasión de
comentar estudios de Kebabdjian y de
otros gr upos de investigadores del
CEPII (Compétitivité des nations, 1998) y,
en consecuencia, preveíamos encontrar-
nos con un trabajo documentado, seria-
mente fundamentado, bien ordenado. En
ese sentido no cabe duda de que al lector
no se le defrauda.

Y sin embargo… Posiblemente hubié-
ramos esperado algo más, quizá una
nueva interpretación de las causas y efec-
tos de la globalización, o algunas líneas
sobre el futuro, distintas a las habituales
en esa auténtica montaña de textos que
los fenómenos recientes de la economía
internacional han originado. Ahora bien,
es posible que si Nation et mondialisa-
tion hubiera sido nuestro primer encuen-
tro con este tipo de trabajos no hubiéra-
mos tenido ocasión de hacer el comenta-
rio anterior.

El libro consta de un prólogo, sobre el
que tendremos ocasión de volver, tres
partes, cada una de las cuales consta de
dos capítulos y, finalmente, cuatro ane-
xos de los que dos son especialmente
dignos de mención. Las tres partes se
destinan al estudio de tres de las caracte-
rísticas diferenciales de la economía glo-
bal del fin de siglo: mundialización, a la
que se dedican, como hemos dicho, dos
capítulos, uno destinado a mostrar los
fundamentos y otro las consecuencias; la

especialización, en la que se estudia la
evolución en la economía mundial de
productos y servicios (capítulo 3) y de
las naciones (capítulo 4); y, por último, la
regionalización, estudiada a través de la
polarización de las corrientes comercia-
les y de una consideración del espacio
europeo.

Dejaremos para un comentario más
amplio el prólogo, así como la primera
parte, que muestran las mayores nove-
dades. Nos concentramos ahora en las
recién indicadas segunda y tercera
parte.

La segunda parte lleva consigo un con-
siderable trabajo estadístico descriptivo
que muestra la evolución en los últimos
30 años de seis grandes categorías de
productos (bienes de consumo, produc-
tos mixtos, bienes de equipo, bienes
intermedios, productos manufacturados
de base y productos primarios), así
como de los servicios. Cada una de las
categorías indicadas se estudia mediante
una serie de industrias, hasta llegar a 72.
Para cada una de ellas se estima el indi-
cador de saldo relativo que describe la
amplitud de los déficit o superávit regis-
trados año tras año a través de las dife-
rencias entre las exportaciones relativas
y las importaciones relativas. Se entien-
de como relativo el porcentaje de las
exportaciones/importaciones de la rama
estudiada en la zona geográfica elegida
respecto al total de exportaciones/im-
portaciones de esa rama en el total mun-
dial. De esta forma se obtienen cifras
positivas (ganancia de posiciones) o
negativas (pérdidas) que marcarán las
variaciones que se han registrado. Los
cuadros que se obtienen tienen gran
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interés académico y suponen una base
sólida para llevar a cabo trabajos sobre
economía mundial.

El segundo capítulo de esta parte (el
cuarto) realiza un examen similar, en
este caso referido a naciones, sobre las
que se efectúa un cálculo de las venta-
jas comparativas en 12 grandes catego-
rías de productos. Para cada grupo de
naciones se presentan sus puntos débi-
les y fuertes, que vienen a mostrar si se
ha registrado un aumento o una dismi-
nución de la especialización o un giro
completo en esa especialización. Nos ha
parecido un trabajo bien construido, de
interés especial para quienes han de
examinar fuentes secundarias para
tomar decisiones. Lógicamente, en la
medida en que el grado de agregación
desciende sus posibilidades de aplica-
ción se concretan. Para los autores «la
especialización no se explica únicamen-
te en lo macroeconómico (dotaciones
absolutas en recursos naturales o dota-
ciones relativas en capital y en trabajo
de diversas cualificaciones). La dinámi-
ca de la especialización tiene que ver
con lo microeconómico, pues se debe
no sólo a los efectos de aglomeración
de las empresas presentes en el territo-
rio nacional sino, sobre todo, a sus
innovaciones que generan una renova-
ción de productos y de procesos de pro-
ducción».

La tercera parte se dedica a la polari-
zación de las corrientes comerciales
desde una perspectiva general (capítu-
lo 5) y, más concretamente, para el
caso europeo (capítulo 6). Los trabajos
presentan una metodología similar a
los aplicados anteriormente, esto es, la

elaboración de un indicador que se
aplica más tarde a los datos. El concep-
to que aquí se maneja es el de intensi-
dad relativa de las corrientes bilatera-
les, de cálculo un tanto complicado,
que compara una parte observada (el
tanto por ciento del comercio bilateral
entre una serie de pares de países) con
otra parte teórica. Los resultados que
los autores han obtenido toman una
muestra de 53 x 53 países para el perío-
do 1967-1994. Los indicadores confir-
man una lógica de proximidad geográfi-
ca, esto es, que los intercambios más
intensos se dan entre socios geográfi-
camente próximos (es el caso de Aus-
tralia y Nueva Zelanda, de Singapur y
Malasia,  o Nor uega y Suecia).  Sin
duda, es un trabajo interesante que
tiene, en nuestra opinión, la limitación
de referirse a datos del pasado, siendo
difícil obtener algún tipo de ley o regu-
laridad para el futuro.

Nos ha interesado sobre todo la pri-
mera parte del libro (capítulos 1 y 2) en
la que los autores aportan una interpre-
tación de la globalización que pone de
manifiesto algunos matices dignos de
comentario. Se comienza por una defini-
ción: la actual mundialización es un
«nuevo dato geoeconómico», que marca
una ruptura en los mecanismos de la
economía, traducido en la modificación
de las relaciones de fuerza de los acto-
res económicos. Esa ruptura presenta
una serie de características para los
autores del libro: a) carece de prece-
dente histórico; b) se registra una
modificación en la estructura geográfi-
ca de la población; c) igualmente, la
producción mundial ha sufrido un

amplio reajuste; d) las modificaciones
afectan a los niveles de desarrollo; y
e) se ha producido una nueva distribu-
ción de la renta mundial.

¿En qué basan Lafay y colegas esa pri-
mera afirmación? Aducen que la explica-
ción tradicional de la innovación tecnoló-
gica es, sin duda, de aplicación a la situa-
ción de fines del siglo XX. La actual
revolución de los transportes, de las
comunicaciones, puesto que los nuevos
medios electrónicos hacen posible la cir-
culación instantánea, tiene que ver con
dicha definición y se podría calificar la
actual como la tercera revolución indus-
trial. Pero el mundo ya conoció dos ante-
riores. Lo que sí marca la diferencia con
las anteriores es el comportamiento de
las empresas en dos áreas clave, como
son las inversiones y la formación de los
salarios.

Para los autores del libro, «las eleccio-
nes de inversión de las empresas se deri-
vaban principalmente de la evolución
previsible de su territorio de origen,
tanto en lo que afecta a la oferta como a
la demanda». Desde la constitución de
los espacios económicos nacionales,
cada país seguía su propia dinámica de
crecimiento, en la que las relaciones con
el exterior servían, en cierta forma, de
mecanismo de ajuste. Cuando se regis-
traban costes salariales elevados, la eco-
nomía nacional continuaba su trayectoria
pero el comercio exterior aparecía como
deficitario.

La nueva mundialización ha cambiado
el esquema. Las empresas que juegan
una estrategia mundial invertirán tenien-
do en cuenta los atractivos que presentan
los diversos territorios nacionales en

SEPTIEMBRE-OCTUBRE 2000 NUMERO 787
188

LIBROS



consideración. De esa manera, la existen-
cia de costes salariales elevados les
disuadirán de invertir en el territorio de
origen y les estimularán a producir en
otros territorios más atractivos. Se regis-
trará una deceleración de la demanda
interior y la necesidad de ajuste será
ahora nacional.

En cuanto a los salarios, «toda la lógica
del desarrollo económico de los países
industriales durante decenios había esta-
do marcada por el progreso regular de
los salarios, debido a la acción simultá-
nea de dos fuerzas: el papel compensa-
dor de los sindicatos y la actitud de los
responsables de las empresas». Pues
bien, la mundialización ha cambiado los
papeles tradicionales. El sindicalismo tra-
dicional se ha debilitado, por un lado; y,
por otro, las empresas, dadas las pers-
pectivas que el crecimiento de los países
extranjeros les ofrece, consideran a los
salarios desde la perspectiva de los cos-
tes, abandonando las políticas sociales de
tipo «fordista».

La nueva mundialización no facilita el
proceso de lograr una solución al proble-
ma tradicional de asegurar la coherencia
entre formas de producción, formas de
consumo, vías de distribución de la renta
y las estructuras de cualificación de la
población activa. Esta coherencia se
había obtenido anteriormente en los tra-
dicionales espacios nacionales o regiona-
les, pero no en el mundo global.

En un buen resumen de las modifica-
ciones que acompañan a la mundializa-
ción contemporánea, empleando las
variaciones de distintos porcentajes en
distintas variables socioeconómicas,
Lafay presenta las que se refieren a

población, producción, producción per
cápita y renta mundiales. Esta reseña no
puede entrar en el detalle de los estu-
dios realizados. Sí sirve a nuestros efec-
tos de recensión indicar cuanto se refie-
re a los tres grandes bloques de la eco-
nomía mundial (América, Euráfrica y
Asia y Oceanía). Pues bien, los datos
que se obtienen para el período 1960-
1996 ponen de manifiesto importantes
cambios. Así, la población en América
apenas sufre alteraciones (13,8 por 100
del total mundial, en 1960, y 13,6 por 100
en 1996) mientras que Euráfrica y Asia y
Oceanía tienen alteraciones en sentidos
contrarios. Euráfrica pasa del 32,9 por
100 en 1960, al 30,3 en 1996 y, mientras
tanto, Asia y Oceanía, desde el 53,3 por
100 de 1960 llegan al 56,0 por 100 en
1996.

Más importantes son las modificacio-
nes que muestran las cifras de produc-
ciones. América pasaría así de signifi-
car un 36,9 por 100 en 1960 a un 30,8
por 100 en 1996. Euroáfrica también
desciende desde el 46,0 por 100, en
1960, hasta el 33,1 por 100, en 1996. En
compensación, Asía y Oceanía ascien-
den desde el 17,1 por 100 hasta el 36,1
por 100. Claro es que, desagregando,
podrían estudiarse las partes que los
distintos países y grupos de países sig-
nifican en estos datos globales. En este
mismo orden, el reflejo en la renta
mundial pone de manifiesto un impor-
tante descenso de América, que pasa
del 46,2 por 100 de los ingresos mun-
diales al 33,2 por 100 en las respectivas
cifras de 1960 y 1996. Euráfrica prácti-
camente no se altera, mientras que la
subida importante corresponde a Asia

y Oceanía, que pasa del 14,1 por 100 al
27,5 por 100.

En el capítulo 2 se analizan las conse-
cuencias de la mundialización desde la
perspectiva internacional. Se presentan
los datos correspondientes a intercam-
bios de mercancías y servicios, así como
a inversiones directas. Respecto a las
importaciones y exportaciones se mues-
tran análisis similares a los del capítulo
anterior, que indican también aumentos
importantes para Asia y Oceanía y dismi-
nuciones para América y Euráfrica. Claro
es que aquí resulta importante el análisis
de la que se ha denominado inserción
internacional de los países, la cual se
estima a través del índice de apertura
(relación de importaciones más exporta-
ciones respecto al PIB). En este orden
destacan Singapur, Hong-Kong y los paí-
ses del Benelux. Cálculos análogos se
realizan respecto a los flujos de inver-
sión.

La conclusión principal a la que llegan
los autores es que la globalización «pone
en tela de juicio el papel de las institucio-
nes internacionales cuya misión es ase-
gurar la regulación económica al nivel de
todo el planeta». En lo que se refiere a
modelos regionales, los autores se mues-
tran partidarios de la forma en que se ha
producido la cooperación.

Como decíamos al comienzo, comen-
tarios especiales nos merecen los ane-
xos y el prólogo de la obra. En los ane-
xos, apar te de la bibliografía, cier ta-
mente volcada hacia autores franceses,
dos temas nos han llamado la atención.
Un primer apéndice se dedica a presen-
tar de una manera esquemática, esto es,
sin discusión metodológica, los elemen-
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tos que conducen al establecimiento de
una contabilidad mundial. Su tratamien-
to es interesante por cuanto permite
dar una respuesta a la preocupación de
muchos economistas de poder efectuar
comparaciones internacionales sobre
bases sólidas. Un segundo apéndice
estudia los indicadores de especiali-
zación.

Es, sobre todo, el  preámbulo del
libro, debido a la pluma del redactor
jefe de Le Monde E. Izraelewicz, el que
nos ha parecido digno de elogio, espe-
cialmente en la medida en que se apar-
ta de los tradicionales prólogos de pre-
sentación del contenido de la obra y
elogio a sus autores. Incluso hemos
detectado una cierta crítica al respecto.
Lo importante nos parece ser la aporta-
ción de un conjunto de ideas que mere-
cen destacarse entre las seis páginas
del texto. Son las siguientes: a) la mun-
dialización no es sólo un incremento de
los intercambios, sino más bien un cre-
cimiento generalizado de las interde-
pendencias entre las economías
nacionales; b) mundialización, especia-
lización y regionalización de esta época
se dan simultáneamente en nuestro
mundo; c) la globalización no significa
ni uniformización ni americanización
del mundo; d) las explicaciones sobre
especialización ponen de manifiesto
que, al lado de las dotaciones naturales
y las ventajas adquiridas, hay que
hablar de ventajas «construidas» que
serían el resultado de decisiones de
política económica, especialmente en
tres áreas: monetaria, industrial y regio-
nal; e) en relación con la polémica Esta-
do-mercado, se reconoce que el Estado

ha de desempeñar nuevos papeles, con
criterios que incluyen la necesidad de
mejorar sus técnicas de actuación (la
governance de las instituciones multila-
terales).

En definitiva, si hubiéramos de reali-
zar una valoración global (no mundial)
de la obra, indicaríamos que se trata de
una aportación útil, que puede contri-
buir a despertar debates fundamentales
sobre la economía mundial, en la que
hemos echado de menos unas dosis de
originalidad. Buen texto de consulta
que, en cierta medida supone una actua-
lización de trabajos anteriores de los
autores, manteniendo sus niveles de
calidad.

Miguel Angel Díaz Mier
Universidad de Alcalá

Antonio M. Avila Alvarez
Universidad Autónoma de Madrid

THE MANAGEMENT OF GLOBAL
FINANCIAL MARKETS

FONDAD (Forum on Debt 
and Development)
La Haya, 2000, 261 páginas

Dentro del proceso de globalización de
la actividad económica que se viene pro-
duciendo desde el fin de la Segunda Gue-
rra Mundial cabe distinguir dos tipos de
globalización: por un lado, aquélla ligada
al comercio de bienes, que comenzó
antes y está  relacionada con el proceso
de liberalización comercial puesto en
marcha tras la creación del GATT. Por
otro lado, la globalización financiera, que

se ha desarrollado más tarde, pero
mucho más rápidamente, y que puede
tener un impacto económico mayor al
ser la movilidad del capital muy superior
a la de los bienes.

Las recientes turbulencias financieras
han puesto de relieve la necesidad de
super visar el compor tamiento de los
mercados financieros por varias cuestio-
nes: por una parte, la inestabilidad en un
mercado puede transmitirse a otros
como consecuencia de la interdependen-
cia existente entre éstos. Por otra, la eco-
nomía financiera tiene efectos sobre la
economía real, por lo que las variaciones
en los precios de los activos tienden a
provocar cambios en la producción y en
el empleo. Finalmente, y relacionado con
lo anterior, la globalización de la activi-
dad económica puede tener efectos
adversos sobre el desarrollo de algunos
países.

En este contexto, el  Foro sobre
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Deuda y Desarrollo (FONDAD, en sus
siglas en inglés), un centro de investi-
gación independiente for mado por
varios exper tos en temas de política
económica relacionados con las finan-
zas internacionales, siguiendo la línea
de una publicación de 1992 (Fragile
Finance: Rethinking the International
Monetary System) acaba de publicar
otro documento (The Management of
Global Financial Markets) en el que
aboga por reformar el esquema de
super visión y control del Sistema
Monetario Internacional.

El libro se divide en cuatro partes: en
primer lugar, se analizan las nuevas
estrategias para luchar contra la falta de
estabilidad asociada a los mercados
financieros como consecuencia del
efecto contagio y del comportamiento
irracional por parte de algunos agentes.
En segundo lugar, se estudian las impli-
caciones del funcionamiento de los
mercados financieros sobre la política
de supervisión de los mismos. En ter-
cer lugar, se repasan las respuestas
nacionales y regionales a la inestabili-
dad financiera y, finalmente, se apuntan
las limitaciones del esquema institucio-
nal internacional actual a la hora de
hacer frente a los problemas asociados
con la globalización de los mercados
financieros.

Por lo que se refiere al primer aparta-
do, Jan Kregel, economista de la UNC-
TAD y Bill White, economista jefe del
Banco Internacional de Pagos de Basi-
lea, explican la inestabilidad existente
en la actualidad basándose en la idea
de que el capital que fluye hacia un
país en desarrollo tiende a sobrerrea-

cionar al principio para estancarse des-
pués, sin tener en cuenta el grado ni
las necesidades de desarrollo del país
analizado. Este análisis se enriquece
con la apor tación de Ariel Buira, ex-
gober nador del  Banco Central  de
México, que considera necesario recu-
rrir al control de las entradas excesivas
de capital, y al establecimiento de un
regulador global, además de estudiar la
elección del sistema de tipo de cambio
más idóneo.

En cuanto al segundo aspecto, Mar-
tin Mayer, un experto en el comporta-
miento de los agentes que operan en
los mercados financieros, resalta tres
factores explicativos de la falta de esta-
bilidad de los mercados financieros:
primero, los bancos centrales están en
la base de los problemas de riesgo
moral, pues los bancos comerciales
asumen un riesgo reducido en sus deci-
siones de inversión al estar respalda-
dos por éstos. Segundo, se supone que
los bancos comerciales cuentan con
una información de la que en realidad
no pueden disponer. Finalmente, a dife-
rencia de lo que se piensa, la cobertura
dinámica no garantiza la reducción del
riesgo para los agentes que operan en
los mercados sino que incrementa la
volatilidad y, por tanto, el riesgo. Como
corolario de lo anterior, Age Bakker,
gober nador del  Banco Central  de
Holanda, expone argumentos a favor
del control de la salida de capitales de
los países oferentes de fondos y de la
adecuación del ritmo de entrada de
capitales a la capacidad de absorción
del país en desarrollo. Además, intro-
duce dos medidas complementarias a

la anterior: el cambio en los sistemas
de remuneración de los intermediarios
en el mercado monetario para reducir
el incentivo a realizar operaciones a
cor to plazo y la introducción de un
mayor grado de responsabilidad para
los gerentes de las empresas y para sus
accionistas en los episodios de inestabi-
lidad financiera a través de claúsulas
bail-in en caso de aparición de proble-
mas de solvencia financiera.

Para el estudio de las medidas
nacionales y regionales se toman las
opiniones de tres exper tos en áreas
emergentes (Asia, Latinoamérica y
Europa Central y Oriental), M. Arif f,
director del Instituto Malayo de Investi-
gación Económica, R. Ffrench Davis,
economista de la CEPAL y György Sza-
páry, vicepresidente del Banco Central
de la República Checa.

Las lecciones que se extraen de las
experiencias de estos países siguen tres
líneas generales.

En primer lugar, es necesario garanti-
zar la consistencia de la regulación y
super visión nacional debiendo refor-
mar estructuralmente el sistema finan-
ciero nacional, garantizar su competiti-
vidad a nivel internacional y prestar
especial atención a las fases alcistas del
ciclo, pues las recesiones suelen venir
explicadas por aumentos de la actividad
económica incorrectamente reconduci-
dos.

En segundo lugar, la liberalización de
la cuenta de capital debe seguir un orden
para evitar la aparición de turbulencias
desestabilizadoras. En este sentido, los
capitales a corto plazo deben ser liberali-
zados en último lugar, pudiendo optar
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por controlar su salida desde el país de
origen.

Finalmente, una reforma institucional a
nivel internacional resulta deseable para
así poder delimitar las competencias atri-
buibles a cada uno de los organismos
que operan en este contexto.

Los aspectos específicos de cada una
de las experiencias incluyen la supervi-
sión financiera nacional y la garantía de
la solvencia para el caso asiático, la com-
posición del gasto en Latinoamérica y
una correcta opción de tipo de cambio
para los países europeos.

La reforma institucional internacional
se basa en las limitaciones asociadas a
las organizaciones inter nacionales
actuales a la hora de garantizar la apari-
ción de beneficios para todos los países
en un mundo cada vez más globalizado
e interdependiente. En este sentido, S.
Grif fith Jones considera que existen
cuatro aspectos que, a pesar de haber
ido mejorando a lo largo de los últimos
años, precisan un nuevo impulso a nivel
internacional.

Primero, la necesidad de incrementar
la transparencia en la información sumi-
nistrada por los países miembros de las
instituciones internacionales. En este
apartado, la creación de las Notas de
Información Pública (PIN, en sus siglas
en inglés), siguiendo lo establecido en el
Artículo IV del Convenio Constitutivo del
FMI, ha significado un avance fundamen-
tal pero sería deseable aumentar la profu-
sión de los estudios en algunos casos
concretos.

Segundo, la desaparición de los vacíos
existentes en la regulación a nivel global
en la que ha significado un avance rele-

vante la reciente creación del Foro para
la Estabilidad Financiera por parte de los
países del G-7.

Tercero, el suministro de liquidez ofi-
cial a los países en crisis, donde desem-
peña un papel básico la nueva Línea de
Crédito Contingente creada por el FMI
aunque presente algunas limitaciones,
como la imposibilidad de percibir otros
recursos del Fondo por parte del país
receptor de la Línea de Crédito Contin-
gente.

Finalmente, una mayor actividad del
sector privado en la resolución de las cri-
sis financieras a través de las líneas de
crédito contingente privadas y del alarga-
miento del vencimiento de los bonos pri-
vados, por ejemplo.

En conclusión, la globalización es un
proceso imparable que puede tener
efectos beneficiosos sobre la economía
mundial aunque, tal y como ha puesto
de relieve la reciente crisis financiera
internacional, la inestabilidad asociada
a los mercados financieros puede limi-
tar la aparición de estos beneficios
para un grupo reducido de países ade-
más de incrementar la incertidumbre y
la volatilidad del sistema financiero
internacional. Por ello, resulta desea-
ble instr umentar mecanismos de
supervisión y control internacionales,
donde la transparencia en la informa-
ción es clave, que vengan acompaña-
dos de medidas nacionales y de una
mayor participación del sector privado
en la resolución de las crisis financie-
ras.

Rafael Fuentes Candau

RESEÑAS

LAS CUENTAS DE LA NACION.
INTRODUCCION A LA
ECONOMIA APLICADA

Muñoz Cidad, Cándido
Editorial Civitas, Madrid, 2000.
292 páginas

Cuando a Richard Stone, creador de la
Contabilidad Nacional, le concedieron en
1984 el Premio Nobel de Economía, la
Academia sueca valoraba todo su trabajo
desarrollado como economista, entre
1940 y 1945, en el gabinete de guerra
inglés durante la segunda gran conflagra-
ción, calificando sus primeras cuentas
nacionales de entonces, como «una inno-
vación de las que hacen época».

Aquellos white papers que el equipo
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de Stone pasaba al primer ministro
inglés permitían seguir la evolución de
la economía británica y al mismo tiempo
servían de comparación, al ir evaluando
los efectos que los bombardeos aliados
iban teniendo sobre la estructura econó-
mica de la Alemania nazi. «Los trabajos
de Stone en el citado gabinete ministe-
rial —añadía el presidente de la Acade-
mia nórdica durante la concesión del
galardón— permitieron a Gran Bretaña
movilizar sus recursos de guerra de
forma más eficiente… y fueron de una
importancia fundamental para la elabo-
ración de un sistema de contabilidades
nacionales, que permitieron mejorar
radicalmente las bases del análisis eco-
nómico».

Hoy podemos decir que, simplemen-
te, no es posible el gobierno racional de
un país sin un buen sistema de cuentas
nacionales. Todavía no se ha llamado la
atención suficientemente sobre hasta
qué punto es importante para todos los
países del mundo contar con tan valioso
instrumento. Para un gobierno, la con-
tabilidad nacional equivale a la vista
para el organismo humano. Y, de la
misma forma que difícilmente los res-
ponsables de una empresa pueden
tomar decisiones acertadas sin un cono-
cimiento de los balances de situación,
explotación y cuentas de la misma, tam-
poco eso es posible para los gobiernos
que carecen de una buenas «cuentas de
la nación».

Si estas circunstancias las representa-
mos en unos ejes de abscisas y ordena-
das observamos una alta correlación. A
mayor desarrollo y fiabilidad del sistema
de cuentas, más niveles de renta por

habitante, y al contrario. Su empleo es,
desde hace años, en la mayoría de los
países desarrollados, imprescindible en
las discusiones parlamentarias, en el
control de los gobiernos por el Parla-
mento, y hasta para la propia discusión
política, si es que quiere hacerse con
cierto rigor.

El catedrático de Estructura Econó-
mica de la Facultad de Periodismo de
la Universidad Complutense de
Madrid, Cándido Muñoz, ofrece en
este manual un despliegue pedagógico
de cuadros e i lustraciones,  que lo
hacen asequible al conjunto de los
agentes económicos, incluso al público
no especializado, permitiéndole cono-
cer las principales magnitudes, par ti-
das y operaciones que componen el
actual modelo del Sistema Europeo de
Cuentas Económicas Integradas de la
Contabilidad Nacional de España, abre-
viadamente SEC-95.

El estudio de las cuentas nacionales,
como el de las tablas input-output,
forma parte obligada de los primeros
capítulos de los cursos de Estructura
Económica Mundial en España. El pro-
fesor Muñoz Cidad piensa, como
muchos economistas —él cita al Premio
Nobel Richard Hicks—, que el estudio
de las cuentas nacionales es el mejor
procedimiento de introducción al estu-
dio de la economía. Y ciertamente tiene
ventajas importantes.

Por un lado, ayuda a precisar el len-
guaje de los economistas, bastante
impreciso en ocasiones, especialmente
desde el enfoque de la Teoría Económi-
ca, donde por traducciones o tradicio-
nes anglosajonas se conservan expre-

siones sin reflejo ni cuantificación con-
creta en el terreno de la realidad econó-
mica. Por otro lado, permite compren-
der las estadísticas más sistemáticas
que se realizan en la Unión Europea. Y,
en tercer lugar, suministra al estudiante,
la descripción de una economía en sus
operaciones, reales y financieras, más
relevantes.

Con ello el estudiante, o el simple ciu-
dadano interesado que se acerca al
conocimiento de la realidad económica
nacional, puede disponer de una maque-
ta que le permite conocer el funciona-
miento de una economía y comprender
la metodología, las partidas y los con-
ceptos de elaboración de las diferentes
cuentas, pudiendo analizar las más
impor tantes estadísticas económicas
españolas e internacionales. Por otro
lado, se explican una serie de conceptos
económicos clave en el estudio de la
economía —y sobre todo de la realidad
económica—, cuyo conocimiento tem-
prano evita posteriormente lagunas
importantes. Para Richard Hicks, ésta
es una vía de introducción al estudio de
la economía, complementaria de la más
tradicional, al ofrecer una visión global
del sistema económico que refuerza los
conceptos introductorios de la microe-
conomía y la macroeconomía para prin-
cipiantes.

El texto presenta notables variaciones
y mejoras no sólo con respecto a aquel
lejano antecesor suyo de Introducción a
la economía aplicada. Cuentas Naciona-
les, tablas input-output y balanza de
pagos, editado por Espasa Calpe en 1989,
del mismo autor, sino respecto a su pos-
terior Las cuentas de la nación. Nueva
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introducción a la economía aplicada, edi-
tado por Civitas en 1994 y reimpreso en
1999.

Esta nueva edición presenta el libro
dividido en seis partes, con un total de
20 capítulos. Una primera «Economía
en miniatura:  producción,  renta y
gasto», con cinco capítulos referidos al
proceso productivo, las operaciones de
bienes y servicios, las operaciones de
distribución, las macromagnitudes y la
renta, gasto y equilibrio externo. Una
segunda parte sobre «Las cuentas de la
nación», conteniendo tres capítulos
referidos a las cuentas simplificadas,
los sectores institucionales y la econo-
mía financiera. La estructura de las
cuentas de la nación SEC-95 y las
macromagnitudes del SEC-95 están
contenidas en la parte tercera. La parte
cuarta queda dedicada al crecimiento,
inflación y tipo de cambio, concretada
en dos capítulos referidos a las compa-
raciones intertemporales de renta y las
comparaciones en el espacio. La balan-
za de pagos ocupa la parte quinta. Y la
últ ima par te queda para las tablas
input-output, conteniendo los siete
capítulos restantes referidos a la tabla
input-output como esquema contable,
las tablas input-output del SEC-95, el
modelo de demanda y aplicaciones del
mismo, el estudio del cambio estructu-
ral, el modelo de precios y las aplica-
ciones al análisis regional.

La redacción y presentación del texto
queda mejorada, así como los propios
ejercicios de cada capítulo, importantes
para fijar los conceptos, ofreciéndose las
soluciones en las páginas finales del
libro. Estas incluyen asímismo un con-

junto, alfabéticamente ordenado, de
definiciones y conceptos propios de las
diferentes partidas y cuentas, así como
una bibliografía básica brevemente
comentada.

Javier Morillas
Profesor agregado de estructura 

económica, USP-CEU
Profesor de la Escuela Diplomática

Vocal Asesor Cámara Oficial de Comercio 
e Industria de Madrid

LA CROYANCE ECONOMIQUE.
LES ECONOMISTES ENTRE
SCIENCE ET POLITIQUE

Lebaron, F.
Seuil 2000, 260 páginas

En la España actual hay autores que
defienden la existencia de una escuela
económica de Madrid, nucleada en torno
a la primera facultad de Ciencias Políti-
cas y Económicas que habría formado a
un grupo de economistas claves para el
crecimiento económico iniciado a partir
de 1959.

Por supuesto, hay una base de verdad
en este asunto, aunque se olvide que el
desarrollo económico lo lidera un juris-
ta, López Rodó apoyado en economis-
tas, que curiosamente, en parte no son
de Madrid, sino de Barcelona (recuer-
den que también existe una escuela filo-
sófica de Barcelona ajena a Ortega y
Gasset, como puso de manifiesto E.
Nicol; pensemos en Sardá, o Estape).
Todo este pequeño preámbulo nos
sirve para poner de manifiesto que ante
el imperialismo metodológico de lo eco-

nómico, quizá sea conveniente reflexio-
nar sobre los condicionantes sociales
de la economía, y los economistas, pri-
sioneros, como los demás, de sus cir-
cunstancias.

Es un hecho evidente que el lenguaje
económico se ha convertido en nuestros
días en una lingua franca en la vida
pública internacional, regida en gran
parte por los dictados de autoridad de
instituciones económicas internaciona-
les que dan argumentos económicos,
que se convierten en la última instancia
en la que se apoyan los políticos y los
altos funcionarios para justificar sus
decisiones que, bajo una capa económi-
ca, son políticas. Estos argumentos eco-
nómicos son utilizados para explicar y
justificar los cambios en las sociedades
contemporáneas.

Lo anterior convierte en estrictamente
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necesario el analizar la producción, la
reproducción y difusión de las creencias
económicas, y el papel que los economis-
tas, como sumos sacerdotes, ocupan y
desempeñan en la elaboración y difusión
de esas ideas.

A esa tarea, aunque centrado muy
especialmente en el caso francés, se
dirige F. Lebaron profesor (maître de
conferencias) de Sociología en la Uni-
versidad de Picardia-Julio Verne de
Amiens e investigador del Centro de
Sociología Europeo, especialista en
sociología económica y sociología de las
ciencias.

Nos encontramos con un magnífico
ejercicio de sociología del conocimien-
to, o de cómo utilizar la técnica de la
sociología del conocimiento, o sociolo-
gía de la ciencia, para una realidad, la
de los economistas y la supuesta cien-
cia económica. El mundo de los econo-
mistas, de tan enorme peso en la vida
contemporánea, con unas ideologías
propias y adoptando decisiones que
marcan nuestra vida, está necesitado
de una aproximación que le haga ver la
fragilidad de sus mundos y de sus con-
ceptos y las tremendas, como no puede
ser de otra manera, implicaciones de
las circunstancias en las que se mueve
y le condicionan. El origen social, el
grupo social al que se adhieren, la loca-
lización geográfica, la creencia religio-
sa, el posicionamiento político, todo
condiciona su manera de ver y de
actuar en el mundo social. Nada más
ajeno a la neutralidad. En este sentido
este magnífico libro es, a partir de la
experiencia de los economistas france-
ses, una magnífica demostración de las

posibilidades de la sociología económi-
ca, disciplina en la encrucijada entre la
sociología y la economía y una llamada
a la humildad, hoy tan ajena al mundo
de la economía.

El libro se abre con una introducción
interesantísima, con amplia bibliografía
a pie de página sobre la conveniencia y
la necesidad de una sociología científi-
ca de la economía y de los economis-
tas. La obra se divide en dos partes,
una primera centrada en los economis-
tas y la producción de creencias econó-
micas y la segunda dedicada a la difu-
sión de las creencias económicas,
todas ellas acompañadas de anexos
sobre la retórica económica, la creen-
cia matemática, o la creencia en que el
lenguaje matemático da un carácter
científico a la economía, a las relacio-
nes entre ciencia económica y otras
ciencias sociales y el efecto Nobel (los
premios) como lazo de aglutinaciones
de la ciencia económica y los econo-
mistas.

Destacamos como muy interesante el
capítulo dedicado al mito del economis-
ta ya que, pese a los intentos de profe-
sionalización, creación de carreras uni-
versitarias, o escuelas especiales con
preparaciones específicas, el concepto
de economista sigue siendo flojo, con
per files poco rigurosos, puesto que
«economista» es el que habla o hace
economía, y a veces, muchas, los que
lo hacen no han estudiado ni pasado
por las carreras universitarias creadas
ad-hoc (en España hay numerosísimos
ejemplos de lo que decimos). La carre-
ra de economista, aquí y en EE UU,
aparece, en realidad, como un caso par-

ticular del conjunto de posibles profe-
siones ofertadas a los estudiantes que
poseen diplomas, o hayan seguido cur-
sos en disciplinas conexas, de tal mane-
ra que el éxito relativo como economis-
ta en las organizaciones burocráticas o
comerciales pueda ser una de las con-
diciones para acceder a posiciones de
poder, donde el conocimiento y la com-
petencia iniciales no son valoradas
directamente en tanto que tales, sino
como una muestra en la retórica y el
discurso económico, que se va exten-
diendo por todos lados,  incluso al
periodismo, de tal manera que el círcu-
lo de agentes no deja de crecer, aunque
nunca debemos olvidar que la teoría
económica puede ser descrita como el
lugar de una controversia generada
entre posiciones, una toma de posicio-
nes teórica y política, que poco o nada
tienen que ver con la ciencia, contribu-
yendo todos a crear una relativa inde-
terminación científica donde el consen-
so, elemento clave en la ciencia, brilla
por su ausencia.

Buena pr ueba de lo que decimos,
como sostiene el autor, es el capítulo
dedicado a la ficción de la neutralidad
económica. De hecho, la aparente neu-
tralidad económica es un medio de
imponer intereses económicos particu-
lares. A lo largo del tiempo ha habido
diferentes escuelas predominantes, que
eran «la escuela». Así el hoy denostado
keynesianismo, que contribuyó a una de
las fases más expansivas de la economía
mundial, es para muchos «científicos»,
los neoliberales, el culmen del error.
Como muestra de esa falsa neutralidad,
Lebaron estudia de manera particular la
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creencia en la neutralidad de los bancos
centrales.

El autor se interroga sobre cómo se
constituye la representación colectiva de
la neutralidad de la banca central. Y se
responde por el nombramiento oficial de
personas que son reconocidas dignas y
capaces de ejercer sus funciones y que,
por el mismo hecho de su nombramien-
to, devienen personalidades de Estado,
habilitadas para hablar y actuar en su
nombre con independencia de sus cir-
cunstancias personales.

El acto de nombramiento las instituye
como sabios oficiales (¡y cuántas des-
gracias han traído los sabios oficiales!),
convir tiéndolos en guardianes de la
moneda. Son los depositarios particula-
res de la creencia colectiva en el valor
del dinero, como el sacerdote es el
intermediario entre lo divino y lo huma-
no. Lo cual está bien, pero es más un
pensamiento mágico, que lógico y cien-
tífico, aunque éste sea del áurea que nos
rodea.

Un libro cuya lectura ante tanta esen-
cia como ciencia recomendamos, por-
que los datos y la estructura lógica nos
sitúan en un mundo de realidades y
poderes que poco o nada tienen que ver
con la ciencia. Y eso es el principio de
un camino científico para el tratamiento
de lo real.

A. M. Avila Alvarez
Doctor en Derecho Constitucional

Profesor titular de Gestión de la UAM

M.A. Díaz Mier
Profesor titular de Organización Económica

Internacional de la Universidad de Alcalá de
Henares

LOS SERVICIOS A EMPRESAS
EN LA INDUSTRIA ESPAÑOLA

Cuadrado Roura, Juan R. 
Rubalcaba Bermejo, Luis 
Madrid, 2000, 426 páginas

Los servicios son hoy el sector domi-
nante en la economía española, así como
en las economías de los países más desa-
rrollados. Esta realidad apenas la discute
nadie en la actualidad. Las estadísticas
de los países avanzados sitúan al sector
servicios por encima del 60 por 100 del
valor añadido y del empleo y, en algunos
casos, superan incluso el 70 por 100. De
hecho, el crecimiento del empleo que se
viene produciendo en los países está ínti-
mamente ligado a la evolución del merca-
do de trabajo del sector terciario y los
más recientes avances tecnológicos no
sólo están impulsando el desarrollo de
nuevos servicios, sino que imponen su
uso para ser más competitivos. El propio

proceso de globalización de las economí-
as no se entendería sin las prestaciones
de Internet, las telecomunicaciones y los
servicios que se apoyan en ella, la men-
sajería, la gestión estratégica interna-
cional, las ferias y exposiciones, etcétera.
Servicios, globalización y competitividad
son hoy tres conceptos que están inevita-
blemente interrelacionados. No es casua-
lidad que España, como otros muchos
países, tenga que habérselas con la eco-
nomía global y competitiva desde el pre-
dominio del sector servicios.

Aunque pueda parecer una afirmación
exagerada, en la fase histórica actual no
hay crecimiento ni desarrollo sin servi-
cios. Como es lógico, no todas las ramas
que constituyen este amplio sector —
desde el comercio o los transpor tes,
hasta las comunicaciones y los servicios
sociales— son iguales, ni contribuyen
del mismo modo al desenvolvimiento
económico. Algunas actividades tienen
un gran peso desde siempre y pueden
considerarse ya muy «consagradas»,
aunque sujetas a continua evolución,
como el sector bancario, el comercio, los
transportes o las comunicaciones. Cier-
tamente todas ellas son cruciales para
entender las nuevas formas en que la
economía se hace, se presenta y se pro-
yecta sobre el conjunto de la sociedad.
El transporte actual ha acortado las dis-
tancias reales que en otras épocas difi-
cultaban cualquier relación, fuera
comercial o no. El despliegue de los ser-
vicios financieros está facilitando toda
construcción económica real a través del
mejor funcionamiento de su necesaria
contrapartida financiera. Los cambios
que experimenta el sector distribución
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suponen una mayor sofisticación en los
hábitos de consumo, proporcionando
mayor libertad para elegir qué comprar,
dónde comprar y cómo comprar. Las
telecomunicaciones más vanguardistas,
por último, están ofreciendo servicios
que eran simplemente impensables hace
sólo unos pocos años. El desarrollo de la
telefonía móvil y de Internet se conside-
ran ya parte de los grandes avances tec-
nológicos de la humanidad, y las expec-
tativas sobre el crecimiento de estos sec-
tores suscitan las mayores esperanzas
de futuro, apar te de su espectacular
comportamiento bursátil.

Menos aparentes que los anteriores
son los «ser vicios a empresas». Casi
ninguna de las variadas actividades que
lo componen —consultoría, asistencia
técnica, diseño, publicidad, etcétera—
tiene empresas cotizando en bolsa y
muy pocas de ellas aparecen con fre-
cuencia en los medios de comunicación.
Una razón de este comportamiento más
modesto estriba en que no hay práctica-
mente grandes empresas en el sector
que puedan codearse en tamaño y
repercusión social con las grandes
empresas energéticas, de transportes o
de telecomunicaciones, por citar algu-
nos ejemplos. Otra razón es que sus
empresas suelen estar más alejadas de
las inter venciones estatales, siendo
excepcionales los casos de empresas de
propiedad pública que han existido en
Europa. Además, los «ser vicios a
empresas» no suponen cambios visibles
en los hábitos del consumidor final; sus
consecuencias en el sistema productivo
no suelen reflejarse en la vida corriente
de las personas. Su misma definición

como ser vicios «a las empresas» los
remite a un ámbito necesariamente más
reservado, casi velado, frente a los inte-
reses de los ciudadanos. Y, sin embar-
go, los «servicios a empresas» emergen
como un sector joven, muy dinámico y
característico de las nuevas tendencias
del cambio. Hasta el punto de que nin-
gún otro gran sector de la economía ha
crecido y mostrado un dinamismo simi-
lar en los últimos años. No parecen
inducir cambios ostensibles en la econo-
mía, pero están detrás de todos ellos.
En cierto sentido, puede afirmarse que
son el cambio del cambio. Por ello, y
como se pretende mostrar en este libro,
reúnen unas características muy espe-
ciales que los convierten en objeto de
estudio privilegiado de las modernas
transformaciones económicas.

El desarrollo del proyecto de investiga-
ción incluido en el programa de estudios
del Instituto de Estudios Económicos ha
permitido elaborar el libro que ahora se
presenta, en el que se integran algunas
de las principales cuestiones que han
sido objeto de análisis y sus resultados.
Por supuesto que no se da respuesta a
las numerosas preguntas que cabe plan-
tearse en torno a los servicios a empre-
sas (SEMP) en Europa y en España, pero
el libro aporta análisis y datos que no
sólo proporcionan una visión global del
sector, sino que constituye una investiga-
ción que, en buena medida, puede cali-
ficarse de pionera en nuestro país.

Los capítulos que integran el libro pre-
tenden dar respuesta a tres grandes con-
juntos de preguntas. En primer lugar,
figuran las que se centran en los aspec-
tos de carácter conceptual, causal y de

contexto: ¿cómo puede entenderse
actualmente el papel de los SEMP en un
entorno económico cada vez más inter-
nacionalizado? ¿Cómo son los SEMP en
Europa y en España? ¿Se ajustan a las
nuevas formas de organización empresa-
rial? ¿Su crecimiento es sólo producto de
la «externalización» de ser vicios que
anteriormente se producían «dentro» de
las industrias, o se suma a ello un compo-
nente de demanda creciente que impulsa
su expansión? A este conjunto de cues-
tiones tratan de dar respuesta, principal-
mente, los cuatro primeros capítulos del
libro.

Un segundo bloque de cuestiones es el
que se refiere, más específicamente, a la
integración del sector en la industria, y
está representado por las siguientes pre-
guntas: ¿Cómo se integran la industria y
los servicios a empresas? ¿Cuál es el per-
fil de las industrias y/o empresas deman-
dantes? ¿En qué sectores? ¿Qué tipo de
empleos están creando los SEMP y qué
requerimientos cualitativos y de forma-
ción son más relevantes? ¿Qué diferen-
cias se observan a escala regional dentro
de España? ¿Cuáles son, en definitiva, los
rasgos dominantes de las relaciones
industria/servicios a empresas? Los capí-
tulos tercero, cuar to y sexto apor tan
algún tipo de respuesta suficientemente
documentada a esta serie de cuestiones.
Respuestas que son, todavía, algo incom-
pletas, pero que constituyen un impor-
tante avance con respecto a lo que sabía-
mos con anterioridad.

Por último, los autores del libro han
tratado de responder también a un tercer
bloque de preguntas orientadas a com-
prender los problemas y retos del sector:
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¿Qué deficiencias, desafíos o implicacio-
nes se derivan de la relación entre SEMP
e industria en España? ¿Existe un retraso
respecto a la Europa Comunitaria? ¿Qué
diferencias se advierten cuando el tema
se analiza a escala regional? Y, por otra
parte: ¿qué dirección podrían tomar las
políticas de apoyo? ¿Cuál es el futuro
que, en definitiva, le espera al sector?
Respuestas a estas cuestiones podrán
encontrarse particularmente en los capí-
tulos segundo, cuarto y quinto, así como
en el séptimo, que no se ha redactado
como un simple apéndice sino para
incorporar un conjunto de reflexiones
que pueden deducirse de los análisis rea-
lizados y de las expectativas de futuro
que apunta la evolución de los servicios a
empresas en España y en los países de
nuestro entorno.

El libro presenta numerosos cuadros y
gráficos que ilustran con claridad los
resultados y que aportan, hasta donde
es posible, evidencia empírica suficiente
sobre las posibles respuestas a las pre-
guntas a las que antes se ha hecho
referencia. Además de los autores princi-
pales, los profesores Juan R. Cuadrado y
Luis Rubalcaba, de la Universidad de
Alcalá, en Madrid, el equipo investiga-
dor ha integrado a otros economistas
que desarrollan su actividad investigado-
ra en SERVILAB, el centro de investiga-
ción especializado en el estudio de las
actividades de servicios, fundado hace
cuatro años al amparo de un convenio
suscrito entre dicha Universidad y la
Cámara Oficial de Comercio e Industria
de Madrid.

Se trata, en definitiva, de un libro que
incorpora —utilizando términos bien

conocidos en economía— un importante
«valor añadido» al conocimiento que
tenemos de la economía española ctual, y
que se centra, además, en un tema que
es crucial para la competitividad actual y
futura de nuestras empresas, ya sean
industriales o de servicios.

Sumario remitido por el IEE

LA COOPERACION
DESCENTRALIZADA PARA 
EL DESARROLLO HUMANO.
La contribución española 
a un debate internacional*

Síntesis-Aieti, 2000

A pesar del increíble auge que ha expe-
rimentado la cooperación descentraliza-
da —la ayuda al desarrollo que realizan
las Administraciones públicas que no
per tenecen al gobierno central— en
España en los últimos años, este fenóme-
no no ha sido analizado de forma inde-
pendiente. Este estudio constituye, por
tanto, un aporte importante a la com-
prensión de la cooperación descentraliza-
da española. Además, a diferencia de
otras publicaciones, se centra más en
aspectos cualitativos, como el análisis del
marco jurídico-político, el repaso de
casos concretos de varios aspectos inte-

resantes de esta cooperación, y en la pre-
sentación de una serie de desafíos para
el futuro.

Este informe ha sido dirigido por
Christian Freres (Coordinador de Inves-
tigaciones, AIETI) y coordinado por
Roberto Monedo (Investigador Asocia-
do, AIETI). El documento forma parte de
una iniciativa más amplia impulsada por
la Oficina de Naciones Unidas para el
Servicio de Proyectos (UNOPS), perte-
neciente al Programa de Naciones Uni-
das para el Desarrollo (PNUD), que
tiene como fin la creación de una Plata-
forma de Cooperación Descentralizada
Internacional que impulse el desarrollo
humano sostenible en el mundo. Ha sido
financiado por la Agencia Española de
Cooperación Internacional (AECI) y por
la Dirección General de Cooperación al
Desarrollo y Voluntariado de la Comuni-
dad de Madrid.

En su contenido destaca un capítulo
que trata de conceptualizar y presentar
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un marco general que defina esta com-
pleja actividad, así como un capítulo
dedicado al marco jurídico, tan novedo-
so en cuanto a las leyes autonómicas de
cooperación al desarrollo. Asimismo, un
capítulo de actores apunta la importan-
cia que los agentes sociales tienen en
este tipo de cooperación. Por último,

hay un apartado que presenta la situa-
ción actual en España, donde las cifras
de Cooperación Descentralizada para el
Desarrollo (CUD) alcanzan ya la décima
parte del presupuesto total de Ayuda
Oficial al Desarrollo (AOD); y otro capí-
tulo con los diez retos necesarios para,
en un futuro, canalizar mejor estas acti-

vidades. Además, se encuentran en su
anexo los resúmenes de un seminario
celebrado por expertos en Madrid, y de
la última reunión internacional celebra-
da en Roma por las Naciones Unidas
sobre esta materia.
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