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ECONOMIA INTERNACIONAL: ESTUDIOS RECIENTES

LOS ACUERDOS DE COMERCIO
PREFERENCIAL COMO RESPUESTA
A LAS SUBVENCIONES A LA EXPORTACION

José Méndez Naya*
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Partiendo de un modelo de dumping reciproco en el que hay tres paises, se demuestra que la respuesta optima

a una subvencion a la exportacion por parte de uno de los paises es la formacion de un club de comercio prefe-

rencial por parte de los otros dos paises. Por otro lado, se prueba que regionalismo y multilateralismo deben de

ser considerados como procesos complementarios.
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Clasificacion JEL: F13, F15, L10.

1. Introduccion

Una parte cada vez mas importante del comercio internacio-
nal se desarrolla en situaciones de competencia imperfecta en
las cuales las empresas actdan tratando de beneficiarse de su
poder de mercado. En este contexto, los determinantes y
patrones de comercio internacional son diferentes a los que
predice la teoria tradicional, que se basa en la hipdtesis de
competencia perfecta. Ademas, los efectos y argumentos que
justifican la utilizacién de politicas comerciales son también
distintos. En resumen, se necesita una nueva estructura teori-
ca que nos permita estudiar los distintos temas relacionados
con el comercio internacional y con la politica comercial. Para
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un breve y selectivo repaso de la literatura sobre el tema,
puede verse Dixit (1984).

Las nuevas teorias del comercio internacional, que en
mayor o menor medida relajan la hipotesis de competencia
perfecta, permiten explicar los distintos patrones de comercio
que se observan en la practica. En particular, permiten expli-
car el comercio intraindustrial, es decir, el intercambio entre
paises de productos que pertenecen a una misma industria.
Un tipo particular de comercio intraindustrial es el comercio
reciproco de un mismo producto homogéneo que puede ser
explicado por medio del modelo de dumping reciproco. Este
tipo de comercio, tal como han justificado Brander (1981) y
Brander y Krugman (1983), surge como resultado de la actua-
cion estratégica de las empresas que discriminan precios en
los mercados internacionales al objeto de maximizar sus
beneficios.

En este contexto, Brander y Spencer (1985) mostraron que
una subvencién a las exportaciones puede incrementar el bie-
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nestar nacional al provocar un trasvase de beneficios de las
empresas extranjeras hacia las empresas nacionales. Por este
motivo, a pesar de que los consumidores extranjeros se veri-
an beneficiados debido a los menores precios de mercado,
esta subvencion puede resultar perjudicial para el otro pais.
Sin embargo, este analisis adolece de una importante limita-
cion ya que se asume que el tercer pais no reacciona, lo que
parece bastante irreal si se da el hecho de que su bienestar se
ve reducido como consecuencia de la politica del primero.
Collie (1991) analizo los efectos de las represalias en este con-
texto y mostré que un pais que utilice de forma optima sus
aranceles y/o subvenciones a la produccién siempre se vera
beneficiado de una subvencion a la exportacion por parte del
otro pais.

Partiendo de un modelo de tres paises, en este trabajo se
analizan los efectos de las represalias por parte de dos paises a
una subvencion exterior a las exportaciones, asumiendo que
los paises considerados pueden imponer aranceles discrimina-
torios sobre sus importaciones. Esta caracteristica del modelo
nos permite analizar ciertos aspectos relacionados con la teo-
ria de la integracion econdmica dentro de la estructura analiti-
ca del modelo de dumping reciproco. En primer lugar, se justi-
fica que los acuerdos de comercio preferencial, tal como
habian establecido Cooper y Massell (1965), no deben ser con-
siderados como iniciativas de los paises que tratan de buscar
una localizacion mas eficiente de los recursos, sino que deberi-
an ser entendidos como politicas comerciales alternativas a las
tradicionalmente usadas. En concreto, en este trabajo los
acuerdos de comercio preferencial surgen como respuesta
optima de los paises miembros a una subvencion exterior a las
exportaciones. En segundo lugar, se analiza en qué medida los
acuerdos de liberalizacion regional facilitan o dificultan la libe-
ralizacion general del sistema. Tal como sefiald6 Bhagwati
(1993) existen dos posibles escenarios: escenario no cooperati-
vo o regionalismo cerrado y escenario cooperativo o regiona-
lismo abierto. Recientemente, Winters (1996) ha remarcado
que la respuesta a este dilema es todavia un debate abierto.
Muchos autores, por ejemplo Panagarya y Findlay (1996),

Krishna (1998), Sanchez, Novo y Méndez (1999), argumentan
que ambos procesos son sustitutivos; sin embargo otros, como
Wei y Frankel (1996), consideran los bloques comerciales, tal
y como se reconoce en el articulo XIV del GATT, como proce-
sos que facilitan la liberalizacion general del sistema. En este
trabajo, se justifica que cuando los paises miembros de un club
de comercio preferencial deciden incrementar su nivel de inte-
gracion economica, reduciendo las barreras a su comercio
reciproco, también tendran incentivos a liberalizar su comer-
cio con el exterior reduciendo las barreras al comercio con
terceros paises. En resumen, se prueba que cuanto mayor sea
la liberalizacion regional mayor sera la liberalizacion general y,
por tanto, ambos procesos deben ser considerados como com-
plementarios.

Al objeto de determinar las politicas comerciales 6ptimas
de los paises, se plantea un juego por etapas, en donde el
concepto de solucion utilizado es el de equilibrio perfecto en
subjuegos, suponiendo que los gobiernos deciden sus politi-
cas conociendo cual sera la respuesta 6ptima por parte de las
empresas. En concreto, se plantea un juego de tres etapas: en
la primera etapa, se supone que uno de los tres paises impo-
ne una subvencion optima sobre sus exportaciones. En la
segunda etapa, los otros dos paises reaccionan imponiendo
aranceles optimos sobre sus importaciones. Finalmente, en
la ultima etapa del juego, la competencia & la Cournot deter-
mina la cantidad que vende cada empresa en cada uno de los
mercados. Este tipo de juegos se resuelve por induccién
hacia atras. Asi, en primer lugar, la maximizacion de los
beneficios de las empresas determina las cantidades de equi-
librio en cada uno de los mercados; dichas cantidades depen-
deran tanto de los aranceles, como de la subvencién a las
exportaciones que impongan los paises. A continuacion, con
esta informacion, los paises determinan los aranceles que
maximizan su nivel de bienestar, aranceles que dependeran
de la subvencion a las exportaciones que imponga el primer
pais. Finalmente, el primer pais, teniendo en cuenta toda la
informacion, determina la subvencion optima a sus exporta-
ciones.
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2. El modelo

Tal como hemos indicado, partiremos de un modelo de dum-
ping reciproco en el cual hay tres paises, 1, 2 y 3; cada uno de
los paises tiene una firma que produce un mismo producto
homogéneo. La estructura de costes de las empresas es idéntica
y los rendimientos son constantes a escala; para simplificar, se
supone que los costes marginales de produccion son 0 (los
resultados fundamentales del trabajo pueden obtenerse con
otras estructuras de costes mas complejas). En lo que se refiere
a la demanda, se supone que los consumidores de los tres pai-
ses tienen las mismas preferencias, que pueden ser representa-
das por medio de una funcién indirecta de utilidad del tipo U =V
(p) + 1, en donde p es el precio del bien e [ es el ingreso.

En este caso, por la identidad de Roy, se verifica que g—;’= -q,
siendo ¢ la cantidad de producto consumida en el pais en cues-
tion. Se supone, ademas, que la funcion inversa de demanda es
continua y dos veces diferenciable, verificindose que p'(q) <0y
p"(@) <0.

Las cantidades vendidas por cada empresa en cada mercado
estan representadas en el Cuadro 1.

Por comodidad de exposicion, denotamos p (r; + y; + z)),
p G +y.+2)yp” (. +y.+2z) porp, p/y p;, respectivamente.
Al objeto de asegurar la existencia y unicidad del equilibrio de
Cournot, se asume que para todo i se verifica que:

pi+p a<0, (a=x,y,2) (1]

Esta es una hip6tesis habitual en este tipo de modelos (véase,
por ejemplo, Brander y Spencer, 1985; y Brander y Krugman,
1983 y, aunque puede incumplirse si la demanda es muy conve-
Xa, estas situaciones se consideran poco habituales.

Suponiendo, sin pérdida de generalidad, que es el tercer pais
el que impone la subvencion 6ptima sobre sus exportaciones,
los beneficios de las empresas estan dados por:

TE=px;+ (by=1y) Xy + Dy,
TE=(p,=11) 9, + D29, + DyYs
M= (p =ty +) 2+ (D=t +5) 2,+ Py2,

(2]

CUADRO 1

CANTIDADES VENDIDAS POR CADA EMPRESA
EN CADA MERCADO

Mercado 1 Mercado 2 Mercado 3
Empresa 1............. X, X, X3
Empresa 2............. Yi Yo Y3
Empresa 3............. z, z, P
Total .....cccvene X +y, +z; X, +Y,+2Z, Xy +Y;3+23

En donde £; es el arancel impuesto por el pais i sobre las
importaciones procedentes del pais j, y s es la subvencion a las
exportaciones otorgado por el tercer pais. En este contexto, en
el cual los rendimientos son constantes a escala y no existen
restricciones de capacidad, se verifica que los mercados estan
segmentados en el sentido de que los cambios que ocurren en
un pais no afectan en absoluto a las decisiones de las empresas
en los restantes mercados. En este contexto, el mercado del
pais ¢ puede ser analizado independientemente de los otros.
Para un analisis detallado de la importancia que tienen las hipé-
tesis de mercados segmentados e integrados en este tipo de
modelos, véase Venables (1990).

3. Principales resultados

Alo largo del articulo se demuestran una serie de proposicio-
nes. La primera de ellas hace referencia a los efectos sobre el
equilibrio de mercado tanto de los aranceles como de la subven-
cion a las exportaciones y puede enunciarse como sigue:

Proposicion 1:

a) Una subvencion a las exportaciones por parte de un pais
incrementa las ventas de la empresa nacional en los mercados
extranjeros y reduce las ventas de las empresas extranjeras en
dichos mercados.

b) La imposicion de un arancel sobre las importaciones proceden-
tes de un pais reduce las ventas de la empresa de dicho pais en el
mercado nacional e incrementa las ventas de las otras dos empresas.
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¢) El precio de equilibrio de mercado de un pais serd tanto
mayor cuanto mayores sean los aranceles de dicho pais y cuanto
menor sea el subsidio a las exportaciones del tercer pais.

La Proposicion 2 prueba uno de los resultados centrales del tra-
bajo, a saber, que los acuerdos de comercio preferencial surgen
como una respuesta optima a las subvenciones a la exportacion.

Proposicion 2: Si uno de los paises impone una subvencion a las
exportaciones, la respuesta optima por parte de los otros dos es for-
mar un club de comercio preferencial.

Los efectos sobre el bienestar de los aranceles se analizan en
la proposicion 3.

Proposicion 3: Un pais que imponga aranceles discriminatorios
optimos sobre sus importaciones siempre sale beneficiado de una
subvencion exterior a las exportaciones.

En la proposicion 4 se estudia en qué medida la discrimina-
cion arancelaria se ve afectada por la magnitud de la subvencion
a las exportaciones.

Proposicion 4: Cuanto mayor sea la subvencion a las exporta-
ciones otorgada por un pais, mayor serd la discriminacion aran-
celaria en contra de dicho pais.

Finalmente, la proposicion 5 trata los efectos de la liberaliza-
cion regional sobre la liberalizacion general del sistema.

Proposicion 5:

a) Una reduccion de los aranceles exteriores por parte de los pai-
ses miembros de un bloque comercial conduce a una reduccion de
sus aranceles bilaterales, y viceversa. Es decir, regionalismo y mul-
tilateralismo son dos procesos complementarios.

b) Una reduccion de los aranceles, tanto exteriores como bilate-
rales, por parte de los paises miembros de un bloque comercial
induce a un incremento de las subvenciones a la exportacion por
parte de los paises no miembros del bloque.

En resumen, se obtienen tres resultados fundamentales. En
primer lugar, tal como probaron Brander y Spencer (1985), se
demuestra que un pais tiene incentivos a imponer subvenciones
a las exportaciones vy, al igual que en Collie (1991), que por

medio de la adopcion de aranceles dptimos un pais siempre sale
beneficiado de una subvencion exterior a las exportaciones.

En segundo lugar, se prueba que cuando un pais subvenciona
sus exportaciones, los otros dos impondran menores aranceles a
su comercio bilateral que al comercio con el exterior, es decir la
respuesta optima a una subvencion exterior a las exportaciones
es la formacion de un club de comercio preferencial. Por tltimo,
se argumenta que la liberalizacion regional y general del sistema
deben de ser considerados como procesos complementarios.
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