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A veces el estudio de la globali-
zacion a través de las obras que a
ella se dedican produce hallazgos
interesantes. Pensamos que no
hace demasiado tiempo la publica-
ciéon de trabajos reunidos en un
congreso celebrado en una univer-
sidad australiana no hubiera sido

conocida en Espana. Claramente,
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hoy si. Y dentro de la habitual cali-
dad de los textos que edita actual-
mente Palgrave como heredera de
la tradicional MacMillan nos inte-
res6 de forma especial el tema de
la competitividad en la economia
internacional. No nos hemos visto
defraudados.

Ciertamente, como puede dedu-
cirse del parrafo anterior, el libro
corresponde a esa amplisima noé-
mina de textos recapitulativos,
bien de diversos trabajos encarga-
dos por los editores, bien de apor-
taciones a congresos o conferen-
cias organizados, generalmente,
por alguna institucién docente o
investigadora. El libro comentado
se sitia dentro de esta segunda
fuente, recogiendo las ponencias
presentadas a una sesién celebra-
da en 1998, precisamente con el ti-
tulo que lleva el libro, en la Uni-
versidad Curtin de Tecnologia
(Perth, Australia). La edicién de
2001 tiene la ventaja, no frecuen-
te, de que los autores han podido
incorporar las observaciones de los
asistentes y las aportaciones de la
literatura més actual.

El texto se divide en cuatro par-
tes, cada una de las cuales se dedica
a diversos temas de interés. Tras la
introduccién encontramos en la pri-
mera parte dos trabajos de caracter
general, dedicados a perfilar el con-
cepto de competitividad internacio-
nal y de algunos instrumentos para
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su medicién. La segunda parte con-
tiene cuatro trabajos dedicados al
examen de las instituciones de mer-
cado en una economia global. En la
tercera, y también desde la econo-
mia global, se estudian politicas pa-
blicas. Finalmente, en la cuarta se
llevan a cabo comparaciones inter-
nacionales de lo que hoy se denomi-
nan «desempenos» en la economia
empresarial. Entre los autores de
los articulos incluidos hemos encon-
trado nombres bien conocidos en el
ambito de los estudios internaciona-
les econémicos. Cabe distinguir en
el indice del texto trabajos de carac-
ter mas general, a los que se dedica-
ran principalmente nuestros co-
mentarios y otros de Ambito mas lo-
calizado (paises asiaticos, Australia
y Nueva Zelanda) sobre los que,
pese a su gran interés y a la canti-
dad de titulos que les dedican las
principales editoriales sobre temas
econdmicos, haremos solamente co-
mentarios minimos.

La tradicional introduccién de los
editores, junto a la descripciéon mi-
nima de los trabajos incluidos, pre-
senta una novedad respecto a otros
titulos, puesto que indica la filosofia
comun que ha inspirado los traba-
jos. Tratan de identificar las formas
en que las instituciones del mercado
y las politicas publicas tienen un
impacto en los logros econémicos a
través del comercio internacional.
Definido el objetivo, a través del di-
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seno de reformas en las institucio-
nes y en las politicas, podria conse-
guirse un nivel mas elevado de lo-
gros econémicos nacionales.

En la primera parte se encuen-
tran dos trabajos de gran calidad.
El primero de ellos, realizado por
los propios editores del volumen,
lleva el titulo de «Significado y me-
dida de la competitividad interna-
cional». El segundo es obra de J.H.
Gapinski, fallecido poco antes de
que el volumen viese la luz y se de-
dica al desarrollo de un ICOM, defi-
nido por su autor como «Un indice
de la competitividad internacional».

El estudio de Bloch y Kenyon lle-
va a cabo un repaso de las principa-
les aportaciones del pensamiento
econdémico, desde Smith a los auto-
res que establecieron los funda-
mentos del anélisis del comercio in-
ternacional, aprovechando las mis-
mas para obtener una serie de
posibles mediciones de la competi-
tividad internacional. Nos ha pare-
cido un documento bien construido
y lleno de sugerencias para la in-
vestigacion. Parte de la definicion
de competitividad internacional
debida a J. Fagerberg en el volu-
men 98 del Economic Journal como
«la capacidad de un pais para poder
realizar sus objetivos centrales de
politica econdémica, especialmente
el crecimiento de renta y empleo,
sin tropezar con dificultades en su
balanza de pagos».
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Siguiendo el sistema antes sena-
lado, la primera mediciéon de la
competitividad se basaria en los
conceptos encontrados en las obras
de Smith y Ricardo y se expresaria,
como las restantes aportaciones,
por medio de criterios que los auto-
res numeran en orden correlativo.
Asi, el criterio 1 seria la productivi-
dad absoluta del trabajo. El criterio
2, la productividad comparativa del
trabajo. La descripcién de ambos
podria expresarse del siguiente
modo: «un pais es competitivo in-
ternacionalmente en aquellos pro-
ductos en que su produccidon por
unidad de trabajo es mayor (abso-
luta o comparativamente) que la de
sus socios comercialesy. Evidente-
mente, los criterios de los clasicos
han sido actualizados y desde esta
perspectiva también los autores su-
gieren la aplicacion del teorema de
Hecksher-Ohlin relativo a la dota-
cién relativa de los factores. Los
autores llegan asi a un criterio 3
que se enuncia del siguiente modo:
«un pais es competitivo internacio-
nalmente en aquellos productos
que utilizan mucho aquellos facto-
res de produccién de los que el pais
esta dotado con mas abundancia en
relacion a otros paises».

Otro conjunto de criterios de me-
dicién parten de la consideracion
de los desequilibrios en el comercio
entre paises, frente a las hipdtesis
de equilibrio (valor de las importa-
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ciones de cada pais igual al de las
exportaciones). Asi, los autores in-
dican que un pais sera competitivo
internacionalmente si puede con-
seguir un equilibrio interno (com-
binacién de inflaciéon y desempleo
interno sin déficit no deseados en
la balanza de pagos o inestabilidad
del tipo de cambio). Sentada esta
base, pueden construirse tres nue-
vos criterios: el 4, relativo a balan-
za de pagos («un pais que tiene un
tipo de cambio fijo carece de com-
petitividad internacional si man-
tiene un déficit prolongado en su
balanza de pagos»); el 5, referente
al tipo de cambio real («en paises
que tienen tipos de cambio en flo-
tacién, su competitividad interna-
cional esta en relaciéon inversa al
tipo de cambio real»); y el 6, que
define los precios relativos de los
productos ajustados por el tipo de
cambio («un pais es competitivo in-
ternacionalmente en aquellos pro-
ductos que tienen precios inferio-
res a los de productos 1dénticos de
paises extranjeros»).

Cuatro criterios adicionales les
vienen sugeridos a Bloch y Kenyon
por la moderna teoria del comercio
internacional y su consideracién
de las situaciones de competencia
imperfecta, de rendimientos cre-
cientes y de gran variedad de pro-
ductos. El criterio 7 se refiere a los
margenes relativos de beneficio
(«un pais es internacionalmente
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competitivo en aquellos productos
cuyo margen de beneficios es mas
elevado que el de los productos ex-
tranjeros competidores»); el 8 ex-
presa la intensidad relativa de la
I+D («un pais es internacional-
mente competitivo en aquellos
productos con mayor actividad de
I+ D, medida a través de inversio-
nes o del personal dedicado a ellas,
que la realizada en productos ex-
tranjeros competidores»); el 9 indi-
ca la actividad relativa a I+D a
nivel nacional, relacionandola con
las teorias del crecimiento endoge-
no («un pais es internacionalmen-
te competitivo cuando dedica rela-
tivamente mas recursos, medidos
a través de las inversiones o del
personal dedicado a ellas, a activi-
dades de I + D y ello en compara-
ci6én con otros paises). Finalmente,
el criterio 10 se expresa a través
del gasto relativo a la politica in-
dustrial estratégica («un pais se-
ra internacionalmente competitivo
en aquellos productos que apoya
con mayor vigor que sus socios co-
merciales a través de sus gastos en
politica industrial estratégica»).
Una de las criticas més notables
que se han realizado respecto del
concepto de competitividad desde
una perspectiva internacional se
debe a Krugman, quien ha acuia-
do el concepto de «internacionalis-
mo pop» para rechazar la opinién
de que las ganancias del comercio
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en las naciones se consiguen de
una forma similar a los beneficios
obtenidos por las empresas, las
cuales si que compiten con sus ri-
vales. Esto seria contrario a la vi-
sién tradicional, puesto que se pro-
duciria entre los paises una com-
petencia con sus ganadores y sus
perdedores, en contra de la visién
del analisis econémico que mues-
tra que todos los paises ganan con
el comercio. Los autores aceptan
esta aportacion de Krugman que
les permite llegar al criterio 11,
que definen como el de productivi-
dad relativa del trabajo («un pais
consigue competitividad interna-
cional y un elevado nivel de de-
sempenio econdémico en relacion
con otros paises cuando la produc-
tividad de su mano de obra es ele-
vada en relacién a estos otros pai-
ses»).

Los autores senalan, después de
realizar su analisis, que el concepto
de competitividad es multidimen-
sional y especifico de cada situa-
cién: «Una forma de medicién sim-
ple no llega a captar todos los as-
pectos de relevancia para un
producto, un sector o una economia
especifica; pero también el conjun-
to de mediciones més idéneas difie-
re segun productos, sectores y eco-
nomias nacionales y dependiendo
de las instituciones de cada merca-
do». Precisamente, a intentar esta-

blecer un indice representativo al
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que denomina ICOM se dedica el
segundo trabajo de esta parte, el ya
citado de Gapinski, quien senala
que «para un cierto nivel de compe-
titividad internacional el indice es
un concepto vago que quiere decir
cosas distintas a personas diferen-
tes mientras que, a otro nivel, es un
concepto intuitivo».

Por ello, pero dependiendo de la
definicién que se dé, puede esta-
blecerse una cierta clasificacién de
paises segun su indice de competi-
tividad. Gapinski aprovecha 16gi-
camente en esta tarea los trabajos
de diversos autores y senala las ca-
racteristicas o criterios que permi-
tirian en su opinién utilizar diver-
sas series de datos para construir
un indice complejo. Tales criterios
son cinco para él : capacidad de su-
ministro; Ambito internacional; ca-
lidad de productos; rapidez; y pre-
cio. Cada uno de tales criterios de
definicién puede ser expresado a
través de unos indicadores. Asi, la
capacidad de suministro puede ve-
nir expresada a través del tipo de
crecimiento del PNB y la tasa de
desempleo. El ambito internacio-
nal por el grado de apertura de
cada economia y la volatilidad del
tipo de cambio. La calidad de pro-
ductos por la relaciéon de la forma-
cién bruta de capital fijo respecto
al PNB, el gasto publico en educa-
cién y por las patentes. La rapidez,
por la produccién de electricidad y
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las modificaciones en los stocks.
Finalmente, el precio por la tasa
de inflacién y el tipo de crecimien-
to de la productividad de la mano
de obra. Légicamente, una buena
parte del trabajo se dedica a la jus-
tificacién de esos parametros ele-
gidos, a la exposicién de las fuen-
tes de datos y, en general, a una
serie de aspectos técnicos cuyo
analisis rebasaria los limites de
esta resena. Destacamos de su tra-
bajo las diversas ponderaciones y
sus resultados.

El autor lleva a cabo una aplica-
ci6én de su propuesta al conjunto de
paises de la regién del Pacifico
asiatico. No nos ha sorprendido
que, salvo algiin afio excepcional,
los que se clasifican en los dos pri-
meros lugares en aplicacion del in-
dice propuesto sean Singapur y
Hong Kong y los tres tltimos Indo-
nesia, Tailandia y, sorprendente-
mente para nosotros, Corea.

Como todo intento de construc-
ci6n de un indice complejo destina-
do a medir capacidades u otros
conceptos socioecondémicos (el de-
sarrollo humano como caso repre-
sentativo), este indice presenta di-
ficultades de todo orden. Recorde-
mos que en el ambito de la
competitividad han destacado los
informes del World Economic Fo-
rum que también plantean en su
realizacién técnica dificultades de
orden similar a las del ICOM.
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Para nosotros, sin duda, resultan
dignos de aplauso los intentos de
mejorar los instrumentos de cono-
cimiento de las realidades econé-
micas, pero también somos cons-
cientes de que, hoy por hoy, los re-
sultados s6lo pueden ser aceptados
con un amplio grado de relativis-
mo. Con todo, pensamos debe
agradecerse itn memoriam la con-
tribucién de Gapinski.

El segundo grupo de temas se re-
fiere a las instituciones de mercado
en una economia global. Dos de los
trabajos incluidos se refieren a ca-
sos muy concretos y nos limitare-
mos a mencionarlos. Asi, el de D.
Prentice se titula «Inversiones, im-
portaciones y crecimiento de la pro-
ductividad en la industria cemen-
tera estadounidense» y el de D.
Greenaway, R. Upward y P.
Wright lleva el titulo de «Movilidad
sectorial en los mercados de trabajo
estadounidense y britanico». Desde
el punto de vista metodolégico v,
claro estd, también desde la des-
cripcion de realidades concretas
nos han parecido dignos de estudio.
Pero, por buen nimero de razones,
preferimos destacar en nuestras
resefias temas de caracter mas ge-
neral. En esta linea, sefialaremos a
continuacién comentarios sobre los
articulos de P. Dawkins y P. Ken-
yon (recordemos que es uno de los
editores) y de H. Bloch (también
editor) que llevan como titulos res-
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pectivos «El mercado de trabajo y
la competitividad internacional» y
«Poder de mercado y comercio exte-
rior: implicaciones para la politica
de competencian.

El primero de los trabajos se
pregunta (y pretende comprobar)
si los resultados de la internacio-
nalizacion y la globalizacién de los
intercambios han sido favorables o
desfavorables. Los autores reali-
zan para ello un doble ejercicio.
Por una parte, presentan de una
forma muy sencilla los fundamen-
tos teéricos de la relacién comercio
internacional-mercado de trabajo.
Por otra, apoyandose en un buen
numero de experiencias en distin-
tos paises, pretenden realizar una
evaluacién real y operativa de la
teoria, analizando para ello diver-
sas variables (los precios, los sala-
rios, el empleo, la tecnologia), asi
como los efectos de diversas politi-
cas publicas (de seguridad social,
de educacion, de gastos en I + D).
Todo ello contribuye a la formula-
cién de unas consideraciones sobre
las relaciones industriales y los
sistemas de establecimiento de sa-
larios en diversos mercados de tra-
bajo.

Los resultados de esta investiga-
cién pueden resumirse de la si-
guiente forma: 1) los mercados de
trabajo se han modificado en mu-
chos paises de forma sustancial a
lo largo de las dos Gltimas décadas
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del siglo XX; 2) las distribuciones
de remuneraciones han visto au-
mentar sus diferencias entre los
extremos de maximo y minimo, lo
que parece justificarse en la mayor
o menor especializacién; 3) en li-
neas generales, los efectos de la li-
beralizacién comercial no parecen
ser elevados. Por el contrario, si lo
son los que se derivan del progreso
tecnoldogico, que discriminaria en
contra de los trabajadores no espe-
cializados; 4) no resultan faciles de
evaluar —salvo en situaciones
muy especificas— las acciones de
politica econdémica respecto a los
mercados laborales (relaciones in-
dustriales, etcétera); 5) las politi-
cas publicas, sin embargo, han
contribuido de manera positiva a
evitar diferencias ain mayores en
las distribuciones de renta. Las
mismas (como ejemplos se pueden
citar las reformas de sistemas fis-
cales, o las politicas de bienestar y
de formacién) se dirigen a evitar el
«intercambio diabdlico entre dis-
tribucién de renta y de desem-
pleo». Tanto por lo directo de las
reflexiones de los autores como por
el uso que hacen de una bien selec-
cionada literatura su articulo nos
ha parecido mas que notable.

En los Gltimos anos, hemos asis-
tido a una intensificacién del inte-
rés mostrado a distintos niveles
por las cuestiones referentes a la
interaccién de las politicas de com-
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petencia con la comercial. Practi-
camente a ello se han dedicado
buen numero de trabajos de la
OMC y de la OCDE, asi como tam-
bién los de otras instituciones in-
ternacionales y una amplia litera-
tura especifica. De hecho, resulta
dificil no encontrar en los textos, y
especialmente en las colecciones
de trabajos sobre temas de econo-
mia internacional, algin capitulo
o articulo que no se dedique a es-
tas cuestiones. No es una excep-
cién el volumen que examinamos.
Vaya por adelantado que nos ha
parecido una muy buena sintesis
de la cuestion. Evidentemente,
pese a que su autor no ha podido
conocer los magnificos estudios
que en los primeros anos del siglo
XXI se han dedicado a resaltar dis-
tintos aspectos de la misma, sus
cualidades positivas son dignas de
resaltarse.

H. Bloch, el autor a que nos refe-
rimos, se interesa entre las mate-
rias objeto de la politica de compe-
tencia por el control del poder de
mercado y los enfoques predomi-
nantes sobre él. Indica asi entre
tales acciones las siguientes: a) po-
liticas disenadas para limitar
aquellas estructuras de mercado
que pudiesen llevar a un ejercicio
del poder de mercado (por ejemplo,
las normas antimonopolio); y b)
politicas dirigidas a limitar los
abusos de poder de mercado (por
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ejemplo, las prohibiciones sobre
discriminacién de precios). Por su
parte, como alternativas a dichas
politicas, el comercio exterior y las
politicas comerciales dirigidas a la
liberalizacion pueden tener efectos
sobre la concentracion de poder y
también sobre el abuso de dicho
poder de mercado. El autor se pre-
gunta sobre la eficacia del comer-
cio exterior en relacién con el cita-
do abuso. Incluso afirma que «los
criticos de la politica de competen-
cia sefialan que el incremento de
los intercambios internacionales
fortalece la eficacia de los merca-
dos porque introduce un aumento
de la competencia, haciendo me-
nos necesaria la intervencién pu-
blica».

El estudio se lleva a cabo sobre
un sé6lido fundamento teérico (mo-
delos de oligopolio internacional,
de monopolio internacional y si-
tuaciones de pequenas economias
abiertas) y también sobre diversas
contrastaciones. Su conclusién es
clara: «Una evaluacién razonada
de las antedichas teorias y de las
evidencias empiricas plantea se-
rias dudas sobre la hipdtesis de
que el comercio exterior proporcio-
ne una restriccién efectiva del
abuso de poder de mercado por
parte de los productores naciona-
les». Para ello se ha basado en el
analisis de diferentes experiencias
en Canada y en la Unién Europea,
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pero el autor reconoce que su tra-
bajo se limita a una interpretacién
restringida de lo que significa poli-
tica de competencia. En todo caso,
como ya hemos dicho, su contribu-
cién resulta muy positiva.

Forman parte de la tercera par-
te tres articulos de los que consi-
deramos a dos de ellos como de
caracter general («Comercio y co-
municacién» de D. Lamberton e
«Integracién econdémica y coope-
racién politica regional», de J.
Petchey y P. Shapiro) mientras
que el tercero es de indole més es-
pecificamente local: «Dentro de la
caja negra de la proteccion even-
tual australiana», de D. Feaver y
K. Wilson. Comentaremos, si-
guiendo nuestro criterio, los dos
primeros.

Lamberton analiza la opinién
de Arrow sobre las diferencias en-
tre paises referentes a las estruc-
turas de capital, asi como también
«a la mezcla de diferencias entre
los individuos y las productivida-
des». Ello obliga a estudiar, en su
opinién, la comunicacién entre
naciones asi como también la di-
mension internacional de la socie-
dad de la informacién. Sin duda,
hoy se asiste a una enorme expan-
sion de las comunicaciones y de
los flujos de informacién dentro y
entre paises, lo que representa
oportunidades y amenazas para
una mejora de los resultados eco-
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némicos de las naciones. También
senala que «las perspectivas am-
pliadas respecto a la infraestruc-
tura de la informacion y a los pro-
ceso de comunicacién sugieren
que hay muchas posibilidades de
competencia que parecen quedar
fuera de los enfoques més tradi-
cionales». En resumen, existiria,
a través de las diferencias de in-
formaciones, una amenaza de au-
mento en las desigualdades.

El autor senala también los
cambios futuros que se registraran
respecto a la competencia debidos
a la nueva expansién de las infor-
maciones y las comunicaciones
dentro de las politicas publicas,
tanto respecto a la competencia
antes estudiada como también en
nuevos dominios de la propiedad
intelectual y en la regulaciéon de
alianzas internacionales en areas
como las telecomunicaciones. Aho-
ra bien, es preciso cambiar el sen-
tido de las preocupaciones en este
ambito, demasiado volcadas en la
tecnologia (esfuerzos en la oferta),
que han descuidado las demandas
de informacién. En este sentido re-
produce una frase de C. Johnscher
en La economia del ciberespacio:
«Lo que mantendra su valor es lo
que no pueden producir los orde-
nadores, esto es el bien econémico
mas intangible e inaprensible: el
producto creador de la mente hu-

mana».
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Petchey y Shapiro se preocupan
por estudiar algunos tipos de las
consecuencias que, a niveles regio-
nales, pueden tener las decisiones
de politica econdémica sobre los
procesos de integracion. Textual-
mente sefiala que «la integraciéon
en los mercados de factores impli-
ca que en la medida en que un
Estado seleccione y elija sus politi-
cas modificara la distribuciéon de
tales factores moviles (capital y
mano de obra) dentro de la zona de
integracién, lo que tendra un efec-
to sobre los Estados vecinos», o en
otros términos, que con las inte-
graciones se aumentara la interde-
pendencia. Asi, si las politicas de
gastos e ingresos publicos se reali-
zasen de una manera competitiva
podria llegar a ser ineficiente la
politica de asignacién espacial de
los factores.

Utilizando un modelo de dos
Estados con poblaciones dividi-
das segin su movilidad, los auto-
res muestran, junto a lo anterior-
mente resenado, que la coopera-
cién, y no la competencia (una
especie de actuaciones del tipo
beggar-my-neighbour), produce
ganancias de eficiencia en la
asignacién espacial y un nivel
también eficiente de gasto publi-
co y que ello tiene lugar incluso
cuando la regién estd integrada
en el mercado mundial. También

hay que decir que el modelo se re-
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fiere a la eficiencia pero que no
muestra los efectos sobre el bie-
nestar.

Como en las tres partes anterio-
res del libro, la cuarta contiene dos
trabajos centrados en experiencias
de la zona geografica. Son el de P.
Summers «Crecimiento inducido
por las exportaciones en Asia: rela-
ciones a largo plazo y cambio es-
tructural» y el de T. Hazledire «Efi-
ciencia de transacciones en Nueva
Zelanda y Autralia 1961-1996», que
aplican correctamente criterios téc-
nicos conocidos. Por ello, como en
otros casos, examinamos con una
mayor curiosidad los trabajos de in-
dole mas general. También son dos.
El primero de ellos se debe a M. Ro-
gers y lleva como titulo «La difusién
internacional de tecnologia. Llenan-
do la brecha tecnoldgica y el creci-
miento econémico». El segundo se
debe al conocido V. N. Balasubra-
manyan quien, junto a M. Salisu y
D. Sapsford, estudia la «Inversién
Directa Extranjera (IDE) y el creci-
miento econémico en paises en de-
sarrollo: nuevas evidencias».

Rogers se cuestiona si existen
paises que tengan comportamien-
tos mejores que otros a la hora de
absorber tecnologias extranjeras
en orden a acelerar su crecimiento
econdmico, indicando que al lado
de una condicién necesaria —la
existencia de un «gap» tecnoldgi-
co— tales paises deben tener tam-
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bién «capacidad de absorcion».
Este concepto requiere en su medi-
cién unos criterios que permitan la
aplicacion de técnicas econométri-
cas. Rogers utiliza cinco grupos de
variables proxy y una veintena de
criterios que las desarrollan, los
cuales se pueden presentar a tra-
vés de estadisticas internaciona-
les. Tales grupos son: estudios de
nivel superior en el extranjero, te-
lecomunicaciones, publicaciones,
patentes y comercio de bienes de
equipo, y son comparados con es-
tudios de orden similar.

Los resultados de los analisis
mediante regresiones muestran
que el crecimiento de la renta esta
relacionado de manera positiva y
significativa con algunos de los
criterios incluidos en los grupos
antes senalados. Merece la pena
indicarlos: a) namero de estudian-
tes de ingenieria y/o ciencias so-
ciales en el extranjero; b) nimero
de suscriptores al télex; c) cifra de
patentes en relacién con el PIB; y
d) exportaciones de bienes de
equipo igualmente en relacién con
el PIB. Los estudios se han lleva-
do a cabo de forma individual
para cada variable pero también
por otras vias (por ejemplo la apli-
cacion de modelos anteriores de
autores de tanto prestigio como
Sala-i-Martin). En todas las ma-
neras estudiadas, Rogers encuen-
tra una correspondencia entre la
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capacidad de absorcién y el creci-
miento econdémico.

Sin duda, las cuestiones referen-
tes a las relaciones entre IDE y de-
sarrollo econémico, asi como algu-
nos otros de los temas examinados
en el libro, siguen siendo motivo de
interés en la investigacién econo-
mica. Un bien conocido escritor so-
bre estos temas —Balasubraman-
yan— que ha realizado en algunos
trabajos anteriores buenas sintesis
de la literatura existente sobre tal
relacién, junto con sus colaborado-
res, se pregunta, en el volumen que
comentamos, por otros aspectos
quiza menos conocidos. Concreta-
mente, se interrogan acerca de las
condiciones previas (precondicio-
nes) que se precisan para que la
IDE contribuya al crecimiento eco-
némico, asi como sobre los meca-
nismos a través de los cuales puede
lograrlo.

En su contribuciéon parten de
cuatro hipétesis que mas tarde
contrastaran mediante técnicas
econométricas. Ellas son: 1) existe
una interrelacién entre crecimien-
to econdémico y exportaciones; ii)
una condicién necesaria para la
promocion del crecimiento por me-
dio de la IDE es la existencia de un
nivel minimo de dotaciones de ca-
pital humano; 1i1) una utilizacién
eficaz del capital humano conjun-
tamente con la IDE requiere la
existencia de un mercado interior



ICE

adecuado para los bienes produci-
dos; iv) la tecnologia y los efectos
de creacion de habilidades técni-
cas que pueden derivarse de la
IDE no se materializan con la
mera existencia de tal IDE sino
que requieren politicas adecuadas
(especialmente la competencia de
firmas locales).

Los resultados de la investiga-
cién confirman que la contribucién
de la IDE al crecimiento econémi-
co es positiva y significativa esta-
disticamente sdlo en los paises que
siguen politicas de promocién de
exportaciones. Igualmente existen
evidencias de la interaccién entre
IDE y capital humano y entre
transferencias de tecnologia y la
capacidad de absorcién de la eco-
nomia nacional.

Dos comentarios finales de ca-
racter general. El primero, que
consideramos muy positiva la con-
tribucién del texto a un mejor co-
nocimiento de lo que puede enten-
derse por competitividad de un
pais. Ciertamente, ain siguen
existiendo multitud de aspectos a
analizar no sélo en torno al con-
cepto sino en los elementos que
pueden confluir en los que encon-
tramos en el propio titulo del libro,
esto es «la creacion de una econo-
mia internacionalmente competi-
tivan. El segundo, el redescubri-
miento del interés por los estudios

que conllevan comparaciones in-
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ternacionales, tanto por sus impli-
caciones académicas como por sus
consecuencias operativas. El libro
nos ha parecido de interés elevado
en ambos ordenes.

Miguel Angel Diaz Mier
Universidad de Alcald

Anfonio M. Avila Alvarez
Universidad Auténoma de Madrid, TPGA

LA INTERNACIONALIZACION
DE LA ECONOMIA
ESPANOLA HACIA AMERICA
LATINA

Angeles Sanchez Diez
Edita: Universidad de Burgos

TN

ANGELES SANCHEZ DIEZ
ERNACIONALIZACION

\‘: »«.\\\ \1\ EsPAﬁOIA

La internacionalizaciéon de las
empresas espanolas hacia Améri-

ca Latina es uno de los fenémenos
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mas importantes, junto con la in-
tegraciéon en la Unién Europea,
por los que ha pasado la economia
espafnola en los ultimos 20 anos.
Hasta 1994, las empresas espaiio-
las se centraban basicamente en
sus operaciones en el mercado in-
terno y, hasta 1997, Espana era
importadora neta de capital pro-
ductivo. A partir de dicho ano,
Espana pasa a ser exportadora
neta de inversién extranjera direc-
ta, siendo Latinoamérica el princi-
pal destino. Ese nuevo fenémeno,
muy importante en cuanto refleja
la modernizacién de la economia
espaiiola, ha motivado la realiza-
cién de muchos estudios y debates,
sobre todo en las universidades es-
pafnolas y latinoamericanas.

Con el objetivo de arrojar nuevas
luces sobre este debate, el estudio
de Angeles Sanchez Diez, resultado
de su tesis doctoral presentada en la
Universidad Auténoma de Madrid,
analiza la internacionalizacion de la
economia espanola hacia América
Latina, senalando cudles han sido
los factores determinantes en el ini-
cio y consolidacién del proceso.

Para alcanzar su objetivo, la au-
tora estructura su trabajo en cinco
capitulos y unas conclusiones. En
el primero presenta los principales
argumentos tedricos utilizados
para explicar la internacionaliza-
ci6én de las empresas tomando como
referente la teoria ecléctica, que



ICE

proporciona elementos que ayudan
a identificar los principales deter-
minantes de la internacionaliza-
cién de las empresas espanolas. La
leccién del instrumento tedrico en-
riquece sobremanera el estudio,
porque ofrece una visiéon multiple
de los distintos elementos, pues
permite analizar el objeto del estu-
dio desde la perspectiva del pais
emisor de capital y del pais, o re-
gi6n, receptor, considerando el en-
torno econémico internacional.

Ademais, se establece un debate
acerca de la participacién del
Estado en los sistemas econémi-
cos, resaltando las ideas construi-
das sobre la base del pensamiento
neoliberal y neoestructuralista.
Ese aspecto es importante porque
una parte fundamental de las in-
versiones espafolas se han llevado
a cabo a raiz de los procesos de pri-
vatizaciones realizados en toda
Latinoamérica.

En la segunda parte, se estudian
los factores que ayudan a entender
el proceso de internacionalizacion
de las empresas espafiolas desde la
perspectiva de las transformacio-
nes que ocurrieron en la economia
espaniola en los ultimos 20 afios. Se
repasan los cambios acaecidos en
Espana a partir de las tres fechas
claves de la adhesién a la Comuni-
dad Econémica Europea, en 1986,
la consolidacién del Mercado Inte-
rior Unico, en 1993, y la Unién Mo-
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netaria, en 1999. Se examina, por
una parte, la liberalizacion secto-
rial de las telecomunicaciones,
energia y servicios financieros (sec-
tores claves en la internacionaliza-
cién espanola) y, por otra, la rees-
tructuracion de la propiedad de las
empresas ocasionada por los proce-
sos de privatizacidn, las fusiones y
adquisiciones y las participaciones
cruzadas que produjeron una pro-
funda transformacion en la estruc-
tura del poder, y de la capacidad fi-
nanciera de las grandes empresas
espanolas.

En el tercer capitulo, la autora
investiga las transformaciones
econémicas y politicas ocurridas
en América Latina en la Gltima dé-
cada, que pueden ayudar a expli-
car el por qué de la llegada del em-
presariado espafol a la region. Se
muestra como las reformas estruc-
turales inspiradas en el consenso
de Washington, especialmente en
lo que se refiere al proceso de pri-
vatizacion, a la apertura de los
mercados y a la desregulacién, han
desempenado un papel muy im-
portante en la decision de localiza-
ci6on de las multinacionales espa-
fiolas. Ademds, se presenta una
comparacion de la legislacion rela-
tiva al tratamiento de la inversion
extranjera directa, destacando la
apertura de las cuentas de capital.

En el siguiente capitulo se anali-
zan las estadisticas sobre la inver-
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sidon espanola en la region, utili-
zando datos de balanza de pagos
ofrecidos por los bancos centrales
locales, la CEPAL y la UNCTAD,
asi como los recogidos por los re-
gistros ministeriales senalando las
diferencias y dando una explica-
ci6on metodoldgica de ellas, Se ob-
serva que, desde 1994, el principal
destino de la inversién espafiola
son los paises latinoamericanos,
concentrandose en pocos paises
(Brasil, Argentina y Chile) y en po-
cos sectores (petroéleo, servicios fi-
nancieros, energia y telecomunica-
ciones) y empresas. Ademas, se
constata que la inversioén espanola
esta entre las mas importantes en
la regién, especialmente en Sud-
américa. Finalmente, también se
examinan las estrategias de inter-
nacionalizacién de las principales
empresas espanolas, con especial
atenciéon a las caracteristicas del
proceso de internacionalizacién de
Iberdrola,
Unién Fenosa, Repsol, Gas Natu-
ral, BSCH Y BBVA.

En el Gltimo capitulo, antes de

Telefénica, Endesa,

las conclusiones, la autora hace
una evaluacién de las caracteristi-
cas de las inversiones espafiolas
en Latinoamérica, los determinan-
tes y las estrategias de las empre-
sas espanolas y, finalmente, de las
perspectivas de inversién futura
hasta 2005. Este analisis se basa
en la explotacién de dos encuestas
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realizadas a directivos de empre-
sas espafiolas que invierten en la
region, asi como a expertos y estu-
diosos en el tema. A partir de estos
datos se realiza un estudio detalla-
do de las principales caracteristi-
cas y determinantes segun el ta-
maio de la empresa, los paises de
destino, el tipo de inversion, el es-
fuerzo innovador y el ciclo de in-
ternacionalizacion.

Angeles Sanchez concluye que los
elementos que mdas directamente
han determinado las estrategia de
internacionalizaciéon de las empre-
sas espanolas han sido, por el lado
de Espana, los cambios que ocurrie-
ron en su economia a raiz de la inte-
gracion en la Unién Europea y, por
el lado latinoamericano, las trans-
formaciones estructurales que, con
la apertura de los mercados, la des-
regulaciéon y, principalmente, las
privatizaciones, crearon un entorno
favorable a la entrada del capital
productivo internacional, dandose
una coincidencia temporal entre las
necesidades de inversién de las em-
presas espafiolas en creciente com-
petencia en su mercado natural y
las necesidades de financiacién de
las economias latinoamericanas.
Como consecuencia, las grandes
empresas espanolas de los sectores
de telecomunicaciones, energia y
banca se han convertido en empre-
sas lideres y han adquirido capaci-
dad para competir en los mercados
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mundiales. Pese a la caida de los
montos de inversion del dltimo bie-
nio, la autora ve un afianzamiento
de las relaciones que se podran ex-
tender al colectivo de empresas de
menos tamano. La autora concluye
que estas circunstancias, unidas a
la diversificacién geografica y secto-
rial que se estd dando, permiten
afirmar que la internacionalizacién
de la economia espafnola no deberia
generar una sensacion de fracaso,
sino todo lo contrario, de madurez,
de forma que queda abierta la di-
versificacion regional y sectorial de
la internacionalizacién espafiola.

Julimar da Silva Bichara
Doctor en Economia e Investigador de
la Universidad Auténoma de Madrid

RESENAS

ANALISIS ECONOMICO DE
LA FINANCIACION PUBLICA
DE MEDICAMENTOS

Jaume Puig-Junoy

Economia de la Salud y Gestion
Sanitaria, Coleccién dirigida por
Vicente Ortdn, Masson, 2002

El presente titulo de la coleccién
dirigida por Vicente Ortin retne
un conjunto de trabajos elaborados
por profesores especializados en el
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V.Ortun Economia de la Salud y Gestién Sanitaria

Jaume Puig-Junoy
Analisis
economico de

|a financiacion
publica de
medicamentos

M MASSON

area de la economia y gestién de
los servicios sanitarios que tratan,
bajo diversos aspectos, la financia-
cién publica del medicamento. El
tema abordado es clave para la
comprension, dentro de los siste-
mas en los que predomina dicha
forma de financiacién, del signifi-
cado del gasto farmacéutico, tanto
en valor absoluto como por su ten-
dencia constante a incrementarse.

Asi, la obra trata de reunir el
mayor numero posible de claves
para un mejor conocimiento de la
dindmica del gasto farmacéutico
publico y de los efectos que la in-
tervencién tiene sobre él. A través
de la presentacion de una serie de
observaciones empiricas, abre una
evaluacién de los resultados de las
politicas aplicadas en los ultimos
afnos y, aunque lejos de considerar-
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las inadecuadas o intutiles, consta-
ta que la efectividad de las medi-
das sélo se consigue mediante la
aplicacion de politicas integradas,
que aborden globalmente el con-
junto de incentivos, econdémicos y
no econémicos, que condicionan la
prescripcion. El objetivo de mante-
ner y mejorar la financiaciéon de
los medicamentos a medio y largo
plazo pasa, a juicio de los autores
del presente volumen, por optimi-
zar la informaciéon que recibe el
usuario sobre el hecho de que «no
todos los medicamentos son igual-
mente efectivos o necesarios, y que
no hay peor enemigo de la provi-
sién de bienestar en el area de la
sanidad, que la ilusién de que es
posible proporcionar indiscrimina-
damente cualquier tratamiento a
todos los pacientes con indepen-
dencia de su efectividad y de su
costen.

El estudio presenta tres partes.
La primera se ocupa de la eficien-
cia de la intervencion publica en el
sector farmacéutico, sobre la inno-
vacion y los sistemas de regulacion
de precios. Se analiza a continua-
cién el impacto de los instrumen-
tos de racionalizacién y control del
gasto en medicamentos, para con-
cluir, en la tercera parte, con la ca-
racterizacién y perspectivas de di-
cho gasto dentro del sistema sani-
tario espanol. Un anexo final
recoge el listado de estudios publi-
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cados, desde 1980, por economis-
tas espainoles sobre la industria
farmacéutica y los medicamentos.

En el primer capitulo, elaborado
por P. Ibern Regas se aborda, por
su particular interés en este sec-
tor, el analisis de los pros y contras
del fomento de la innovacién en la
industria a través del sistema de
proteccion por patentes. Si bien los
resultados parecen confirmar la
contribuciéon de dicho sistema al
crecimiento del sector, se cuestio-
na a la vez la bondad de este ins-
trumento cuando se aplica de for-
ma indiscriminada, como financia-
cion privada de un bien publico.
Por ello, la extension marginal de
las patentes a paises en desarrollo,
cuando la innovacién ya se ha di-
fundido en los grandes mercados,
ocasiona segun los analistas, pér-
didas de bienestar. El estudio pro-
pone alternativas, bien fundamen-
tadas, basadas en la adquisicién
de las patentes por los gobiernos.

En el

Puig-Junoy analiza los sistemas de

capitulo segundo, J.
regulacién de precios mas repre-
sentativos de los paises OCDE y
observa para el caso espanol, que el
sistema que se aplica desde 1991 y
que consiste fundamentalmente en
la fijaciéon de un precio maximo en
funcién del llamado coste, consigue
mantener un nivel relativamente
bajo de los precios de los medica-
mentos que llevan un tiempo en el
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mercado. Esta tendencia parece es-
tar siendo contrarrestada por la
abundante introduccién de medica-
mentos nuevos de mayor coste, lo
que junto a otras imperfecciones
del sistema de regulacién, que re-
sultan en ineficiencia, ha forzado a
la Administracién a recurrir a otros
instrumentos como los acuerdos
con la industria o los precios de re-
ferencia.

El tercer capitulo, de J. R. Bo-
rrel Arqué, A. Costas Comesana y
R. Novell Torres evalaa la influen-
cia de los procesos de competencia
entre medicamentos, terapéutica y
genérica, sobre las regulaciones,
particularizando sobre los merca-
dos espafiol y britanico.

Cierra esta primera parte el ca-
pitulo dedicado a la eficiencia de la
intervencién en el mercado, elabo-
rado por J. Rovira Forns y J. Dar-
ba Coll sobre los mecanismos de
fomento de la competencia en pre-
cios. Analiza los factores que del
lado de la oferta y de la demanda
limitan ésta, y el fenémeno de dis-
criminacion de precios, precios de
Ramsey. Caracteriza el mercado
internacional de farmacos a la vez
que concluye con una propuesta de
establecimiento de nuevas bases
para el comercio internacional de
medicamentos.

La segunda parte se dedica a la
aplicacion de los instrumentos de
control del gasto mas utilizados
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por los financiadores publicos. El
capitulo cinco, de G. Lépez Casas-
novas y J. Puig-Junoy estudia la
accion de los precios de referencia
como mecanismo de reembolso, su
justificaciéon y los efectos espera-
dos de su uso en Espana.

A continuacion, el capitulo seis
sobre el papel de los seguros en la
financiaciéon de los medicamentos,
de la profesora B. Gonzalez Lo-
pez-Valcarcel, introduce la discu-
sién en torno al significado de las
formas de participacién del usuario
o paciente en el pago de los medica-
mentos, copago en los sistemas de
aseguramiento publico obligatorio
o no. Del analisis de distintas expe-
riencias en varios paises extrae la
comparacion entre los efectos espe-
rados y los observados y la repercu-
s16n sobre cuestiones de ordenacién
y politica de mas largo alcance.

J. L. Pinto Prados y X. Badia
Llach introducen, en el capitulo
séptimo, los Ambitos de decisién en
la politica del medicamento. Abor-
dan el andlisis tedrico de la regu-
lacién y centran su atencién en la
influencia de la evaluacién econé-
mica del fenémeno sobre las actua-
ciones de la Administracién, pres-
tando una atencién especial a la
autorizaciéon del registro para su
dispensacién, el precio y la politica
de patentes.

Las medidas orientadas a influir
en las decisiones del prescriptor
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son el objeto del capitulo de los
profesores L. Cabiedes Miragaya y
V. Ortin Rubio, tratando por se-
parado los incentivos financieros,
coercitivos o no, frente a otras ac-
ciones de formacién, informacién,
seguimiento, relacién con otros
profesionales, presiéon de los pa-
cientes, etcétera.

La tercera parte, destinada a un
acercamiento a la situaciéon actual
de nuestro sistema sanitario y a la
evolucién que se prevé del gasto far-
macéutico, esta formada por los dos
capitulos finales. Asi, G. Lépez-Ca-
sasnovas basandose en observacio-
nes del comportamiento del gasto y
el desarrollo de la financiaciéon pu-
blica en el tiempo, concluye que el
analisis de datos simples puede in-
ducir a observaciones poco esclare-
cedoras e incluso contradictorias,
por ejemplo, unos valores de partici-
pacién del gasto farmacéutico sobre
el sanitario total por encima de la
media occidental, a la vez que resul-
ta un gasto per cdpita por debajo del
promedio en la UE. Se puede dedu-
cir de todo esto que, a pesar de que
el gasto en medicamentos ha sido
objeto en los ultimos afos de todo
tipo de tentativas de contencién po-
sibles, la practica debe estar enmar-
cada en un entorno de consenso le-
gal estable que garantice la evolu-
cién deseada en el medio plazo.

El capitulo diez aporta una revi-
sién efectuada por F. Lobo, M. Ca-
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banas Saenz y R. Gonzalez Pérez
de los trabajos realizados en Espa-
fa en los Gltimos veinte afos sobre
economia del medicamento, que se
completa con un listado de los mis-
mos, incluido como anexo.

En definitiva, el volumen co-
mentado constituye una obra des-
tinada a la profundizacién de las
politicas de transformacion de los
servicios sanitarios a partir del
analisis de la gestion del gasto en

medicamentos.

Maria Angeles Pérez Cerezo

INVESTIGACION
Y TECNICAS DE MERCADO

Angel Fernandez Nogales
ESIC, 2002
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La Investigacién de Mercados
es una de las areas que las organi-
zaclones espafnolas (empresaria-
les y no empresariales) han ido
valorando mas a medida que se
han incorporado a la practica pro-
fesional personas formadas en
este campo. El autor de este libro
lleva 22 anos ensefiando cémo se
debe concebir la investigaciéon en
marketing a los alumnos de la
Universidad Auténoma de Ma-
drid y de otras universidades o es-
cuelas. Este manual es uno de los
resultados de su labor docente e
investigadora.

A lo largo de su carrera acadé-
mica, Angel Fernandez Nogales
ha contactado con muchos profe-
sionales del sector que han cola-
borado con él en el Departamento
de Financiacién e Investigacion
Comercial y le han permitido
mantener una linea de comunica-
cién continua y estar al dia en las
novedades que se producen en el
sector e incorporarlas a su activi-
dad docente e investigadora.

El titulo del libro se ha elegido
pensando en el objetivo principal,
el pablico al que va dirigido. En
concreto, alumnos de licenciatu-
ra o postgrado en administracién
de empresas, investigacion y téc-
nicas de mercado o marketing.
Ademas de los estudiantes uni-

versitarios, cualquier persona in-
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teresada en conocer cOmo se rea-
liza la investigacién comercial,
qué técnicas son las mas adecua-
das para obtener informacion,
cémo es el proceso de muestreo y
qué métodos son los que mas se
utilizan a la hora de analizar los
datos encontrara que este libro
estd escrito en un lenguaje senci-
Ilo y que sigue un enfoque muy
didactico y ameno, con ejemplos
claros y variados.

La principal aportacién del tex-
to consiste en que se ilustra el
proceso de investigacién comer-
cial incorporando un gran nimero
de aplicaciones, ejemplos y resul-
tados que provienen de la reali-
dad profesional, puesto que el au-
tor ha contado con la colaboracién
de algunas de las asociaciones,
institutos de investigacién de
mercados o consultoria méas im-
portantes del sector, como AC
Nielsen, Alef Millward Brown,
AIMC, Emer GFK, Ergo Millward
Brown, Information Resources,
Invymark, Ipsos Eco Consulting,
Sofrés o Taylor Nelson Sofrés.
Asimismo han colaborado otras
empresas menos conocidas pero
que son especialistas en algunas
técnicas o mercados, como Arco
Iris, GIC o Tatum.

El libro comienza con el concep-
to y metodologia de investigacion

comercial, presentando ademas
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datos sobre la investigacién de
mercados en Espafa y a nivel
mundial y dedicando un ltimo
apartado a la ética y el marco le-
gal. En los dos siguientes capitulos
se definen las técnicas explorato-
rias, en concreto, las técnicas cua-
litativas (entrevista en profundi-
dad, dinamica de grupos y técnicas
proyectivas) y la observacién. Los
capitulos cuarto y quinto se de-
dican a la encuesta y al cuestiona-
rio, respectivamente. En el capitu-
lo sexto se explica el proceso de
muestreo y el trabajo de campo. La
metodologia de panel esta descrita
en el capitulo séptimo. Para termi-
nar con las técnicas de obtencién
de informacién, en el capitulo octa-
vo se abordan el 6mnibus, el trac-
king y la experimentacién. Por l-
timo, los capitulos noveno y déci-
mo tratan de realizar una primera
aproximacion a la técnicas de ana-
lisis de informacién (univarian-
tes, bivariantes y multivariantes).
También el Gltimo capitulo se de-
dica a la elaboracién del informe.
Al final de cada capitulo se inclu-
yen tanto bibliografia como direc-
ciones en Internet que facilitan el
contacto con las empresas y permi-
ten ampliar los conocimientos so-
bre cada uno de los métodos que se
han abordado en el texto.

Moébnica Gémez Sudrez
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Este libro completa la trilogia
sobre desigualdad, trabajo y de-
mocracia publicada en la Editorial
Biblioteca Nueva. El autor, cate-
dratico de Sociologia en la UNED,
realiza un repaso sistematico de
las carencias de las democracias
actuales. Se plantea, en primer lu-
gar, como los cambios sociales pue-
den estar afectando a la implica-
ci6n de los ciudadanos en la vida
democratica. La crisis de la fami-
lia, la precariedad laboral y la se-
paracién entre politicos y sociedad
conducen a una democracia desar-
ticulada, desvertebrada, con un
poder altamente concentrado y
unos medios de comunicacién que
no siempre cumplen el papel de
control que de ellos se espera. El
autor pone de manifiesto los retos
del capitalismo: la pobreza, la de-
sigualdad, el paro y el subempleo.

Todos estas cuestiones se ilus-
tran con los datos del Grupo de
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que, durante los ultimos afios, vie-
ne reflejando los cambios sociol6gi-
cos de los espanoles respecto al pa-
pel del sector publico, sus creen-
cias y valores y la percepciéon que
los ciudadanos tienen del poder y
la riqueza.

El autor aboga, en Gltimo térmi-
no, por una democracia postliberal,
realmente participativa, que prime
la igualdad de oportunidades y la
participacion de individuos e insti-
tuciones. Para aplicar estas refor-
mas es necesario ensanchar la base
social capaz de favorecer los cam-
bios que, por el momento, aparece
excesivamente fragmentada en tor-
no a numerosos movimientos socia-
les que, en la actualidad, carecen
de un sustento tedrico suficiente-
mente articulado y una estrategia
definida.

Redaccién de ICE



