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UNA PANORAMICA SOBRE
LOS ESTUDIOS EMPIRICOS ACERCA
DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

ESPANOL

Dentro del comercio exterior espaniol, la importancia del comercio intraindustrial (CII)
ha experimentado un importante crecimiento durante las ultimas décadas, siendo en la
actualidad un tipo de comercio que supone tres cuartas partes de los intercambios frente
al comercio interindustrial tradicional. Tras un breve repaso de las aportaciones
teoricas sobre el CII, se ofrece una cuantificacion y se analizan otros estudios empiricos
sobre este tipo de comercio realizados para la economia espariola, intentando mostrar
los aspectos comunes y las diferencias que muestran entre ellos.
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1. Introduccion

Antes de analizar la importancia del comercio intrain-
dustrial (Cll) dentro del comercio exterior espafiol se
realizara un breve repaso de las aportaciones teoricas
que intentan explicar este hecho, desde aquéllas que
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muestran al Cll como irreconciliable con el modelo tradi-
cional neoclasico de comercio internacional hasta las
mas recientes de caracter integrador.

A continuacién se enumeran las dificultades de este
tipo de estudios: la propia definicién de lo que entende-
mos como producto; el uso de distintos indices o meto-
dologias para su medicion; hasta la posibilidad de la
consideracion estricta de la bilateralidad de los flujos co-
merciales o no.

En el siguiente apartado se aporta una medida de la
intensidad de este fendmeno dentro del comercio exte-
rior espanol utilizando parte de la metodologia expuesta
con anterioridad.

La revision de los trabajos empiricos acerca del Cll en
Espafia ocupa el siguiente epigrafe de este trabajo, en
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el cual se resaltaran sus resultados y qué tipo de técnica
0 metodologia se ha empleado.

Finalmente, se aportan las conclusiones de este
estudio.

2. Marco tedrico: breve descripcion

El comercio intraindustrial (Cll) es uno de los fenéme-
nos a los que se ha prestado mas atencién dentro de los
estudios sobre el comercio internacional en las ultimas
décadas. Esto se debe a que es un tipo de comercio
que, en principio, no encaja bien dentro del modelo neo-
clasico de comercio internacional mas extendido y utili-
zado: el de las proporciones factoriales o modelo de
Heckscher-Ohlin (H-O) o, en otras palabras, el marco
tedrico que ofrece el modelo H-O resulta inconsistente
con este tipo de comercio’.

Este problema se ha intentado explicar desde diver-
sos puntos de vista, casi siempre relajando alguno de
los supuestos clave del modelo H-O: introduciendo la
competencia imperfecta y la diferenciacion de produc-
tos, las economias de escala, el papel de las externali-
dades, las diferencias tecnolégicas e, incluso, el acci-
dente historico.

Asi, Krugman y Obstfeld (1995) muestran como el co-
mercio intraindustrial puede no reflejar ventaja compa-
rativa. Son las economias de escala las que impiden
que cada pais produzca el rango completo de productos
por si mismo; con lo que las economias de escala pue-
den llegar a constituir un origen independiente del co-
mercio internacional. De esta forma, la presencia de
fuertes economias externas tiende a confirmar la exis-
tencia de patrones de comercio intraindustrial, cuales-
quiera que sean sus fuentes originarias. Ademas, para
estos autores, «las economias externas proporcionan

" Porque, por una parte, la mayoria del comercio internacional se
establece entre paises desarrollados (con dotaciones factoriales
parecidas) y, por otra, el comercio del mismo tipo de bienes (similares)
en ambas direcciones se hace cada vez mas importante (y los bienes
similares se producen con dotaciones factoriales similares).
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un importante papel al accidente histérico en la determi-
nacion de quién produce qué, y pueden permitir a los
patrones de especializacion establecidos persistir, inclu-
so cuando van en contra de la ventaja comparativa».

En cuanto al papel de la estructura del mercado des-
tacan las aportaciones de Lancaster (1980) y Helpman y
Krugman (1985) en la introduccién de la competencia
monopolista, con la que el comercio se podria explicar
por la diversidad de gustos de los consumidores y por la
demanda de mayores variedades del mismo producto.
Asi, la diferenciacion horizontal de productos vendria
explicada por los modelos de competencia monopolista,
en la cual los productos son similares en casi todas sus
cualidades (calidad, prestaciones,...) pero que se dife-
rencian en el disefo, la marca comercial, etcétera.

La introduccién del oligopolio como estructura de
mercado favorece la apariciéon de Cll basado en los cos-
tes fijos en I+D que pueden soportar las distintas empre-
sas como proponen Shaked y Sutton (1984): se trataria
de modelos con diferenciacién vertical de producto don-
de los costes variables medios aumentan a medida que
la calidad del producto es mayor.

También favorece la aparicion del Cll la diferenciacién
vertical de productos, donde los bienes, a pesar de ser
similares, se diferencian principalmente por la calidad;
diferenciacion vertical que se explica tanto por los mo-
delos de oligopolio y las diferencias tecnoldgicas, como
por los modelos de ventaja comparativa, ya que como
muestran Falvey y Kierzkowski (1987) la diferenciacion
vertical de productos, es decir, las distintas calidades
con las que un producto dado puede salir al mercado,
estan sustentadas en dotaciones factoriales diferentes y
en diferencias tecnoldgicas.

Sin embargo, lo que diferencia el Cll con diferencia-
cion vertical de productos del comercio tradicional entre
distintos sectores es que ni las diferencias en las dota-
ciones factoriales, ni las diferencias tecnoldgicas entre
los paises que comercian son tan amplias en el caso de
los paises industrializados como las existentes entre
paises industrializados y no industrializados. Por esto, y
a diferencia del comercio interindustrial, o comercio de



bienes que utilizan distintas combinaciones de factores
en su produccioén, que viene explicado por las diferen-
cias en la dotacion factorial de los paises, se relaciona
la existencia de ese ClI vertical, o comercio de bienes si-
milares pero de diferente calidad, entre paises desarro-
llados con pequefas diferencias entre dotaciones de
factores y tecnologias que no son faciles de captar.

Por otra parte, el Cll en productos homogéneos es
posible cuando los costes de transporte son elevados
en caso de bienes sujetos a condiciones de produccion
de caracter ciclico (energia eléctrica o productos agra-
rios por ejemplo). Aunque en este caso, para algunos
autores puede tratarse de una mera curiosidad tedrica,
como afirma Deardorf (1984), mientras que para otros
puede tener importancia, como por ejemplo para Help-
man y Krugman (1985) cuando incluyen las externalida-
des, o en el caso del dumping reciproco como muestran
Brander y Krugman (1983).

Dentro de los intentos por integrar las explicaciones
del Cll dentro del modelo neoclasico de las proporcio-
nes factoriales destacan el de Krugman (1981), que in-
cluye las diferencias en las dotaciones factoriales en
sus modelos y considera dos tipos de comercio: el inte-
rindustrial (basado en las diferencias de dotaciones fac-
toriales) y el intraindustrial (que creceria con la seme-
janza en las dotaciones factoriales) y el de Helpman
(1981), que llega a resultados parecidos generalizando
el teorema H-O donde las diferentes dotaciones facto-
riales explicarian el comercio interindustrial y las econo-
mias de escala y la diferenciacion de producto el intrain-
dustrial.

Los estudios mas recientes han ido precisamente en-
caminados a insertar este Cll de diferenciacion vertical
de productos en el modelo neoclasico tradicional am-
pliandolo; asi, Davis (1995) y Davis y Weinstein (1998)
proporcionan un tratamiento unificado de un amplio nu-
mero de fendmenos (comercio intraindustrial, el volu-
men de comercio Norte-Norte, el éxito del modelo gravi-
tacional de comercio, la teoria de las multinacionales,
etcétera). Estos autores se basan en Krugman (1980),
que, para ellos, identifica una observacion que resulta

critica para distinguir la ventaja comparativa de los ren-
dimientos crecientes y es la proporcionada por los mo-
delos con costes de transporte que son conocidos como
geografia econdmica.

Por otra parte, Venables (2001) muestra como la teo-
ria del comercio se enriquece con trabajos que conside-
ran como bases de la ventaja comparativa por una parte
el tamano del mercado, que incide en los rendimientos
crecientes y los mercados de competencia imperfecta,
y, por otra parte, los condicionantes geograficos, como
pueden ser los derivados del transporte sobre la estruc-
tura industrial. Ademas, otros aspectos como el desa-
rrollo de las tecnologias de la comunicacion que favore-
cen la fragmentacién vertical de los procesos producti-
vos, los flujos de inversién directa, los movimientos de
factor trabajo, asi como la cualificacion de los trabajado-
res, junto con el papel de las externalidades y de los
procesos de causacion acumulativa tienen un papel re-
levante en la nueva configuracién de las nuevas teorias
del comercio internacional.

Se han sugerido, ademas, otras hipétesis que han ob-
tenido buenos resultados en las contrastaciones empiri-
cas. Tal es el caso de la distancia entre los paises que
comercian, la existencia de fronteras comunes o el me-
nor nivel de barreras comerciales existentes entre pai-
ses que pertenecen a un mismo esquema de integra-
cion, incluso el tener un idioma comun. En definitiva, va-
riables que no disponen de un soporte tedrico tan solido
pero que muestran capacidad explicativa en los ejerci-
cios empiricos, ademas esta situacion propicia que mu-
chas de las explicaciones al Cll se puedan solapar.

3. Problemas de medicién: indices utilizados,
calidades, bilateralidad, problemas derivados
de la agregacion estadistica

Un aspecto importante es la medicion del Cll. Para
ello, diversos autores han propuesto una serie de indices
de entre los cuales el que mas éxito ha tenido es el pro-
puesto por Grubel y Lloyd (1975) en su versién simple o
en su version corregida por el saldo, donde lo que se
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hace es dar una medida del solapamiento de los flujos
comerciales, aplicable tanto a cada tipo de producto,
como a cada industria, de acuerdo con las siguientes ex-
presiones:

|Xi - mi|

GLli=1- (1]

Xi + mi

GL2i = —! (2]

E(mmf)—‘lz(x,-_m,){

Z(Xi+mi)—Z|Xi—mi|

En otras palabras, estos autores ofrecen una idea de
la importancia de cada una de las direcciones del flujo
en funcioén de la contraria para el mismo bien.

Alternativamente, aplicando el criterio del solapa-
miento que propone la metodologia propuesta por Fon-
tagné, Freudenberg y Péridy (1997), se puede conside-
rar que estamos en presencia de Cll cuando el flujo me-
nor, para un mismo producto, sea superior al 10 por 100
del mayor, de acuerdo con la siguiente expresion:

min(Xi,M;)

10%
max(X, M) 3]

Este umbral de solapamiento descansa en que la
consideracion de intra o interindustrial afecta a todo el
flujo de cada posicion, no solamente a la parte solapada
del comercio como se hace habitualmente con el indice
de Grubel y Lloyd2. De esta forma se ofrece para un
mismo producto, en un periodo temporal determinado,
solamente una explicacién tedrica y no dos explicacio-
nes alternativas si lo dividimos en dos secciones (lo so-
lapado y lo no solapado).

2 De todas formas, esta consideracion cambia el umbral a partir del
cual se considera un flujo como intraindustrial desde el 50 por 100 del
indice Grubel y Lloyd, en su aplicacion mas habitual, al 18,18 por 100
en esta vision mas restrictiva.
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Otra cuestion importante es la de la diferenciacion por
calidades, la distincion entre los distintos tipos de dife-
renciacion de producto. Siguiendo a Greenaway, Hine y
Milner (1994) podemos aproximar las diferencias en la
calidad con las diferencias en los precios (que, a su vez,
son aproximados por los valores unitarios de importa-
cion y exportacién) de los bienes vy, si esas diferencias
son lo suficientemente amplias, entonces estariamos en
presencia de Cll con diferenciacién vertical de producto.
Los autores proponen la cota® de esta diferencia en el
15 por 100 del precio de exportaciéon con respecto al de
importacion, de acuerdo con la siguiente expresion:

0,85 < YYXi 445 [4]
VU,

Légicamente, si las diferencias en los precios no su-
peran este umbral estariamos en presencia de ClIl con
diferenciacion horizontal de productos.

Siguiendo a estos autores, entonces podemos dividir
el Cll con diferenciacion vertical de productos en: Cll de
productos de alta calidad, en los que el precio de expor-
tacion es superior al precio de importacion y Cll de pro-
ductos de baja calidad, donde el precio de importacion
seria superior para cada tipo de producto considerado.
El tramo central incluiria el comercio basado en la dife-
renciacion horizontal de productos y el de productos ho-
mogéneos, no pudiendo distinguir entre uno y otro.

Por otra parte, esta la cuestion de la bilateralidad de
los flujos comerciales, que puede ser importante a la
hora de considerar al comercio como de caracter intrain-
dustrial o no, es decir, teniendo en cuenta el origen y el
destino de los flujos comerciales. Abd-el-Rahman
(1986) soluciona este problema considerando solamen-
te el Cll con cada pais por separado, ya que de no ha-

3 Este criterio, aunque es arbitrario, se justifica por medio de un
estudio de sensibilidad, en el que tomando valores superiores en las
diferencias no se mejoran los resultados sustancialmente y podriamos
incluir dentro de la diferenciacion vertical productos que no tuvieran una
diferencia de calidad justificada.



cerlo asi podriamos considerar como ClIl el comercio
que se realiza con dos paises de forma conjunta cuando
de forma separada podria tratarse de comercio interin-
dustrial con cada pais.

Sin embargo, Carrera (1997) afirma que «si la pre-
gunta relevante es cual es la proporcién de comercio
cruzado existente en un sector para conocer, por
ejemplo, el efecto de un aumento de la apertura, en
términos de costes de ajuste y reasignacién de facto-
res de produccion lo interesante puede ser medir el
Cll utilizando flujos agregados, ya que lo relevante
puede ser la existencia de flujos de importacion y ex-
portacién y no sus origenes y destinos».

Ademas, el grado de desarrollo de los distintos ser-
vicios estadisticos y la complejidad de las nomencla-
turas estadisticas tienen un efecto importante sobre
el Cll, aunque es cierto que el fendmeno del Cll no es
exclusivamente un problema de agregacion estadis-
tica, lo cierto es que merece la pena detenerse un
instante en esta cuestién, ya que un nivel de agrega-
cién bajo puede incluir dentro de una misma catego-
ria productos bastante diferentes con pocas caracte-
risticas en comun, pero por otra parte, una desagre-
gacion excesiva podria caer en una diferenciacion
demasiado trivial entre productos, lo que la haria
poco operativa.

Finalmente, no existe unanimidad a la hora de qué
fuente estadistica consultar, ni cual debe ser la nomen-
clatura estadistica a seguir, ya que no hay una definicién
clara y contundente de lo que es sector ni muchas de las
distintas clasificaciones de productos atienden a su ori-
gen sectorial.

4. Magnitud del Cll en Espaiia

Con el fin de facilitar al lector una referencia acerca de
la importancia del CII, a continuacién se ofrece una
cuantificacion del fendmeno para el caso espafiol frente
al resto del mundo en el comercio de bienes. Los cua-
dros que se presentan se han obtenido empleando la
clasificacion arancelaria vigente en cada periodo tem-

poral, y siempre utlizando el maximo nivel de desagre-
gacioén posible?.

Se han calculado los porcentajes de comercio intrain-
dustrial aplicando el criterio del solapamiento que pro-
pone la metodologia propuesta por Fontagné, Freuden-
berg y Péridy (1997) descrito en el apartado anterior,
asi, delimitamos el ClI frente al comercio interindustrial:
todos aquellos productos (o posiciones arancelarias),
que cumplen la condicién relativa al solapamiento se
consideran de caracter intranidustrial, mientras que los
que no sobrepasan ese umbral se consideran flujos de
caracter interindustrial.

Para la distincién entre las gamas de calidad se ha
seguido el criterio propuesto por Greenaway, Hine y Mil-
ner (1994) anteriormente citado, considerando que las
diferencias en los valores unitarios de exportacion e im-
portacion de cada producto reflejaban diferenciaciéon
vertical cuando su diferencia sea superior al 15 por 100,
si la diferencia es menor del 15 por 100, entonces se
considera que ese producto o es homogéneo o esta di-
ferenciado horizontalmente.

Ademas, dentro de la diferenciacion vertical, si el valor
unitario de exportaciéon es superior al de importacion ha-
blaremos de producto de gama alta, en cambio si es infe-
rior nos encontrariamos con un producto de gama baja.

Finalmente, los productos que presenten diferencia-
cion horizontal y los productos homogéneos se agrupan
en la gama media, como ya se menciono.

Por razones de sencillez, se ha considerado el mundo
en su conjunto para mostrar la magnitud del fenémeno
dentro del comercio total. Por tanto, no se ha tenido en
cuenta el efecto de la existencia de flujos bilaterales que
al considerarse en conjunto puedan aparecer como in-
traindustrial cuando serian de caracter interindustrial si

4 En 1980 la Nomenclatura de Bruselas, de 1981 a 1987 la NIMEXE,
nomenclatura internacional de importaciones y exportaciones. Desde
1988 en adelante la Nomenclatura Combinada utilizada por la
Comunidad para establecer el arancel comun TARIC. Los niveles de
desagregacion utilizados fueron de 6 o 7 digitos hasta 1987 y 8 digitos
desde 1988 en adelante.
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se considerase pais a pais. De esta forma se ofrece una
cifra, en todo caso, maxima.

Se presentan los resultados para el conjunto del volu-
men de comercio, para las importaciones y para las ex-
portaciones.

En el Cuadro 1 se puede apreciar como el volumen de
intercambios espafioles con el resto del mundo toma un
caracter cada vez mas intraindustrial. Este tipo de co-
mercio ya presentaba una cierta importancia a princi-
pios de los afios ochenta. Sin embargo, desde media-
dos de esa década se observa un fuerte aumento de su
proporcion, convirtiéendose en mayoritario desde 1987
en adelante. Se aprecia otro fuerte aumento desde
1996, alcanzando las proporciones maximas al final del
periodo temporal considerado.

Este aumento del comercio intraindustrial espafol se
produce en detrimento de la importancia del comercio
interindustrial tradicional, que no llega a alcanzar la
cuarta parte del total de los intercambios espafnoles en
los ultimos afios.

Dentro del Cll, el de diferenciacion horizontal y pro-
ductos homogéneos ha ido ganando terreno en los ulti-
mos anos, convirtiéndose la gama media en la mayorita-
ria desde 1993 en adelante, aunque siempre es mas im-
portante el comercio de diferenciacion vertical de
productos en conjunto.

Dentro del Cll con diferenciacién vertical siempre
ha sido mas importante la gama baja que la alta, aun-
que su dinamica temporal es distinta: asi, la gama
baja ya era importante a principios de los afios ochen-
ta, siendo la mas amplia hasta 1992 y, a partir de esa
fecha, se ve superada por la gama media. Asi, pre-
senta valores cercanos al 25 por 100 del volumen de
comercio desde mediados de los afios ochenta en
adelante, por lo que no se aprecia un aumento de esta
gama en los ultimos afios. En cambio, la gama alta,
que parte de valores muy bajos, presenta un notable
avance hasta mediados de los afios noventa, donde
parece estancarse. Asi, se ve como el aumento del
Cll espanol se apoya en el aumento de las gamas alta
y media en mayor medida que en la baja.
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CUADRO 1
COMERCIO EXTERIOR DE ESPANA
CON EL RESTO DEL MUNDO:
VOLUMEN DE COMERCIO *
(En o/o)
Comercio intraindustrial Comercio

Afio Baja Media Alta  Total IMterindustrial
1980 ... 23,05 8,67 5,57 37,29 62,71
1981 ... 18,40 7,63 6,54 32,57 67,43
1982 ... 18,78 9,34 6,40 34,51 65,49
1983 ... 15,73 12,79 5,89 34,41 65,59
1984 ... 15,06 15,86 6,55 37,47 62,53
1985 ... 15,56 13,53 9,21 38,30 61,70
1986 ... 21,35 14,61 11,66 47,63 52,37
1987 ... 27,10 13,85 10,98 51,93 48,07
1988 ... 23,36 23,16 14,22 60,73 39,27
1989 ... 23,22 18,10 13,73 55,06 44,94
1990 ... 24,31 22,41 13,30 60,02 39,98
1991 ... 23,59 22,87 15,17 61,63 38,37
1992 ... 26,68 26,13 15,36 68,17 31,83
1993 ... 22,49 28,38 17,84 68,70 31,30
1994 ... 24,67 24,99 20,61 70,27 29,73
1995 ... 24,85 26,15 16,78 67,78 32,22
1996 ... 23,34 32,45 17,88 73,67 26,33
1997 ... 23,31 28,48 20,38 72,17 27,83
1998 ... 26,87 28,36 19,42 74,65 25,35
1999 ... 23,34 29,56 24,10 77,00 23,00
2000 ... 22,00 30,32 22,16 74,48 25,52
2001 ... 24,16 28,59 24,08 76,83 23,17
NOTA: * Pesetas corrientes.
FUENTE: Elaboracién propia con datos proporcionados por la AEAT.

Veamos ahora cual es el comportamiento de cada flu-
jo por separado:

En el caso de las importaciones, Cuadro 2, hay un cla-
ro predominio del comercio interindustrial en los primeros
afos ochenta, que se explica entre otras razones porque
estamos considerando el total de bienes comerciados, y
por tanto, de materias primas y combustibles. Desde me-
diados de esta década se aprecia un descenso de las im-
portaciones interindustriales para pasar a tener un carac-
ter minoritario dentro de las importaciones en la década
de los afios noventa, llegando a representar solamente
algo mas de la cuarta parte de las importaciones.



CUADRO 2
COMERCIO EXTERIOR DE ESPANA
CON EL RESTO DEL MUNDO:
IMPORTACIONES *
(En %)
Comercio intraindustrial Comercio
Baja Media Alta  Total 'Mterindustrial

1980 . .. 5,07 6,70 17,44 29,22 70,78
1981 ... 5,73 5,51 15,06 26,30 73,70
1982 ... 5,97 6,73 15,14 27,85 72,15
1983 . .. 4,93 9,29 14,00 28,23 71,77
1984 . .. 5,37 12,72 13,96 32,05 67,95
1985 . .. 8,03 9,66 14,21 31,90 68,10
1986 ... 11,75 12,79 18,99 43,53 56,47
1987 ... 10,15 12,32 25,29 47,76 52,24
1988 ... 13,85 19,01 21,00 53,87 46,13
1989 ... 13,02 15,53 20,89 49,44 50,56
1990 ... 12,51 20,54 23,23 56,29 43,71
1991 ... 14,96 21,00 22,63 58,59 41,41
1992 ... 15,21 21,35 24,98 61,54 38,46
1993 ... 17,84 24,60 22,32 64,76 35,24
1994 ... 17,83 22,38 25,96 66,17 33,83
1995 ... 16,75 24,00 24,76 65,51 34,49
1996 ... 18,77 26,34 23,51 68,62 31,38
1997 ... 17,55 26,99 23,44 67,98 32,02
1998 ... 19,74 2411 26,56 70,42 29,58
1999 ... 21,86 28,33 23,66 73,85 26,15
2000 ... 20,23 27,46 22,30 69,98 30,02
2001 ... 23,33 24,48 24,32 72,13 27,87
NOTA: * Pesetas corrientes.
FUENTE: Elaboracion propia con datos proporcionados por la AEAT.

El Cll, por su parte, pasa de tener valores muy bajos
a convertirse en mayoritario, suponiendo las tres
cuartas partes de las importaciones a finales de los
afios noventa.

La descomposicion de este Cll muestra un avance de
las tres gamas de calidad durante el periodo considera-
do, siendo las importaciones de gama alta las mas im-
portantes, en este sentido la gama baja ha experimenta-
do un fuerte avance, la gama alta ha sido durante todo
el periodo mayoritaria. Prima el vertical sobre el horizon-
tal. Sin embargo, la gama media experimenta un fuerte
avance convirtiéendose en la gama que mas comercio
supone al final del periodo.

En el Cuadro 3 se muestra la distincion de la corriente
exportadora espafiola, que pasa de tener un predominio
del caracter interindustrial a ser mayoritariamente de ca-
racter intraindustrial. Las exportaciones espafiolas refle-
jan los cambios y los esfuerzos realizados por el aparato
productivo espafiol en las dos ultimas décadas, aunque,
este cardcter intraindustrial es mas acentuado desde el
punto de vista de las exportaciones que por parte de las
importaciones, lo que se explica debido al permanente
déficit comercial espafiol.

Con respecto a la diferenciacion de productos o ga-
mas de calidad, predomina durante todo el periodo el
Cll con diferenciacién vertical de productos, pero se
pasa de un claro predominio de la gama baja a una si-
tuacién en la que, aunque predomina la diferenciacion
vertical en su conjunto, la gama media se convierte en la
mas importante en la década de los noventa.

Asi, la gama baja ha ido perdiendo importancia, es
decir, el fuerte incremento del Cll espafiol se hace, prin-
cipalmente, sobre las gamas alta y, sobre todo, media.

En resumen, estos datos muestran como el Cll ha au-
mentado, lo que significa que la estructura productiva
espafiola se asemeja cada vez mas a la de sus principa-
les socios comerciales, que absorben mas del 70 por
100 del comercio exterior espafiol tanto de importacio-
nes, como de exportaciones y se trata de paises indus-
trializados. Pero, a la vez, esta preponderancia del ClI
se apoya en buena medida en el CII de diferenciacion
vertical de producto, en el que los productos de gama
baja, pese a haber perdido importancia relativa en los
ultimos afios, siguen teniendo aun un peso fundamen-
tal. Este hecho muestra como la distancia econémica
frente a nuestros principales socios comerciales es aun
importante constituyendo un indicio de debilidad del
aparato productivo espafol. Sin embargo, el aumento
observado en la gama media es esperanzador y pone
de manifiesto el esfuerzo realizado por el sistema pro-
ductivo espafol para ser cada vez mas competitivo.

En relacion a los trabajos referidos al caso espafiol, la
mayoria de ellos se centra en el estudio de los determi-
nantes de este tipo de comercio y desgraciadamente no
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CUADRO 3
COMERCIO EXTERIOR DE ESPANA
CON EL RESTO DEL MUNDO:
EXPORTACIONES *
(En %)
Comercio intraindustrial Comercio
Baja Media Alta  Total 'Merindustrial

1980 ... 32,17 11,86 6,38 50,42 49,58
1981 ... 23,66 10,99 7,81 42,46 57,54
1982 ... 2443 13,38 7,06 44,87 55,13
1983 ... 18,25 17,91 7,29 43,46 56,54
1984 ... 16,52 20,01 8,10 44,63 55,37
1985 ... 17,25 18,33 10,67 46,26 53,74
1986 ... 24,43 16,99 11,54 52,96 47,04
1987 ... 29,72 16,07 12,17 57,96 42,04
1988 ... 26,88 29,38 14,77 71,03 28,97
1989 ... 27,04 22,32 14,88 64,24 35,76
1990 ... 26,01 25,37 14,55 65,93 34,07
1991 ... 2511 25,84 15,51 66,45 33,55
1992 ... 29,30 33,44 15,58 78,32 21,68
1993 ... 22,70 33,31 17,84 73,86 26,14
1994 ... 23,04 28,28 24,12 75,44 24,56
1995 ... 2497 28,82 16,82 70,62 29,38
1996 ... 23,14 39,81 16,81 79,76 20,24
1997 ... 23,16 30,22 23,69 77,08 22,92
1998 ... 27,24 33,61 19,03 79,88 20,12
1999 ... 2293 31,17 27,05 81,15 18,85
2000 ... 21,60 34,18 24,77 80,55 19,45
2001 ... 23,93 34,07 25,09 83,09 16,91
NOTA: * Pesetas corrientes
FUENTE: Elaboracion propia con datos proporcionados por la AEAT.

ofrecen una cuantificacion susceptible de ser compara-
da con los datos anteriores a excepcién de Fontagné y
Freudenberg (1997). Sin embargo, en todos los trabajos
de caracter temporal se constata el crecimiento de este
tipo de comercio para la economia espafiola.

Como se vera en el apartado siguiente, esta situacion
vendra determinada por las diferencias de dotacién de
capital y tecnolégica, principalmente en esta ultima don-
de Espafia muestra carencias frente a los paises de su
entorno. Carrera y Martinez Cafiete (1999) analizan las
implicaciones de esta diferencia y concluyen que los
paises mas especializados en Cll de diferenciacion ver-
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tical, sobre todo de gama baja, estaran mas expuestos a
problemas derivados de los shocks asimétricos.

5. Los estudios sobre Cll para el caso espaiiol

En este apartado se realizara una revision a los traba-
jos mas destacados centrados en el caso espaniol, o
que hacen una referencia importante al estudio del co-
mercio intranidustrial espafol. Se presenta una relacién
de los mas destacados con sus principales resultados
en el Cuadro 4.

Martin, Orts y Pernias (1995) estudian el comercio in-
traindustrial espafiol desde la 6ptica de la doble dimen-
sion sectorial y geografica. Con datos de 1987 realizan
un analisis descriptivo, en el que aplican el indice de
Grubel y Lloyd (1975) (IGLL) por productos. En el ambi-
to geografico aplican el analisis cluster para clasificar
los paises en funcién de su especializacion comercial e
intensidad relativa para el CII.

Martin y Orts (1995) se interesan por los determinantes
del Cll, que analizan con datos de 1987, éstos serian la di-
ferenciacion vertical y horizontal de productos, los proble-
mas de agregacion estadistica, el grado de proteccion del
mercado interno, las economias de escala, las diferencias
en los tamarios de los mercados y la renta per capita. Ade-
mas, consideran también la pertenencia a la CEE, el co-
mercio con los paises grandes de la OCDE y la no perte-
nencia del socio comercial a la OCDE.

Gordo y Martin (1996) analizan los ajustes en el co-
mercio y en los flujos de inversion directa extranjera
(IDE) derivados de la integracion de Espafa en la UE.
Las autoras calculan el Cll por medio del IGLL para
cada pais, para evitar asi los problemas de derivados de
la bilateralidad de los flujos comerciales.

Por otra parte, Rio (1996) analiza las tendencias del
Cll en los paises de la CE para 1988. Como variables
explicativas emplea el nivel de desarrollo econdmico, la
similitud en el nivel de desarrollo econdmico, el tamafio
del mercado, la similitud en el tamano del mercado, la
distancia geogréfica, la presencia de fronteras comunes
y la proteccién arancelaria.
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CUADRO 4

ESTUDIOS SOBRE Cll PARA EL CASO DE ESPANA

Autor Fecha Variable explicada indice de ClI Método de estimacion Principales resultados
MARTIN, ORTS 1995  Cll por productos y paises.  Grubel y Lloyd Se trata de un estudio de Importancia del Cll en el comercio es-
y PERNIAS caracter descriptivo. pafiol, pero en menor medida que el
de sus principales socios comerciales.
MARTIN 1995 Cll total. Grubel y Lloyd Estimaciones minimo cua- Se destaca la influencia del esfuerzo
y ORTS ajustado. drados ordinarios (MCO) y tecnoldgico.
minimo cuadrados no li- EICll es mayor en sectores mas inten-
neales (MCNL) (funcién lo-  sivos en capital humano.
gistica) La integracién de Espafia a la UE ha
tenido un efecto positivo sobre el ClI.
GORDO 1996 ClI con diferenciacion de Grubel y Lloyd. Simulan un «antimundo» Aumento del Cll tras la adhesién, pre-
y MARTIN productos con cada pais. con las funciones de ferentemente de diferenciacion verti-
BUISAN y GORDO (1994) cal y de gama baja.
Mayor impacto del crecimiento econé-
mico que el de la integracion a la UE.
RiO 1996 Elobjetode estudioesel Cll  Grubel y Lloyd. Utiliza correlaciones sim- Espafia ocupa un lugar intermedio en
bilateral en la UE. Solamen- ples, y estima mediante el ambito comunitario.
te comercio de productos MCO sobre logit. Las fronteras comunes y la proximi-
manufacturados. dad geografica son importantes en la
explicacion de los flujos de ClI.
BLANES 1997  Cll espafiol. Grubel y Lloyd Funcién logistica Influencia positiva de los flujos de IDE
ajustado. sobre el ClI.
Las economias de escala presentan
un resultado contrario al esperado.
La pertenencia a un proceso de inte-
gracién muestra también su influencia
positiva.
CARRERA 1997 Cll espafiol. Grubel y Lloyd. Funcién logistica La especializacién comercial espafio-
por MCNL. la muestra un caracter dual donde
predomina el Cll vertical.
FONTAGNE 1997 Cll dentro del comercio de Valores y porcentajes de Modelo con datos de pa- La eliminacion de formalidades en
y FREUDENBERG bienes intraeuropeo. comercio intraindustrial.  nel. frontera ha favorecido el aumento de
Criterio del solapamien- Estimaciones MCO. los flujos de CII bilaterales intraeuro-
to. peos.
La supresion de barreras no arancela-
rias ha facilitado que los paises se es-
pecialicen sobre las bases de sus ven-
tajas comparativas.
BLANES 1998 Cll espafiol total. Grubel y Lloyd ajustado.  Utilizan la funcién logistica Las diferencias en las dotaciones de
y MARTIN por MCNL factores son la mejor explicacion para
el Cll espafiol.
MARTIN y ORTS 1999 Cll de diferenciacion Grubel y Lloyd ajustado.  Utilizan estimaciones Predomina la diferenciacion vertical,
vertical con la OCDE TOBIT. que se puede explicar por las diferen-
cias en las dotaciones tecnoldgica y
de capital humano.
Las economias de escala presentan
un resultado contrario al esperado.
DIAZ MORA 2001 CIlI con diferenciacién Grubel y Lloyd ajustado.  Realiza un estudio con da- Espafia esta especializada en seg-

FUENTE: Elaboracion propia.

vertical.

tos de panel para todos los
paises comunitarios.

mentos de baja calidad.

Relacion positiva y significativa entre
capital humano y el Cll vertical de alta
calidad.
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Blanes (1997), con datos de 1993, estudia los deter-
minantes del ClI espafiol, en concreto, la inversion ex-
tranjera directa (IED), las economias de escala internas,
la diferenciacion horizontal y vertical de productos, la
concentracion de la produccion, el tamano medio de los
mercados, la renta per capita media, las diferencias en
los tamanos de los mercados, las diferencias de renta,
la distancia geogréfica, la pertenencia a la UE y la len-
gua espanola.

Carrera (1997) analiza también los determinantes del
Cll en Espana. Como determinantes se utilizaron el ni-
vel de desarrollo econémico, las diferencias en la es-
tructura de las demandas, las diferencias en la dotacion
de recursos, el tamano de los mercados, la diferencia en
el tamafio de los mercados, la distancia geografica, la
existencia de fronteras comunes y las barreras al co-
mercio. El autor detecté una elevada correlaciéon entre
las variables de renta per capita y las de tamafo de mer-
cado, por lo que no las utilizé de forma conjunta.

Blanes y Martin (1998) estudian los determinantes del
Cll total, del vertical y del horizontal. Como variables ex-
plicativas emplean la diferenciacion horizontal de pro-
ductos, las economias de escala, la intensidad tecnolo-
gica de la industria, la presencia de capital extranjero,
las diferencias de renta per capita, de dotacién de capi-
tal humano, de dotacién de capital tecnolégico y de PIB,
y la distancia geografica. Los resultados muestran que
los determinantes del Cll horizontal y del vertical no son
los mismos. El vertical se relaciona con la intensidad
tecnoldgica, las economias de escala y las diferencias
de dotacion de capital. Con el horizontal detectan rela-
cion con las economias de escala cuando éstas no son
muy altas ni muy bajas.

Martin y Orts (1999) utilizan el modelo tedrico de Fal-
vey y Kierzkowski (1987) para la diferenciacion vertical
de productos. En este modelo se utilizan el nivel de ren-
ta, el tamafo del mercado, las diferencias en las dota-
ciones factoriales, en la renta, en el tamafio del merca-
do, el grado de integracidon comercial, la presencia de
fronteras comunes, las economias de escala, la diferen-
ciacion de productos, la concentracion de la industria, v,
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finalmente, las diferencias en las dotaciones de tecnolo-
gia y en la distribucion de la renta como elemento nove-
doso frente a los estudios anteriores sobre el caso
espafiol. Solamente se interesan por el comercio intrain-
dustrial de caracter vertical, en este caso, ademas, solo
contemplan las exportaciones, para las que muestran el
predominio de la gama baja.

Diaz Mora (2001) busca los determinantes del Cll ver-
tical, obteniendo que son las ventajas comparativas o
las distintas dotaciones factoriales las que determinan la
gama de calidad de especializacién de cada pais. Se
centra en el periodo 1985-1996 y toma como referencia
la UE12.

Por su parte Sequeiros (2001) realiza un estudio del
CllI aplicando la metodologia propuesta por los Fontag-
né y Freudenberg para el caso de Galicia. Se encuentra
que en el caso de Galicia, aparte de un notable creci-
miento del ClI, éste es fundamentalmente de diferencia-
cion vertical y de gama baja con una proporcion superior
a la espanola.

Las conclusiones a las que llegan estos trabajos, se
podrian resumir de la siguiente manera: a) las variables
«principales» como el nivel de renta per capita, tamafo
de mercado, grado de integracion y fronteras comunes
son relevantes con independencia del nivel de calidad
de las exportaciones; b) otras variables como una distri-
bucién mas homogénea de la renta de los socios esti-
mula los intercambios de caracter vertical y, ademas,
que las economias de escala no son significativas para
este tipo de comercio de diferenciacion vertical; y c) las
diferencias de renta per capita son las que mejor refle-
jan las diferencias de dotaciones factoriales sobre los
distintos tipos de comercio intraindustrial, ya que obtie-
nen mejores resultados que los indicadores que aproxi-
man las diferencias en capital fisico y humano.

6. Conclusion
La falta de un marco tedrico Unico para explicar el

comercio intraindustrial propicia que se utilicen diver-
sas alternativas y variables que pueden influir en su



comportamiento, desde las relacionadas con las simi-
litudes entre paises y tamafno de los mercados, en el
caso del Cll de diferenciacién horizontal, hasta las di-
ferencias en dotacion de capital humano o de tecnolo-
gia para el Cll de diferenciacién vertical. Ademas, se
utilizan otras variables que son significativas, pero
que tienen poca cabida en los marcos tedricos princi-
pales como pueden ser la distancia geografica, la
existencia de fronteras comunes o la existencia de
una lengua comun.

Es de destacar, ademas, como otras variables que
desde un punto de vista tedrico deberian ser determi-
nantes, en varios de los estudios empiricos no resultan
significativas. Este es el caso de las economias de es-
cala.

En cualquier caso, los determinantes utilizados por
los autores mencionados, entre los cuales la renta per
capita de los socios comerciales y el tamafo de los mer-
cados destacan por su capacidad explicativa. Asi, en to-
dos los estudios de caracter temporal queda patente el
incremento de este tipo de comercio en el caso de la
economia espafola, y dentro de éste, sobre todo el ClI
con diferenciacion vertical de gama baja. En nuestro
caso, aparte de confirmar ese fuerte incremento del ClI
espafiol, se observa cdémo la gama media gana terreno
durante la década de los afios noventa.

Asi, la mayor importancia del CII frente al resto del
mundo ademas de mostrar que la estructura productiva
espafiola se asemeja cada vez mas a la de sus principa-
les socios comerciales como estos estudios ponen de
manifiesto, también se obtiene la certeza de la existen-
cia de unos costes de ajuste importantes ya que la frac-
cion principal de este Cll espanol es del tipo de diferen-
ciacion vertical, ademas de baja calidad, y este tipo de
comercio implica unos costes de ajuste ya que esta rela-
cionado con diferencias tanto en tecnologia, como en
dotaciones factoriales, aunque estas diferencias no se-
rian tan amplias como en el caso del comercio interin-
dustrial y por tanto, los costes de ajuste no serian tan
severos como podria predecir el modelo de las propor-
ciones factoriales.
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