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Traemos a comentario conjunto,

—al alimón en el lenguaje taurino—,

dos libros que examinan las relacio-

nes económicas internacionales

desde perspectivas e intereses dis-

tintos, pero que a su vez tienen

coincidencias que justifican su coin-

cidencia en la recensión.

En ambos casos se trata de libros

que se encuadran en la vieja tradi-

ción nacida con los comentarios de

Pedro Lombardo de los manuales

escolares. De hecho uno de ellos (el

de Robert O’Brien y Marc Williams)

ha sido calificado por el Presidente

de la International Studies Associa-

tion, Craig Murphy, como el mejor li-

bro de texto en el campo de la Eco-

nomía Política Internacional.

La recensión se justifica, precisa-

mente, porque ambos libros son ma-

nuales de orientación, consulta y es-

tudio para los estudiantes de relacio-

nes internacionales, de organización

económica internacional y relacio-

nes económicas internacionales con

carácter particular pero también re-

sulta de interés a los profesionales

preocupados por la vida internacio-

nal. Y justamente con el comentario,

queremos hacer una reivindicación

de este tipo de libros, prácticamente

desaparecidos en las universidades

españolas donde han sido sustitui-

dos por el insulso a efectos científi-

cos Internet, por las ilegales fotoco-

pias y demás hojas volanderas, que

aprobada la asignatura desaparecen

sin que el estudiante mantenga y or-

ganice su propia biblioteca personal

y sus textos de consulta.

Buena parte de la baja calidad de

la educación universitaria tiene que

ver con esa práctica desaparición

de los manuales, rica tradición que

se mantiene en otros países para

suerte de ellos.

La segunda razón para realizar el

comentario tiene que ver con la dis-

ciplina en la que se enmarca estos

manuales, la que viene denominán-

dose Economía Política Internacio-

nal, disciplina encrucijada que aúna

historia, relaciones económicas in-

ternacionales, la organización eco-

nómica internacional, la teoría eco-

nómica, la sociología y la ciencia

política, en una original síntesis,

que trata de entender y evaluar la

estructura y sentido de las actuales

relaciones económicas internacio-

nales, a partir de datos reales. Es

una disciplina aún poco cultivada

entre nosotros y que está unida a la

venerable disciplina de la Organiza-

ción Económica Internacional, que

se enseña en algunas, no todas, las
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universidades españolas. Sin em-

bargo, a nuestro juicio, en un mun-

do volcado hacia la globalización,

esto es, a la apertura de fronteras, a

la continuación de la apertura de

nuestra economía no sólo a las co-

rrientes regionales sino a todo el

orbe (en este orden hemos realiza-

do algunas recensiones de intere-

santes textos australianos, japones

ciertamente en inglés) nos parece

rigurosamente necesario que se co-

nozca este tipo de libros. Y ello es-

pecialmente en un país como el

nuestro, que ha estado, en los últi-

mos tiempos excesivamente ence-

rrado en sí mismo por mor de cir-

cunstancias políticas y regímenes

dictatoriales que escondían su ais-

lamiento político en presuntas y fal-

sas singularidades propias de men-

tes calenturientas, y en la adopción

para la economía de lo que Fuentes

Quintana denomina el modelo casti-

zo de crecimiento.

La reciente apertura de nuestra so-

ciedad y economía, así como la elimi-

nación de los mitos aislacionistas

obligan a un conocimiento cabal, ri-

guroso de lo bueno y de lo malo que

tienen las actuales relaciones econó-

micas internacionales; de su estruc-

tura, tendencias, de la actuación de

sus principales agentes, etcétera. Por

eso nos parece tan importante el co-

nocimiento, implantación y divulga-

ción de esta interesante disciplina, a

lo que pueden ayudar estos dos li-

bros, que sin embargo y lógicamente

tienen perspectivas y metodologías

no exactamente coincidentes.

Así, el libro «International Political

Economy», se centra en el análisis

de las tres principales corrientes

teóricas que la han creado y desa-

rrollado: el liberalismo, el realismo y

el marxismo que se disputan y se

enfrentan en la economía política

internacional y centra después su

atención en las relaciones entre los

Estados, los principales agentes de

la economía política internacional y

lo que se denomina el mercado,

todo ello en un mundo en perma-

nente evolución. Los editores del li-

bro, lo han estructurado recogiendo

las diversas preocupaciones que

hay en la disciplina, y en una buena

metodología han dejado hablar en

cada capítulo a los partidarios de

una u otra corriente. Han realizado

una selección de ambientes o capí-

tulos de libros ya publicados, que

dan pistas al lector para seguir y

completar los diversos intereses,

opiniones y corrientes que existen

hoy en día en la economía mundial.

Así su primer capítulo está basa-

do en obras de R. Gilpin, el creador

y decano de la disciplina, cuyas últi-

mas obras han sido comentadas en

esta misma revista sobre la natura-

leza de la EPI (acrónimo español de

la materia) y es trabajo de Friedman

y List sobre las relaciones entre Po-

lítica Internacional y de Economía

Internacional.

A continuación se exponen las di-

versas corrientes que se enfrentan:

la liberal, con fragmentos de Adam

Smith, Nye, Rosecraz; las teorías

del nacionalismo con Hamilton, List,

Evans; y la perspectiva marxista, la

otra gran corriente de la economía

política internacional, con textos de

Marx, Samir Amin, Dos Santos, et-

cétera.

En los capítulos siguientes, pero

siempre con la misma metodología,

esto es incluyendo textos de espe-

cialistas en los diversos campos y

tratando de que estén presentes las

visiones de las tres grandes corrien-

tes, se examinan las relaciones mo-

netarias internacionales, los temas

relacionados con el desarrollo eco-

nómico, con las relaciones comer-

ciales, con la internacionalización

de la producción y la aparición de

las multinacionales para terminar en

los últimos epígrafes con los proble-

mas relativos al medio ambiente y a

la crisis del Estado de Bienestar

(con textos de otra de las grandes

de la disciplina, S. Strange).

Mientras que en la parte metodo-

lógica, de análisis de las diversas

perspectivas se entremezclan tex-

tos ya clásicos y autores recientes,

en el análisis de los diversos cam-

pos de trabajo se incorporan textos

recientes de autores, como deci-

mos, de todas las corrientes, con lo

que el resultado es una visión mo-

derna y plural del apasionante

mundo internacional que nos ha to-

cado vivir y en cuya construcción

queramos o no, participamos. Tam-

bién, como vemos, se incluyen au-

tores a los que la ciencia califica de

ortodoxos y algunos y quizás no to-

dos los más importantes, heterodo-

xos.
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Quizá sea también éste el mo-

mento para subrayar un rasgo que

pasa habitualmente inapercibido y

es que las reflexiones más agudas,

interesantes y ricas sobre el Estado

y las formas de organización políti-

ca se estan haciendo hoy precisa-

mente dentro de la disciplina de las

relaciones económicas internacio-

nales. Curiosamente no provienen

de la vieja teoría del Estado, hoy

práctica y erróneamente sustituida

por la teoría de la Constitución y el

análisis de los textos positivos, mar-

ginando las fuerzas realmente exis-

tentes que modulan, lo queramos o

no, las interpretaciones de las cons-

tituciones.

El libro de O’Brien y Marc Wi-

lliams, el uno profesor en la Univer-

sidad de Gales del Sur, en Australia

y el otro en la de Toronto, es una

clara muestra de la internacionaliza-

ción de la educación y de las univer-

sidades adoptando en su desarrollo

una metodología más clásica. Tras

defender en una introducción clási-

ca la necesidad del conocimiento de

la disciplina y del análisis de las tres

grandes corrientes: liberal, realista y

marxista a las que dedican tres ca-

pítulos. Tras ellos realizan una ex-

posición de la evolución de la eco-

nomía internacional logrando una

brillante síntesis de la historia de las

relaciones económicas internacio-

nales; y de cómo se ha forjado una

economía mundial (1400-1800): La

Revolución Industrial, la Pax Britan-

nica y el Imperialismo son analiza-

dos con sabrosos comentarios so-

bre los aspectos oscuros de la Pax

Britannica, correcto para entender

la época pacífica en Europa del pe-

ríodo entre las guerras napoleóni-

cas y la Primera Guerra Mundial y

etapa que contrasta con las duras

guerras y matanzas coloniales (Su-

dán, Boers, Zulúes, revueltas indias

o la guerra civil norteamericana) o lo

que es lo mismo, critica el fuerte ca-

rácter europeísta de esa Pax. El últi-

mo capítulo histórico se dedica al

s. XX, a las guerras mundiales y al

orden de Bretton Woods.

Los tres capítulos, como deci-

mos, con comentarios incisivos e

irónicos sobre este desarrollo, se in-

corporan a una parte a la que lla-

man Evolución, pues consideran

que para comprender el actual mun-

do de la globalización sólo resulta

posible la explicación histórica.

A continuación y en una segunda

parte que acertadamente denomi-

nan Dinámica, estudian los diversos

problemas del mundo internacional

actual: las relaciones comerciales,

las empresas transnacionales, la in-

ternacionalización de la producción,

el sistema financiero, el desarrollo

económico, la problemática deriva-

da del medio ambiente y la nacida

del gobierno de la Política Económi-

ca Internacional.

En todos los capítulos se hace

una presentación breve, concisa y

clara de las diversas posiciones ma-

nifestadas en torno al tema (por

ejemplo en el del comercio interna-

cional no falta el análisis sobre el li-

brecambio y proteccionismo) así

como de las definiciones de los prin-

cipales conceptos. A continuación se

examinan los principales desarrollos

que se han dado en los dominios

considerados. Se incluyen en el

campo de la división de trabajo las

modificaciones en los procesos de

producción o el campo financiero de

los tipos de cambios flotantes, las

nuevas técnicas financieras, las cri-

sis de la deuda de los países en vías

de desarrollo a partir de la deroga-

ción del orden de Bretton Woods.

Por último, en todos los capítulos

se intenta que estén presentes las

diversas corrientes, se examinan

los principales problemas (ya sean

los intereses de los países desarro-

llados, el regionalismo o la legitimi-

dad y el carácter democrático de la

OMC en el mundo de las relaciones

comerciales internacionales), la re-

evaluación de los beneficios de la

inversión directa extranjera, las inte-

racciones Estados-multinacionales,

la regulación del capital en el mun-

do de las finanzas. La continuidad y

transformación de la distinción entre

sexos en los mercados laborales, la

lucha por los derechos de los traba-

jadores en la economía internacio-

nal o el análisis de la división del tra-

bajo y la estabilidad del sistema, el

ascenso de las monedas regiona-

les, los mecanismos de las agen-

cias de regulación internacional

para afrontar las crisis financieras,

la convergencia de las democracias

y el análisis de ayuda al desarrollo,

los conflictos Norte Sur, el desarro-

llo sostenible, el comercio, y la de-
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gradación ambiental, con la apari-

ción de agencias internacionales

para el medio ambiente son otros

tantos temas a examinar.

En resumen, nos parece que todos

los problemas que preocupan hoy en

el mundo internacional, son examina-

dos tras haber definido los conceptos

(las discusiones, por ejemplo, sobre

si nos encontramos ante empresas

o corporaciones multinacionales o

transnacionales o si es mediambien-

talismo —posición reformista centra-

da en el desarrollo humano— o eco-

logismo —posición radical centrada

en el desarrollo de la naturaleza— y

su evolución desde 1945 y además

no sólo descubriendo los hechos sino

interpretándolos y avanzando opinio-

nes que obligan como todo buen ma-

nual a reflexionar.

Por supuesto, todos terminan con

una conclusión de síntesis, y todos

los capítulos incorporan a efectos

de ilustración cuadros estadísticos,

que sin embargo, a diferencia de

otros libros, no empalagan ni resul-

tan excesivos, sino que presentan

lo imprescindible. Por supuesto se

utiliza la metodología de establecer

recuadros, donde se llama la aten-

ción del lector sobre problemas con-

cretos: sea la paradoja del Pacífico

o el carácter democrático o no de la

OMC o los fallos del FMI en el caso

de Corea del Sur u otros problemas.

Esos recuadros de manera pedagó-

gica llaman la atención sobre as-

pectos conceptuales.

Nos encontramos, por tanto, con

unas obras ecuánimes, que no

eclécticas, completas, a la par en

síntesis y en investigación y escritas

en un lenguaje preciso y conciso y

que nos obligan a reflexionar. Reco-

mendamos vivamente su lectura y

ojalá pronto dispongamos en espa-

ñol de obras de esta naturaleza que

nos ayuden a entender el mundo en

que vivimos y nos orienten en la

construcción de un orden económi-

co más eficiente y más equitativo.

Antonio M.ª Ávila
Profesor de Comercio Internacional.

TPGA. Universidad Autónoma

Miguel Ángel Díaz Mier
Profesor titular de Organización

Económica Internacional.
Universidad de Alcalá de Henares

THE BIRTH OF PLENTY

William J. Bernstein
McGraw-Hill, Nueva York,
2004.

La determinación de los factores

que propician la prosperidad de las

naciones ha sido objeto de atención

tanto por parte de los historiadores,

como de los economistas y los so-

ciólogos, que han destacado la im-

portancia de unos u otros según el

momento en el que elaboraban sus

teorías. De acuerdo con las distintas

posturas planteadas, se han resalta-

do factores religiosos, sociológicos,

económicos, etcétera, haciendo hin-

capié en aspectos tecnológicos, de

relaciones entre los distintos agen-

tes económicos, sistemas políticos,

etcétera.

En efecto, siguiendo la postura

defendida por Weber en su Ética

protestante y el «espíritu» del capi-

talismo, se ha destacado la impor-

tancia que tiene la religión sobre la

prosperidad de las naciones, mos-

trando a su vez el papel que tiene la

cultura en dicho proceso. El comer-

cio exterior ha sido otro factor consi-

derado en estos estudios, siendo

además aprovechado por algunas

naciones, como es el caso de Ho-

landa, que se vio obligada a buscar

nuevos territorios fuera de Europa

para poder vender sus productos

ante los problemas derivados de los

conflictos bélicos en los que estaba

inmersa y aprovechando su facili-

dad para la navegación. La tecnolo-

gía y la posibilidad de asimilarla por

los países imitadores de la misma,

también ha sido objeto de atención

por los estudiosos de este tema. Y

en este ámbito, la educación juega

un papel relevante para potenciar lo
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que Abramovitz denominó la Social

Capability, que resulta imprescindi-

ble para emplear de forma adecua-

da y provechosa esa nueva tecnolo-

gía que se introduce en los proce-

sos productivos. Y en este breve

listado de factores que se han veni-

do considerando en este tipo de

análisis habría que incluir también

el entorno político en el que nos mo-

vemos, en especial el papel que de-

sempeñan las instituciones. En con-

creto, hay que considerar la existen-

cia de la democracia así como un

régimen legal adecuado que proteja

los derechos de los agentes econó-

micos, en lo que se refiere a los de-

rechos de propiedad y el manteni-

miento de un adecuado clima so-

cial.

Teniendo en cuenta estos aspec-

tos e incluyendo nuevos elementos

que se han podido ir considerando

gracias a la mejora de la informa-

ción estadística de que se dispone

en las ultimas décadas, se han pu-

blicado libros y artículos en los que,

al igual que el autor del libro objeto

de este comentario, estudian desde

una perspectiva histórica las causas

por las que unas naciones han pros-

perado más que otras1.

Por lo que se refiere al libro de

Bernstein su objetivo fundamental es

demostrar qué son las instituciones,

definidas como aquella estructura a

través de la cual los seres humanos

piensan, interactúan y desarrollan

sus negocios, son las maquinas que

producen la prosperidad a largo pla-

zo y el futuro de una nación. No se

trata de una idea nueva, ya que ha-

bía sido expuesta anteriormente por

Landes, pero hay que destacar que

Bernstein ofrece más datos estadís-

ticos para confirmar sus aseveracio-

nes que este último2.

Todo ello es debido básicamente

a que dichas instituciones son las

que propician la existencia de los

cuatro factores en los que se debe

apoyar dicha prosperidad. En con-

creto, dichos factores son los si-

guientes:

1) Los derechos de propiedad

que garantizan a los innovadores y

los hombres de negocios el disfrute

de los rendimientos obtenidos de su

trabajo y de sus creaciones, sin que

terceros que no han intervenido en

ello les priven de esta posibilidad.

2) El racionalismo científico, ya

que la generación de dichas innova-

ciones tiene que fundamentarse en

una actividad intelectual o de pen-

samiento racional que facilite el de-

sarrollo y la comercialización de

esas nuevas ideas.

3) Los mercados de capitales,

al resultar necesaria una importante

cantidad de dinero para financiar la

producción de bienes y servicios a

gran escala, para lo cual es prove-

chosa la creación de mercados de

capitales eficientes.

4) La eficiencia y rapidez de las

comunicaciones y transportes que

permitan no sólo la transmisión rápi-

da de las innovaciones, sino tam-

bién la colocación de los bienes y

servicios generados en manos de

los consumidores de la forma mas

eficiente posible.

Desde la perspectiva del autor,

cuando los cuatro factores mencio-

nados actúan conjuntamente en un

país, se consigue que éste prospere

y se desarrolle en mayor medida

que los demás. La falta de alguno

de ellos puede hacer, por el contra-

rio, que naciones que han sido o

pueden ser prosperas no alcancen

este objetivo. Ejemplos citados de

ello por el propio Bernstein en su li-

bro, son las consecuencias que

tuvo para Holanda el bloqueo naval

británico del siglo XVIII, la situación

de los países comunistas ante la ca-

rencia de los derechos de propie-

dad, el caso de muchas naciones

de Oriente Medio por la ausencia de

mercados de capitales y por no se-

guir el racionalismo occidental y, es-

pecialmente, la situación de los paí-

ses africanos, en los que no se en-

cuentra ninguno de los factores

señalados.

Para desarrollar su tesis, Bern-

stein divide su libro en una introduc-
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Critica, Barcelona, 1999 y J. R. McNeill y W.
H. McNeill, La redes humanas, Ed. Crítica,
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2 Hay que considerar también el libro de
Hernando de Soto, El misterio del capital, Ed.
Península, Barcelona, 2001, en el que se hace
hincapié en el papel que tiene el
reconocimiento de los derechos de propiedad
en este proceso, ya que su inexistencia hace
que los países sean menos prósperos.



ción y tres partes compuestas por

un total de catorce capítulos. Las

tres partes se dedican a estudiar las

fuentes del crecimiento, la situación

de los países y las consecuencias

derivadas de dicho crecimiento.

Por lo que se refiere a la primera

parte, dedicada a las fuentes del cre-

cimiento y compuesta por seis capí-

tulos, en los que se analizan cada

uno de los factores que hemos enu-

merado anteriormente, así como las

interrelaciones existentes entre ellos.

La segunda parte se centra en

estudiar los orígenes del «gap» que

existe entre las naciones más ricas

y las menos prosperas, escogiendo

para ello distintos grupos de nacio-

nes que sirvan de ejemplo para ello.

En concreto, el autor divide esta

parte en tres capítulos. En el prime-

ro de ellos, se centra en explicar

cómo la riqueza surgió primero en

dos países: Holanda e Inglaterra.

En el segundo, se refiere a tres na-

ciones que siguieron los pasos de

las anteriores con distinta fortuna:

Francia, España y Japón. Se estu-

dian los obstáculos a los que tuvie-

ron que enfrentarse y las causas

por las que no pudieron alcanzar la

situación de Holanda y, sobre todo,

de Inglaterra. El tercer capítulo es-

tudia la situación del mundo islámi-

co y de Latinoamérica, mostrando

las diferentes interacciones en lo

que se refiere a cultura, política, reli-

gión, herencia colonial y economía.

Obviamente la evolución distinta ex-

perimentada por estos países se

debe a, como ya hemos indicado, la

falta o escaso desarrollo, según los

casos, de alguno o varios de los fac-

tores enumerados.

En esta parte, se echa de menos

un estudio del caso africano. El au-

tor se excusa aduciendo «falta de

espacio», aunque afirma que intro-

duciendo dichos factores en ese

continente, se podrían eliminar los

problemas que padecen.

Finalmente, en la tercera parte se

estudian las consecuencias que se

derivan de este proceso, emplean-

do para ello los últimos cinco capítu-

los. En ella se consideran también

otros elementos de carácter extrae-

conómico que se han venido intro-

duciendo en el análisis. Así en el

primer capítulo se estudian factores

sociológicos, en concreto la relación

entre religión, riqueza, ideología y

desarrollo democrático.

En el siguiente, se incluye el pa-

pel que juega la felicidad y su cone-

xión con el crecimiento. Ello es im-

portante y lógico, ya que cabe pre-

guntarse de que nos sirve crecer y

aumentar la riqueza si al final no so-

mos o no nos sentimos más felices.

La relación entre riqueza y poder

se estudia en el Capítulo 12, seña-

lando que aunque el dinero no com-

pra la felicidad, en cambio se permi-

te influir sobre el poder geopolítico.

El siguiente capítulo se preocupa

de otras cuestiones que podrían

afectar al crecimiento, como es el

caso del medio ambiente, la biolo-

gía, etcétera.

Finalmente, el Capítulo 14 desta-

ca algunos aspectos fundamentales

expuestos en los anteriores a modo

de conclusión.

Se trata en suma de un libro inte-

resante que nos ofrece una visión

en cierta medida distinta a la ofreci-

da por otros autores citados ante-

riormente.

Miguel-Ángel Galindo Martín
Universidad de Castilla-La Mancha

MERCADO DE TRABAJO
Y COMPETITIVIDAD
EN LOS CAPITALISMOS
EMERGENTES DE EUROPA
CENTRAL Y ORIENTAL

Fernando Luengo
Editorial Complutense, Madrid,
2003.

El derrumbe de los sistemas de

tipo soviético en la Europa del Este

modificó las relaciones de poder y le-

gitimidad internacionales vigentes

hasta 1989, trastocó los planes de la

Unión Europea y cambió el mapa po-

lítico, social y económico de cada uno

de los países que conformaron el de-

saparecido bloque comunista. Nin-

gún aspecto del funcionamiento de

los países del Este o de la vida de

sus habitantes han quedado al mar-

gen de una profunda revolución que

transformó radicalmente los regíme-

nes políticos, sustituyó la regulación

burocrática de las relaciones econó-

micas por una nueva lógica mercantil

y afectó a los rasgos que conforman

la memoria histórica y las identidades

nacionales construidas en cada país.
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El interés de algunos autores es-

pañoles por analizar y reflejar esos

cambios ha originado un notable

conjunto de publicaciones que han

dado cuenta de los hitos fundamen-

tales de la transformación sistémica

realizada en el Este de Europa. Sin

embargo, las condiciones sociales

en las que se desarrollan las refor-

mas económicas y políticas y los

propios cambios sociolaborales que

afectan directamente a la vida de la

población han sido, entre nosotros,

objetos de estudio poco frecuenta-

dos o totalmente olvidados.

El nuevo libro del profesor Luen-

go tiene la virtud de completar el

análisis de las transformaciones de

los países del Este con el estudio de

la nueva realidad laboral que emer-

ge en los países poscomunistas y

de las reformas que afectan a sus

mercados de trabajo. Reformas que

están contribuyendo a configurar

nuevos grupos y clases sociales,

nuevos hábitos y culturas que con-

viven con los restos del naufragio

de un mundo laboral que ha perdido

sus antiguos cimientos: la seguri-

dad del puesto de trabajo ha sido

sustituida por inseguridad y el futuro

laboral previsible ha dado paso a la

incertidumbre y a la amenaza del

desempleo; cada puesto de trabajo

requiere ahora una estricta justifica-

ción económica y la retribución sa-

larial está estrechamente vinculada

al rendimiento, la cualificación y el

esfuerzo de cada trabajador.

El texto tiene como guías tres

grandes objetivos: en primer lugar,

describir las transformaciones que

afectan al ámbito laboral y sus rela-

ciones con el desarrollo de las refor-

mas procapitalistas y con la configu-

ración del nuevo sistema económi-

co; en segundo lugar, analizar el

papel desempeñado por el mercado

de trabajo en la reestructuración de

la actividad empresarial; y en tercer

lugar, valorar cómo afectan diversas

variables estructurales (el nuevo en-

torno institucional, la dinámica pro-

ductiva o el propio mercado de tra-

bajo) al empleo, tanto en su evolu-

ción cuantitativa como a su calidad.

El panorama que resulta del estu-

dio está dominado por la diversidad

y los contrastes, sin que resulte posi-

ble realizar un balance común de los

cambios ocurridos en los diez países

poscomunistas candidatos a integra-

se próximamente, en 2004 y en

2007, en la Unión Europea. Sí apa-

recen, en cambio, rasgos comparti-

dos en los que los resultados alenta-

dores —crecimiento del empleo tras

una fase inicial caracterizada por

una sustancial destrucción de pues-

tos de trabajo, mejora de la producti-

vidad o mayor eficiencia en la redis-

tribución de los recursos laborales—

pierden relevancia ante la avalancha

de consecuencias no deseadas,

como el mantenimiento de elevadas

tasas de desempleo, la reducción de

las tasas de participación de la po-

blación en edad de trabajar, la eclo-

sión de la pobreza y la exclusión so-

cial, el aumento de las disparidades

regionales y sectoriales o la debili-

dad de los agentes sociales.

A lo largo de los cinco capítulos

del libro, el autor describe y analiza

cómo las dinámicas económica y so-

ciolaboral modulan el marco de las

relaciones laborales y cómo las re-

formas que se consolidan en los

mercados de trabajo afectan a los

procesos más globales de cambio

estructural. El texto no evita las refle-

xiones que expresan abiertamente

una opinión crítica sobre aspectos

sustanciales de las reformas em-

prendidas para superar las rigideces

que caracterizaban en el anterior ré-

gimen a los mercados de trabajo y a

las relaciones laborales. Dichas re-

formas son consideradas necesarias

para conseguir utilizar de manera

eficiente los recursos laborales dis-

ponibles, al igual que se consideran

inevitables los costes sociales y la

diferenciación social que provocan

las reformas. Lo que no parece ne-

cesario ni ineludible es que esos

costes sociales se prolonguen y po-

laricen en determinados sectores so-

ciales o que dichos sectores paguen

en exclusiva las consecuencias ne-

gativas de las reformas. El autor en-

tiende que el Estado no puede inhi-

birse de promover la cohesión social

y de construir las redes de protec-

ción social que minimicen los riesgos

de exclusión. Del mismo modo, los

responsables de las políticas econó-

micas no deberían confundir, delibe-

rada e interesadamente, la conve-

niencia de una mayor flexibilidad la-

boral con una desregulación de las

relaciones laborales que aumenta la

precariedad e introduce recortes en
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los derechos de los trabajadores en

aras de una supuesta racionalidad

económica.

El lector interesado encontrará en

el texto una descripción detallada

de las transformaciones laborales

más significativas desarrolladas en

la Europa del Este, un interesante

análisis de las relaciones entre mer-

cados de trabajo, competitividad e

integración económica y una opi-

nión argumentada sobre las reper-

cusiones sociales de las reformas

emprendidas y sobre las políticas

económicas y de cohesión que po-

drían evitar o compensar los costes

sociales ocasionados. La extensa

bibliografía que aporta el libro orien-

tará a los lectores que deseen cono-

cer más sobre el tema y facilita el

acceso a las obras de los principa-

les especialistas que en los últimos

años han hecho públicas sus inves-

tigaciones y reflexiones.

Gabriel Flores

RESEÑAS

ESTRUCTURA ECONÓMICA
DE ASIA ORIENTAL

Pablo Bustelo, Clara García e
Iliana Olivié
Akal, Economía Actual.

Esta obra ofrece una amplia vi-

sión de la situación económica de

una extensa área geográfica, el

Asia Oriental. Dicha región está

constituida por Japón, la península

coreana, China, Hong Kong, Tai-

wan y los diez países de la Asocia-

ción de Naciones de Asia sudorien-

tal (ASEAN). El desarrollo econó-

mico de dicha área durante el siglo

XX y su creciente peso en la eco-

nomía mundial han suscitado el in-

terés de los economistas, sobre

todo desde que Japón iniciara su

«milagro económico». A este país

le siguieron los llamados «drago-

nes» (Corea del Sur, Taiwan, Sin-

gapur y Hong Kong). Además el

sudeste asiático más avanzado

(Tailandia, Malasia o Indonesia) ha

protagonizado importantes trans-

formaciones tanto económicas

como sociales, así como crisis fi-

nancieras. También se encuentran

en esta región los más importantes

casos de éxito en la transición des-

de la planificación a la economía de

mercado, como son el caso de Chi-

na y Vietnam.

Este libro combina un análisis ge-

neral de la importancia de dicha re-

gión en el conjunto de la economía

mundial y un estudio de cada país.

El libro se divide pues en siete ca-

pítulos. El primero de ellos nos ofrece

una visión general de Asia Oriental,

resaltando la importancia económica

que ha ido ganando desde hace unos

cuarenta años así como las perspec-

tivas de dicha región para el siglo

XXI. Además se pone de manifiesto

la gran diversidad tanto económica

como social de la región que puede

dividirse en subregiones de acuerdo

con muy diversos criterios.

En el capítulo dos se analiza la si-

tuación actual de Japón así como

se presentan distintas alternativas

para salir de la crisis en la que lleva

inmerso desde hace una década.

En el capítulo tres se presenta un

panorama de las economías del área

china compuesta por China y los te-

rritorios de Taiwan y Hong Kong.

En el capítulo cuatro se analiza la

península coreana: Corea del Norte

y Corea el Sur, dos países que an-

tes de su separación en 1948 for-

maban uno solo y cuyo desarrollo

económico ha sido marcadamente

diferente.

En el capítulo cinco se repasa la

situación económica y la evolución

de los países más adelantados del

sudeste asiático, entre los cuales

encontramos países de muy distin-

tas características. En primer lugar

el grupo formado por Malasia, Tai-

landia e Indonesia. En segundo lu-

gar se encuentra Filipinas. En tercer
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lugar, Singapur y finalmente en

cuarto lugar Brunei.

El capítulo seis, por su parte, re-

coge el análisis de las economías

en transición del área como son:

Vietnam, Laos, Camboya y Myan-

mar.

Finalmente, a lo largo del capítulo

siete, los autores realizan una reca-

pitulación y un análisis comparado

de todos los países analizados, del

que se pueden resaltar las siguien-

tes conclusiones. En primer lugar, el

Asia Oriental ha sacado provecho

de su tardío desarrollo y de los cam-

bios en la división regional del tra-

bajo. Así el acercamiento (catching

up) con respecto a los países avan-

zados se ha producido de manera

más intensa en esta región a dife-

rencia de otras áreas del mundo. En

segundo lugar, una buena parte de

los elementos que forman parte de

los modelos teóricos de crecimiento

han estado presentes en los países

exitosos del Asia Oriental: acumula-

ción de capital físico, financiación

con ahorro interno, y en algunos

países con capital extranjero, eleva-

do crecimiento de la productividad

total de los factores, gracias a la

I+D, transferencia de tecnología ex-

tranjera y esfuerzos en educación

etcétera. En tercer lugar, el papel

del Estado ha sido determinante en

el desarrollo y crecimiento de las

economías más exitosas del Asia

Oriental.

La obra constituye pues una refe-

rencia muy completa e interesante

para economistas y no economis-

tas, ofreciendo una visión de la si-

tuación económica actual del Asia

Oriental, su peso en la economía

mundial y su evolución en las últi-

mas cuatro décadas.

Silvia Pino de la Chica

EL PROGRESO ECONÓMICO
DE ESPAÑA (1850-2000)

Leandro Prados de la Escosura
Fundación BBVA, Bilbao, 2003,
762 páginas.

La ausencia del caso español en

los debates acerca del crecimiento

económico en Europa durante la

era contemporánea, como atesti-

guan los manuales más difundidos,

está estrechamente asociada a la

carencia de series macroeconómi-

cas largas y homogéneas para

nuestra economía. La escasez de

enfoques explícitamente comparati-

vos en la Historia económica de

España es, asimismo, otra de sus

consecuencias. Si descendemos al

plano nacional, se advierte la falta

de consenso sobre el comporta-

miento de nuestra economía en

épocas anteriores a la aparición de

la moderna Contabilidad Nacional

(1954) y ello, de nuevo, se deriva de

la inexistencia de series agregadas

con una cobertura temporal sufi-

cientemente amplia y enraizadas en

la investigación histórica. El estudio

realizado por Leandro Prados de la

Escosura, que ahora presenta la

Fundación BBVA, es un intento de

situar a España en el contexto euro-

peo desde una óptica macroeconó-

mica a largo plazo.

En este libro, Prados de la Escosu-

ra ofrece una nueva base estadística

de la actividad económica desde me-

diados del siglo XIX hasta el umbral

del siglo XXI, que permite reconstruir

las grandes tendencias del progreso

económico a largo plazo, y proporcio-

na a estudiosos e investigadores una

base lo más sólida y coherente posi-

ble para contrastar sus hipótesis

acerca del comportamiento de la eco-

nomía española durante los últimos

ciento cincuenta años.

La obra consta de dos partes. En la

primera, se ha llevado a cabo una

elaboración de nuevas series históri-

cas del Producto Interior Bruto (PIB),

tanto por el lado del producto como

del gasto, para el siglo anterior a la in-

troducción de la Contabilidad Nacio-

nal. Posteriormente, dichas series
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históricas se han enlazado con una

revisión de las series de la moderna

Contabilidad Nacional, producto de

un cuidadoso examen de su cons-

trucción y de la aplicación de técnicas

de enlace diferentes a las habitual-

mente empleadas por los contables

nacionales españoles. La segunda

parte de la obra ofrece un balance de

la evolución de la economía española

desde 1850, a partir de la nueva base

estadística. Este primer análisis no

sólo aporta nueva luz sobre aspectos

poco conocidos de la historia de la

economía española sino que, ade-

más, hace posible la reconsideración,

desde un nuevo ángulo, de aspectos

de nuestro pasado ya debatidos por

economistas, historiadores y científi-

cos sociales.

Las nuevas series del Producto

Interior Bruto y de sus componentes

que contiene este libro esperan re-

presentar una mejora sensible so-

bre anteriores estimaciones históri-

cas, tanto por su cobertura sectorial

como temporal, y descansan sobre

la detallada y rigurosa investigación

cuantitativa que, iniciada bajo el es-

tímulo de pioneros como Nicolás

Sánchez-Albornoz, Jordi Nadal, Jo-

sep Fontana, Gonzalo Anes y Ga-

briel Tortella, han llevado a cabo los

historiadores de la economía espa-

ñola contemporánea a lo largo del

último cuarto de siglo. La evidencia

cuantitativa que ahora se presenta

no sólo trata de responder con ma-

yor rigor a cuestiones recurrentes

en la historia económica de España,

sino también plantear otras que,

hasta ahora, no habían podido for-

mularse por la escasez de informa-

ción adecuada. Puede augurarse

que la nueva base de datos hará

posible la revisión de algunas per-

cepciones sobre nuestro pasado

económico fuertemente arraigadas,

a causa de su reiteración, y sin apo-

yo empírico sólido.

La visión que con estas nuevas

series se obtiene del crecimiento

en el largo plazo de la economía

española ofrece, en conjunto, una

imagen más favorable de la que se

desprendía de estimaciones y eva-

luaciones anteriores. El nivel de ac-

tividad económica, pese a tasas

de variación anual aparentemente

moderadas, aumentó, en términos

reales, unas cuarenta veces en si-

glo y medio, en tanto el ingreso por

persona se multiplicó por quince.

Análogos resultados se derivan

para el nivel de consumo por habi-

tante, la productividad laboral o la

inversión por persona ocupada.

Cuando se desciende a períodos

históricos concretos se aprecian re-

sultados novedosos y en ocasiones

poco intuitivos, no sólo en la época

de series históricas, sino también

en la era de la Contabilidad Nacio-

nal, que obligan a plantearse as-

pectos significativos de nuestro pa-

sado.

La comparación explícita entre la

economía española y las naciones

europeas avanzadas, que permite la

disposición de los nuevos datos, evi-

dencia el hecho singular de que la

economía española ha tendido recu-

rrentemente a situarse en una posi-

ción cercana a las tres cuartas partes

del nivel de producto por habitante en

Europa occidental; lo que induce a

reflexionar sobre las razones que im-

posibilitan la convergencia real de la

economía española, así como acerca

de las correspondientes implicacio-

nes para la política económica.

En definitiva, el trabajo de Lean-

dro Prados de la Escosura ofrece

evidencia empírica para el conoci-

miento de nuestro pasado econó-

mico y permite a los científicos so-

ciales realizar comparaciones ex-

plícitas entre el crecimiento de la

economía española y el de las na-

ciones de nuestro entorno.

CÓMO NEGOCIAR CON ÉXITO
EN 50 PAÍSES

Olegario Llamazares
Global Marketing Strategies,
Madrid, 2003, 230 páginas.

La finalidad de esta obra es ofre-

cer información clara, concisa y útil

para negociar en cincuenta países

que representan en su conjunto

más del 90 por 100 de la economía

mundial. El libro se plantea como

una obra de referencia —la primera

que se publica en castellano sobre

la materia— cuya consulta permite

orientar la estrategia y comporta-

mientos en la negociación con em-

presas y ejecutivos extranjeros. La

información sobre cada país se es-

tructura en seis apartados:
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� Datos básicos: población, PIB

per cápita, divisa, idioma oficial,

principales ciudades, etcétera.

� Entorno empresarial: situación

económica, principales sectores,

oportunidades de negocio, etcétera.

� Estrategias de negociación:

estilos de negociación, margen de

negociación y cultura de regateo,

tácticas de negociación, argumen-

tación, primeras ofertas, toma de

contacto, propuestas y concesio-

nes, etcétera.

� Normas de protocolo: saludos y

presentaciones, nombres y títulos,

temas tabú, comportamientos en la

mesa, gestos y comunicación no

verbal, regalos, etcétera.

� Páginas web imprescindibles:

ministerios, organismos de comer-

cio exterior e inversión extranjera,

aduanas, institutos de estadísti-

cas, directorios de empresas, fe-

rias y exposiciones, prensa, etcé-

tera.

� Información práctica: diferencias

horarias, prefijos telefónicos y códi-

gos de Internet, tabla de conversión

de medidas, temperaturas medias

mensuales, etcétera.
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